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—7 Premessa sul modulo contratt

commerciali

Introduzione

Mediante questo modulo si vuole dare risposta alla crescente domanda di soluzioni standard ad hoc
ENTERPRISE relative alle diverse operativita commerciali in uso nella catena della D.O. e della
G.D.O.

Con la denominazione “Contratti” andremo quindi ad identificare le azioni commerciali che
conducono ad un riflesso indiretto sul prezzo finale di vendita, sia esso manifesto sul documento di
vendita (contemporaneo alla vendita) o differito nel tempo (a scadenza prefissata).

Tra le tipologie di azioni qui considerate meritano particolare attenzione quelle riconducibili alle
operazioni a premio (contratti obiettivo per agenti e clienti o riconosciuti da fornitori) che possono
concretizzarsi in sconti di natura monetaria o in materiale o con la corresponsione di omaggi di altra
natura.

Abbuoni e sconti commerciali devono essere imputati in diminuzione del ricavo o del costo cui si
riferiscono e non devono quindi apparire autonomamente in bilancio

Sconti e abbuoni finanziari (es.: sconto cassa) vanno invece imputati a conto economico tra gli
oneri/proventi finanziari alla voce C.16 / C.17.

In generale, se non previsti contrattualmente, vanno supportati da idonea documentazione allo scopo
di evitare possibili contestazioni in merito alla loro deducibilita; errate imputazioni di abbuoni e sconti
attivi possono influire sulla valorizzazione delle rimanenze e sulla corretta determinazione delle
imposte (gli sconti finanziari non sono deducibili ai fini Irap).

Rilevazioni Generiche

Le scritture, per gli abbuoni attivi commerciali, potrebbero essere:

.. Abbuoni commerciali attivi su
Fornitori ..
acquisti B.6
Abbuoni commerciali attivi su a Mertci X ¢/ acquisti
acquisti

II giroconto nel merci conto acquisti non ¢ necessatio purché si tenga memoria in sede di
elaborazione del bilancio Ue che abbuoni attivi e passivi commerciali vanno indicati in diminuzione
rispettivamente degli acquisti (B.6) e dei ricavi (A.1).

La scrittura, per gli abbuoni attivi finanziari, potrebbe essere:

[Fornitori a Abbuoni e scont attivi C. 16 ‘

Resi, sconti commerciali, abbuoni e premi relativi a operazioni di competenza del passato esercizio
devono essere inseriti tra gli oneri straordinari altri costi (voce E.21), se passivi o tra i proventi
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straordinari (E.20) se attivi.

Premi di fedelta

Detti anche sconti quantita o ristorni differiti traggono origine dalle vendite ad un prezzo che, in un
tempo successivo, per effetto del raggiungimento di un determinato obiettivo, di solito il volume di
affari, subira una riduzione.

Si possono verificare i seguenti casi:

Premio la cui maturazione oltrepassa la chiusura dell’esercizio

Cedente:

al 31.12 accantona la quota di competenza (c.e. B.13) in un apposito fondo (SP passivo B.3).
Nell’esercizio di maturazione del premio: utilizza il fondo per la quota accantonata fino al 31.12
precedente e imputa tra gli sconti e abbuoni su vendite il residuo (in diminuzione della voce di c.e.
Ald).

Per essere fiscalmente deducibili, devono tisultare da atto scritto. La deducibilita fiscale avviene
interamente nell’esercizio di maturazione e non man mano che si effettuano gli accantonamenti.
Cessionario:

contabilizza il premio solo nell’esercizio di maturazione finale imputando la quota di competenza tra
gli sconti e abbuoni su acquisti (in diminuzione della voce di c.e. B.6) e la quota di esercizi precedenti
tra 1 proventi straordinari (c.e. E.20).

Premio la Cui maturazione si esautisce nell’arco dell’esercizio

Cedente:

il premio va imputato tra gli sconti e abbuoni su vendite (in diminuzione della voce di c.e. A.1). Se, per
lungaggini procedurali il premio viene conosciuto oltre la data di stesura del bilancio, andra
contabilizzato tra gli oneri straordinari.

Cessionario:

il premio va contabilizzato tra gli sconti e abbuoni su acquisti (in diminuzione della voce di c.e. B.6).
Se il cessionario viene a conoscenza del premio nell’esercizio successivo a quello di competenza, allora
inserira i premi tra i proventi straordinari (c.e. E.20).

Il trattamento fiscale previsto per ’IVA e le imposte dirette

IVA

Le operazioni a premio possono essere dirette sia agli acquirenti delle merci, sia agli stessi
rappresentanti incaricati della vendita delle merci. Gli agenti di vendita in generale per vedersi
attribuire i punti necessari a ottenere il premio, devono vendere un quantitativo minimo di prodotti.
Questo quantitativo rappresenta dunque l'obiettivo di vendita.

L'Iva assolta sull'acquisto di beni o servizi destinati a premio ¢ indetraibile.

L'indetraibilita deve essere riferita pero "esclusivamente ai beni messi in palio" (cfr. art. 5 Legge 18
febbraio 1999 n. 28) e non anche agli altri beni o servizi funzionali allo svolgimento della
manifestazione, come ad esempio le spese di pubblicita, 1 compensi delle agenzie, ecc..

Nell'ipotesi di premi costituiti da beni o servizi non imponibili ai fini Iva, deve essere versata
un'imposta sostitutiva del 20 per cento del prezzo d'acquisto degli stessi.

Per quanto concerne la successiva fase dell'assegnazione dei premi ai legittimi assegnatari, si ritiene ai
sensi dell'art. 2 D.PR. n. 633/1972, che sia un'operazione posta fuoti campo Iva.

Documenti da emettere

Le note di vatiazione devono essere emesse nel rispetto dell'art. 26/633 (per le rettifiche conseguenti
ad accordi tra le parti intervenute successivamente alla stipula e per inesattezze nella fatturazione il
termine per recuperare I'Iva ¢ di un anno; per rettifiche conseguenti ad accordi inseriti nel contratto
originario, non ¢’¢ termine).
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Premi in denaro
I premi fedelta in denaro versati dal cedente al cessionario a ristorno del prezzo originariamente
pattuito e pagato, sono fuoti campo Iva ex art. 2 (R.M. 102/Edel 17/09/2004). Se invece si ¢ in
presenza di contributi promozionali, essi vanno assoggettati ad Iva 20%, in quanto trattasi di
prestazione eseguita (e fatturata) dal cessionatio.

Plafond

Nelle cessioni internazionali abbuoni e sconti commerciali e finanziari compresi quelli per cassa
riducono il plafond di cui all'art. 8/633, anche se non ¢ stata emessa nota di variazione.

Imposte Dirette
Per quanto riguarda le imposte dirette, si possono verificare due diverse situazioni, a seconda che i
premi, nell'esercizio in cui inizia la manifestazione, non siano ancora stati acquistati oppure siano
acquistati nell'esercizio in cui si svolge la manifestazione. Nel primo caso l'art. 107 comma 3 TUIR
prevede la possibilita per l'azienda che organizza la manifestazione, di accantonare in appositi fondi
del passivo, "distinti per esercizi di formazione", una somma pati a quello che si presume essere
l'esborso finanziatio da sostenete per l'acquisto dei beni oggetto della promozione. Questi
accantonamenti sono deducibili, negli esercizi di formazione, in misura non superiore al 30 per cento
del loro ammontare per le operazioni a premio ed al 70 per cento per i concorsi a premio.
L'utilizzo del fondo alimentato dagli accantonamenti deve essete effettuato nel momento in cui si
verifica l'effettivo sostenimento dell'onere. La differenza fra il costo effettivamente sostenuto e la
copertura del fondo, qualora sia positiva, determinera una sopravvenienza passiva (deducibile),
qualora sia negativa, determinera una sopravvenienza attiva (tassabile).
La norma prevede che I'ammontare dei fondi non utilizzato al termine del terzo esetcizio successivo a
quello di formazione concotre a formare il reddito dell'esercizio stesso, a titolo di sopravvenienza
attiva. Se invece i premi sono acquistati nell'esercizio in cui si svolge la manifestazione, le relative spese
sono da considerarsi integralmente deducibili; sia che le si consideri spese di pubblicita (come sembra
confermare anche la Risoluzione n. 54 del 26.03.2004), risultando il premio per il percettore un
componente reddituale soggetto a prelievo tributario (un componente tassabile per il soggetto
percettore, del resto, deve necessariamente rappresentare un costo deducibile per il soggetto
erogante), sia che le si consideri spese che vanno a incremento del costo per provvigioni.
Sia I'Iva indetraibile che l'eventuale imposta sostitutiva sui premi cortisposti ai vincitoti costituiscono
oneti deducibili, in quanto costi accessoti all'operazione medesima.
Per quanto interessa gli elementi classificabili in voci di Conto economico rilevanti sia ai fini Irap sia ai
fini delle imposte sui redditi, gli stessi devono essere assunti ai fini Irap secondo gli stessi criteri ed in
base agli stessi principi previsti dagli articoli del TUIR.
Ne deriva che i costi per manifestazioni a premio rileveranno, anche ai fini Irap, nei limiti considerati
ai fini Ires. L'art. 19 comma 2 Legge n. 449/1997, nell'ipotesi in cui i beni assegnati assumono pet il
beneficiario rilevanza reddituale, ha esteso la tassazione con titenuta definitiva anche alle vincite
derivanti da operazioni a premio.
La norma specifica pero che la ritenuta d'imposta non deve essete operata nei casi in cui altre
disposizioni di legge prevedono l'applicazione di ritenute alla fonte.
LLa ritenuta sui premi non si applica quando 1 premi sono assegnati ad un lavoratore dipendente, ad un
lavoratore autonomo, ad un agente od ad un intermediario di commercio, in quanto gli art. 23,25 ¢
25-bis D.PR. n. 600/1973 prevedono l'applicazione di specifiche ritenute sui redditi cortisposti a
queste categorie di soggetti.
La ritenuta sui premi, afferma ancora l'art. 19 comma 2 Legge n. 449/1997, non deve essete applicata
se il valore complessivo dei premi attribuiti a uno stesso soggetto, nell'ambito del medesimo petiodo
d'imposta, non supeti 50mila lire (25,82 Euro); se supetiore, la ritenuta sara applicata sull'intero valore.

Funzionalita base
Un contratto deve definire la possibilita di applicare condizioni correlate ad un evento
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(vendita/acquisto) ticonducibili essenzialmente a ristorni di prezzo (immediati o differiti), quantita di
articoli in sconto merce, vendita a condizioni particolari di altro articolo, aggiornamento di un
contatore di articoli ceduti tale da definire eventuale fine validita del contratto stesso.

Occortre poter distinguere nettamente la gestione dei contratti d’acquisto rispetto a quelli di vendita.
II contratto si deve poter applicare ad una referenza direttamente mediante 1 suoi codici oppure per
mezzo di una categoria come, ad esempio, un gruppo merceologico, una famiglia, una classe di
ricarico, un attributo etc.

Parimenti deve poter essere definibile la sua applicabilita all'intestatario del documento mediante
associazione diretta o per categorie di raggruppamento.

Devono potersi gestire contratti di Tipologia “Premi” ad agenti: occorre altresi definire sui contratti
cliente se le vendite ad esse relative partecipano o meno al raggiungimento dell’obiettivo per 'agente.
Deve poter essere definito il/i listini cui il contratto ¢ applicabile oppute la sua validita a prescindere
dal listino applicato.

Deve essere possibile collegare un contratto di tipologia diversa da “Premi” ad un contratto di
tipologia “Premi”.

Ovviamente le condizioni commerciali, prezzi e sconti, devono poter essere applicate a tutti i clienti
(fornitori), oppure a classificazioni di clienti (fornitori).

Deve quindi essere garantita la generazione di righe o documenti di storno tali per cui il valore del
magazzino tisult allineato alla valotizzazione contabile e le statistiche di vendita/acquisto tiportino
Iesatto valore di periodo.

Dalla generazione dei documenti di ristorno deve essere possibile generare note di credito/note di
debito.

In sintesi:

Calcolare il contratto su riga del documento; quindi per ogni articolo inserito la procedura deve
rilevare il contratto da applicare

Gestire una gerarchia di contratti applicabili

Calcolare I'applicabilita del contratto per classificazioni di articolo cliente (fornitore), listini
Utilizzare la stessa flessibilita garantita per il calcolo del prezzo e dello sconto

Tenere distinti le diverse tipologie di contratti.
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—7 Modifiche archivi di base

Contropartite e vincoli
A seguito dell'introduzione del modulo contratti commerciali sono state realizzate le seguenti
modifiche negli archivi di base.
B stata inserita una pagina nell’archivio Contropartite e vincoli

Contropartite e wincoli

vendite | Acguisti | Incassi/pagamenti | Analitica acg.fven, | Contenzioso | Interessidimora | Parametri rischio |: ¢ | Giroconto Iva |

Etichette per sconti incondizionati

Prima sconko: |F‘rim0 Scanto Articolo forfettario | STORMNI
Secondo sconto: |gemnd0 Seonto articolo descrittivo per note: l:l
Terzo sconto: |TerZD Sconto Articolo Fum, per punti; [PUNTT M.

Quarto sconta: | Quarto Sconto

Calcolo proporzionale: S importo 3

Cod, V4 premio: |20 | |I\;a 20%s |

Quinto sconta: |Quint0 Sconto

Sesto sconta: |Sest0 Sconto Categaria conkabile: |IT | |Categ0ria contabile Italia |

Cadice pagamenta: |RD | |Rimessa Diretta |

Causali per generazione documenti

His Fattura: |NFPRE | |Nustra fattura premi

Ms nota di credito: |NNOTF‘ | |Nostra Mota di credito premi

Vs nota di credito: |VNOTP |B |Vustra Mata di credito premi

|
|
¥s Fattura: |\JFPRE | |\.fostra fattura premi |
|
|

¥s Fattura (agente): |VFAPR | |Vostra fattura {agente) premi

Gruppo causali di magazzing: |GR. 1 | |GRUPF‘O 1 | |GR. 1 | |GRUPPO 1

Fig. 1-1 - Archivio contropartite e vincoli

Etichette per sconti incondizionati

Rappresentano le etichette per gli sconti incondizionati che ¢ possibile definire sul contratto.

Articolo forfettario

Identifica l'articolo forfettatio con il quale viene ripartito il premio sulla fattura/nota di credito, nel
caso in cui il tipo storno sul contratto esaminato ¢ impostato a FORFETTARIO.

Articolo descrittivo per note

Identifica l'articolo descrittivo che viene utilizzato per riportare le note di generazione di un contratto
ad effetto immediato.

Articolo fuoti magazzino per punti

Identifica l'articolo fuori magazzino che viene utilizzato per tiportate sulla fattura/nota di credito
eventuali punti accumulati.
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2 Um

Identifica 'unita di misura di movimentazione dell’articolo fuori magazzino per 1 punti.

Calcolo proporzionale

® Su importo

II peso viene determinato sull'importo del venduto.
© Su quantita

11 peso viene determinato sulle quantita vendute.

Codice iva premio

Identifica il codice iva che viene utilizzato sulla riga del premio nella fattura/nota di credito.

Categoria contabile.

Campo attualmente non gestito

Codice pagamento

Identifica il codice pagamento che verra utilizzato sui documenti creati in fase di generazione premio.

Causali per generazione documenti

Identificano le causali che I'operatore dovra caricare poiché particolari per la generazione dei
documenti post generazione premi.

Nostra fattura: sara una causale documento di tipo fattura del ciclo attivo intestata a fornitore
(consigliamo di utilizzare una serie in modo da individuatle e in modo che in fase di generazione
venga calcolato il numero documento progressivamente).

Nostra nota di credito: sara una causale documento di tipo nota di credito del ciclo attivo intestata a
cliente.

Vostra fattura: sara una causale documento di tipo fattura del ciclo passivo intestata a cliente
(consigliamo di utilizzare una setie in modo da individuatle e in modo che in fase di generazione
venga calcolato il numero documento progressivamente).

Vostra nota di credito: sara una causale documento di tipo nota di credito del ciclo passivo intestata
a fornitore.

Vostra fattura (agente): sara una causale documento di tipo fattura del ciclo passivo intestata a
fornitore.

Gruppo causali di magazzino

Identifica il gruppo di causali di magazzino che verranno considerate per calcolare il fatturato.
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Causali documento

Causali documenti / Maodifica

Documento | Dati aggiuntivi | Origini | Report | Tree view flusso | Elenco |

([F=R|HCR 3

Tipo documento: (ORDCL | |Ordine da dliente

| Partecpa al rischio

Intestazione:
Fattura differita: [, Protocollo: |:|
Raggruppamento: Scontijmaggiorazioni utilizzati:

Causale magazzino: |IMP | Impegno da ordine cliente |

Ordline |

Aspetto esteriore: | |

Contabilizza: |Famedammeﬁgeuem |2“ [l nizializza conto di contab.
Causale cont. ass.: :I Caus.di storno: I:I
Cash flow: | pasitive Iz‘ Conformita: | |
Rivalorizzazione: |y iz |
Stato documenti generati da piano di spedizione: | Confermafo |Z||
Controllo prezzo: |M.’sas‘¢.¢".ro |Z||
[ spese diincasso [ spese diimballo [ spese di trasporto

[ seleziona codice di ricerca in base allintestatario

[ Ricostituisce fido
Controlla il rischio

Serie: I:I [ Genera provvigioni

Gen. doc. costo provvigioni
[| pati accompagnatori
Date prev. evasione
[ Packing List
[ pata trasporto

Magazzino: ¥ Magazzino di default Magazzino collegato: ¥ Ora trasporto
D Clora traspo

Impaort dati accomp.
Documento rifiutate
Agg.imp. let.intento
[ Modifica valare
Prospetto wven Y acq

| Rate per data evasione
[ Prezzo default U.P.V.

Date rich, conseana
Mg

]

[ MSe attivo: sono impostati | contratti in testatal

[T controllo dati banca intestatario

Modifica descrizione articolo
[ Blocca documenti evasi

Controllo totale doc.: (a0 [=] | 125,00 [tordona  [=]
Contrallo min, ordinabile: |5-dm El |R@5 |Z||
[ cal. spese imballo Metodo cale, spese imballo: | ||
[T cal. spese trasparto Metodo calc, spese trasporto: | |E||

Fig, 1-2 - Causale documento

Attivando questo flag sono editabili 1 campi Contratto relativo a contratti a effetto immediato e

contratto a obiettivo sulla testata del documento.

B Ordini (Vendite) / Nuovo

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | |

Reg.n: | 60ff| 0| Dekanj1z/2009 | Es: 2009 | [copfermate v

Documento: [CRDCL |+ [Ordine da cliente |

Fig, 1-3 - Testata documento- Editabilita campi contratto

i -CE @ Rif. est.: | |
Cliente: | BIANCHI SMC |[»Bianchi 5. snc | valuta . @
Listini: :II:IE] Evasione: |30,‘12f2009 | Mag.: |AU | Cons.: @I
Promozioni: —I I—I CiCR.: ,—l Cornm. : ';] -"'j
(Contratto: Cont. Bianchi | -] (_Contratto a abiettiva: N |] e anferma
Riga Articola Descrizione LM, Quankitd Prezzo unitario Ev. Laktifubic.

Cosi come per 1 listini se i contratti vengono indicati in testata sulle righe del documento, non sono

editabili.
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H Ordini_ (Vendite) / Nuovo (- [B]x]
Documento || Dati gererali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg. n.:| &0 |,|’| D| Del:|3g;12,rgggg | Es.: |gggg | Confermata % M. doc.:
Documento: [ORDCL  |[+][Ordine da cliente il

Cliente: [BIAMCHI SHC B Documenti dati di riga
Principale | Magazzino | Analitica | INTRAP.list/prose. |

Pramozioni: [;] F Tipclogia riga: D| |
(Contratto: Cont. Bianchi u poesel et aaiel 0,00 || pipartizione automatica |+
Riga Articolo Business Lnit: |DDl |||Divisi0ne o1 | Test omaggio:

10 [#)| D Cat.contabile: |HW ||Hardware |
Contijatto editabile

sulla testata Gy @i € TR | Y | Conseqnai (30f12/2009
1 documento

| Controparkita: | | | |

Listini/promozioni

1 Liskino prezzi: | | | | Pramoz. prezzi: l:l =
1 Lisking scfmag: | || | Pramoz, scimag: l:l glexa
| Contratti commerciali Seanto a valore: 0,00000
Articolo: |CD (Contratto: Cant. Bianchi | |

Riga Scanti [ maggiorazioni di i Contratto a obietkivi: | |

| 1D| | D’DD|+| D’DD|+ Codice IvA articol: |20 |||I\fa 20%, | =

Contratto non editabile sulle righe documento

fax]
@

I|:| Del: [30/12/2009
,l'l:l Del:[ [

]

Riga:

Contributi accessori

Cakegoria contributo: | | |

Fig. 1-4 - Contratto di testata non modificabile sulle righe

In piu per la gestione di contratti commerciali ¢ considerato anche il flag Ricalcolo prezzi/sconti
definito sulle causali documento, in quanto se viene attivato la procedura ricalcola oltre ai listini anche
eventuali contratti validi a quella data.
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CONTRATTI

Documenti — Pagina dati generali

COMMERCIALI -

AD HOC ENTERPRISE

Nella pagina dati generali documenti abbiamo inserito un bottone da utilizzarsi per applicare sul
documento gli effetti del contratto.
Nel momento in cui la procedura attribuisce un contratto ad effetto immediato sul documento se la
categoria del documento che stiamo creando corrisponde a quella definita sul contratto l'operatore
viene avvisato della necessita di premere il seguente bottone per applicare gli effetti del contratto.

B Ordini (Vendite) / Nuovo

Documento || Dati generali || Spedizione | Flusso |

Pagamento: [RIEAZ |[+] [RiBa. 30 og

Data diversa:
Maag./sconti: +

commerciale su pagam, :

Banca: |EINL

|E] |EIANCA EML INVESTIMENTI S.P.4,

Ms. banca: |

B

Agerte: |

B |

Capoarea; |

&) |

Priarita: Ijl

Comp.dal:| I

|.q|:|,r,r

Dettaglio scadenze

[J5c.confermate

Check disponibilita:

| [C1Beni deperibil

| M. Scadenza Importo rata Pagamento
ol i 0,00 A
v
C|Corrente: | |E]

Descrizione: |

Riepilogo documento Cod, Iva Rip.
Tatale: | 3,00 |
Sconkifmaggior azioni: | 0,00 ||:| Forza sconto

Spese incasso:| DJDD| |20 | O

Spese imball0:| DJDD| |20 | O

Spese trasport0:| D,DD| |2D | O

Tokale: | 0,00 | "‘Eg

Imposta: | 0,00 | Ripa:i

Spese bolli:| D,DD| |ESC15 | F
Totale: |EU || DJDD|

Acconto conkestuale! |

0,00 | %, Evadibile: EI

Acconto precedente: |

0,00 |

7.4

Ap;)l_.cont

Drattagli

Rischio

Fig; 1-5 - Documento pagina Dati Generali

In piu ¢ stato inserito un messaggio che appare sulle righe documento in caso in cui I'utente modifichi

il codice contratto sulla riga documento.
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B Documenti dati di riga

Principale || Magazzino | Analitica | INTRAJP.listiprosee, |
Tipologia riga: | || | Liv. raggruppamento: :l Del: [30/12/2009

Tot.valore di riga: | 200,00 |

Spese accessorie: | 0,00 ||R.§-_;|a'.vf,¢'szne auvfomatica W |

Business Unit: D01 [[»]|Divisione 01 | Test omaggio:
Cat.contabile: |HW ||Hardware | biD:

Comp, cont. dal: | I | .°.I:| I | .

o Contr_opEfrtita: | || | ca%:p.

Listini/promozioni —
Laotkifubic.

Listino prezzi: | |E]| | Promoz. prezzi: l:IE] ? ] = —
Listing sc/mag: | |E]| | Promoz.scimag: |:|E] .

Contratti commerciali Scanto a valore: | 0,00000 |
Contratto: |Cont. Generale | |Contratto generale |
Contratto a obiettivo: | | | |

Codice I¥& articolo ad hoc ENTERPRISE

'E Attenzione: La modifica del codice contratto potrebbe comportare b
L3

una incompatibilitd con i liskinifcontratti presenti Riga:

Cateqgoria contribubo: | |E] | 00,00

Contributi accessori

Fig. 1-6 - Salvataggio dati di riga

Ogni qualvolta si modifichi la quantita su di una riga in cui ¢ stato applicato un contratto 'operatore
viene avvisato con il messaggio

B Documenti di trasporto (Vendite) / Nuovo

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | |

30/12f2009

Reg. n.:| &0 |,|'| |3| Del:lgg,rlgjrgggg | Es.: (2000 confarmate B M, doc.: 10 ,l'l:l Del:

Documento: [DOTVE  [[+][DDT per vendita Mrif.: 22)

_ Rif. est.: | |
Cliente: [BLANCHI SHC |[»]Bianchi 5. snc | valute E] carbior

tsin:[ B B Mag:[AU | _
Pramazioni: :IE] l:lE] CICR.: l:IE] Comm E] 5’

Contratto: Contratho a obisttiva: E] CarRap.

[}
—

Riga Articalo Descrizione LI, Quantita Prezzo unitario Ew. Lokkifubic.

M 10( @ 01 ROM =M, &, 000 200,00000 1 /5 |~

@ﬁ

Lot Ubi,

-

I..jg#z

g

Articala: |CD | Listini applicati: I:I l:l SR

Riga Sconti [ maggiorazioni di riga

™

[ | | o000+ oool+] ooof+) o000 Hettoriga: | 200,00 |
Totale righe: | 2nn,uu|

Fig. 1-7 - Modifica quantita di riga
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Documenti — Dati di riga
Nei dati di riga abbiamo inserito 1 due campi

& Documenti dati di riga

Principale | Magazzing | Analitica | INTRA[P.listiprowy, |

Tipalagia riga: || | | |

Spese accessarie: | 0,00 | gpartizions sutomatica |

Business Unit: (D01 |[5]|Divisiorie 01 | Test omagaio: |mﬂmagg.b v
Cat.contabile: |HW ||Hardware |
Comp. cont. dal: [/ f A | Consegna;

Contropartita: | |B | |

Listini/promozioni

Listino prezzi: | | | | Promoz.prezzi: I:I ™
Listino scfmag: | | | | Promoz.scfmag: I:l

Contratti commerciali conta a valore: | cHon ool |
(Cantratta: | |]| |
(-Cnntrattn a obietkivo: | | ]| |
Codice VA articala: |2|:| | |I\-'a 2%, | E]
Riga:

Contributi accessori

Cateqotia contributo: | | |

Fig. 1-8 - Righe documento

Contratto

Identifica il contratto a quantita limitata o promozione congiunta che viene applicato al documento.
Le tipologie di contratto quantita limitata e promozione congiunta sono alternative.

Contratto a obiettivo

Identifica il contatto a obiettivo che viene applicato al documento

Questi campi di riga NON sono editabili se la cansale del documento che stiamo creando ha attivato il flag ‘Contratto
Tassativo’

Nello zoom dei contratti sono visibili tutti i contratti intestati al cliente/fornitore, e tutti i contratti
legati ad un insieme di attributi di tipologia CONTI, al momento della selezione del contratto sara
controllato che l'intestatario dei documenti soddisfi il set di attributi specificato sul contratto stesso.
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Sistema — Amministrazione sistema - Pulizia temporaneo contratti
Questa funzionalita consente di eliminare tutti i record contenuti nella tabella xxx_ CONT._TMP,
questa tabella viene popolata ogni qualvolta viene caricato un documento, quindi nel caso di caduta

della connessione potrebbe rimanere sporca con dati inutili, ecco perché abbiamo realizzato questa
funzionalita.

& Pulizia temporaneo contratti |:|[E|rz|
ATTENZIONE

Cuesta funzione elimina kuttii record contenuti nella tabella sooaZOMT_THP

necessatia per l'applicazione dei conkratti commerciali nelle righe
dei docurnenti

Fig. 1-9 - Pulizia temporaneo contratti

Qutesta funzionalita e possibile lanciarla esclusivamente mettendo il sistema in manntenzione.
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Vendite — Generatore documentale — Processi eseguiti

1—20

- AD HOC ENTERPRISE

In quest’archivio ¢ possibile consultare il log delle generazioni eseguite dalla maschera Generazione

Premi.

B Processi eseguiti / Interroga

Dati generali || Documerti generati | Elenco |

Seriale generazione: (QDOODODDGS
Data: |30/12/2009

Ratture | raggruppamenti

Make

Parametro di lancio: |Tgscc_bgp

Tipo elaborazione: |

Elabor azioni

Dispanibilita: |

Modalita: |

COMTRATTI COMMERCIALL

| >

| |Log elab.

Fig; 1-10 - Maschera processi eseguiti
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2 Gestioni

Gruppi di acquisto

Contratti ad effetto immediato
Contratti ad obiettivo/PFA
Duplicazione contratto

Stampa contratti commerciali
Gruppi di causali di magazzino

Generazione premi

VBVBVUBUBUBUBVEN

Calcolo premio
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Introduzione
Gli archivi del contratti commerciali contengono i dati indispensabili per un corretto funzionamento
del modulo.
Le figure seguenti mostrano 1 menu, ogni voce verra dettagliatamente trattata nel rispettivo paragrafo.
Il modulo contratti commerciali ¢ utilizzabile sia dal menu Vendite, sia dal menu Acquisti.

Yendite
Docurmenti inkerni
Crdini
Documenti di krasporko
Fatture
Mote di credito

Ordini previsionali

Generazione piani di spedizione

Generazione Fatkure differite

Proveigioni L4
Rischio clienki L4
Archivi documenti L4
Gestione listini L4
Contratti commerciali Gruppi di acguisto

Contratti a effetto immediato

Contratti a obiettivo/PFA

Cuplicazione conkratki

Skampa contrakki

Gruppi causali di magazzino

Generazions premi

Fig, 2-1 - Menu vendite
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Acquisti
Docurmenti inkerni
Crdini
Documenti di trasporto
Fatture
Mote di credito

Ordini previsionali

Gestione liskini k

Conkratti commerciali Gruppi di acquisko
Contratti a effetto immediako
Contratti a obiettivofPFA
Duplicazione conkratk
Skampa conkratki
Gruppi causali di magazzing

Generazione premi

Fig, 2-2 - Menu acquisti
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7 Gruppi di acquisto

Attraverso questa funzione si definisce la tabella che permette di raggruppare Codici Clienti in modo
tale da considerare il fatturato complessivo dei clienti/fornitoti per il rageiungimento degli obiettivi e
di definirne uno come primario.

B Gruppi di acquisto (vendite) / Interroga |Z E'E'

Gruppi | Elenca |

Codice: |GRUPPO A0 ||GRUPPD ACOUISTO |
Cliente Descrizione Centrale
ALES SPA ALES SPA ”
EALDIMI SR ()| BALDINI SPa F
BIANCHL SHC Bianchi S. snc ]

Yalido dal: al:

Fig. 2-3 - Gruppi di acquisto

Nel caso in cui il contratto ad obiettivo venga intestato a un gruppo di acquisto la procedura verifica
tutti i documenti intestat ai clienti/fornitoti definiti all'interno del gruppo di acquisto. 1l flag centrale
consente di identificate il codice cliente/fornitore al quale viene intestato il documento fiscale.

In fase di caricamento viene effettuato un controllo sulla necessita di attivare necessariamente il flag
‘Centrale’ su un intestatario. Se si cerca di attivare il flag ‘Centrale’ su piu intestatari, la procedura
avvisa I'operatore con il messaggio
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B Gruppi di acquisto (vendite) / Modifica : E|[Z|

Codice: |GRUF'F‘D AT ||GRLJF'F'D ACQUISTO |
Cliente Descrizione Centrale
5 BA SPA ALEA SP& ~
MEALDINI SPA (2] BALDINI SP&, [
FIAMNCHL SHC Bianchi 5. snc ]

Yalido dal: al:

ad hoc ENTERPRISE X

L
\:!.) BALDIMI SPA sara il nuovo inkestatario centrale

Fig. 2-4 - Salvataggio gruppi di acquisto

Per maggiori informazioni si rimanda all'esempio ‘Contratti ad obiettivo intestato a gruppo di acquisto.

GESTIONI - 2—5




CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

7 Contratti a quantita limitata

|| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Modifica x| HOE(F=T)

Contratto | Note | Elenco |
Codice:|Fipet Contratto riservato a Fibed] | Del=|23,f09;2012 | 513t°:|ﬂaefabo.ra.q;- E|

\.I'aluia: Validiiédal:|23;ugj'2012 | AI:|3W12;2999 |
Tipo: - | Controlla qﬁ:|6mb'o.¥o.st.ra‘oamenfo lz” Prioriﬁ: Cat.doc.: [ e

&

Cliente: |Fibet |E| |Fibet | Dati consuntivi al:
Attributi —
| Riga, Gruppo Famiglia Valore attributo | Valido su tutti i listini t:.‘\.f
10 B E o || Esdluso da premio agente .
‘ Descrizione: | |
Rjga_!. Articolo Descrizione LM, Altern|  Attributi |
M  10|Tappettino per Mouse Tappettino per Mouse 4 mm M. B |we N
L L

Qta offerta: 10,000 Qt impegnata: 0,000 Qta residua: 10,000

Fig. 2-5 - Contratto a effetto immediato

Questa tipologia di contratto prevede che vengano dichiarate le quantita di merci destinate alla
promozione. E’ normalmente il caso di prodotti in esautimento o destinati a finire fuori catalogo a
breve, tipicamente beni soggetti a rapidi cicli di obsolescenza tecnologica (computer, cellulari ecc) o
beni alimentari (in questo caso I'evento che determina la necessita della rapida rotazione del
magazzino ¢ normalmente 'approssimarsi della data di scadenza: non si gestira in alcun modo il
controllo sull’effettiva uscita della merce in scadenza (lotto), demandandosi questo all’operativita del
magazzino). Occorrera quindi imputare la quantita in campagna (e 'unita di misura sui cui effettuare il
controllo): a ogni DDT in stato confermato la procedura provvedera ad aggiornare sul contratto
stesso la quantita ordinata e la quantita ancora in campagna.

Codice

Questo campo identifica il codice del contratto stipulato con il cliente.

Descrizione

Identifica la desctizione parlante del contratto.
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Del
Identifica la data di stipulazione del contratto.

Stato
Identifica lo stato del contratto, ogni contratto nasce come Sospeso al salvataggio 'operatore viene
avvisato se si vuole impostare il contratto in stato ‘Da Elaborare’ poiché fino a che il contratto resta in
stato Sospeso, non sara operativo sui documenti.
Al salvataggio la procedura chiede all’'operatore di passare lo stato del contratto da Sospeso a Da
elaborare.

Valuta

Identifica la valuta del contratto con il relativo simbolo. Se la valuta del contratto é extraemu, &
visualizzato anche il campo ‘Cambio’ editabile.

Validita dal ... al

Identifica I'intervallo di validita del contratto stipulato, fino, quando il contratto avra il suo effetto sul
documento.

Tipo

Quantits limitata

Assorimento

Referenziamento

©®© Promozione congiunta. Identifica quella tipologia di contratto variante delle promozioni su
multipli di quantita (3x2, 4x3 etc.) gestiti in ad hoc ENTERPRISE mediante un listino di
tipologia “Promozione” Questi contratti possono quindi prevedere casistiche particolari quali
Pomaggio di <’ unita di prodotto ogni n unita acquistate (2+1: a differenza del 3x2 del listino
“promozione” viene gestito uno sconto merce e non con riduzione di prezzo unitario) o
Pomaggio o I'acquisto (a prezzo agevolato o meno) anche di una referenza differente.

©® Quantita limitata. Identifica quei contratti, dove ¢ definita una quantita in campagna, relativi a
merce di facile obsolescenza, a ogni documento la procedura aggiornera la quantita ordinata e la
quantita ancora in campagna.

© Assortimento: normalmente utilizzati per stimolare lassortimento di prodotti stagionali,
definendo delle condizioni particolari (listini/promozioni) per gli articoli che si vuole
incentivare a condizione che il cliente ordini un certo numero di referenze diverse tra quelle
specificate (direttamente o per tramite degli attributi) ¢/o per un impotto minimo

© Referenziamento: normalmente utilizzati per stimolate 'acquisto di nuovi prodotti, definendo
un premio in denaro o condizioni particolari per uno o piu beni. A fronte della verifica di
questa discriminante all'intestatario viene associato lattributo specifico che, di fatto, abilita il
listino promozione (che lo deve avere come elemento di validita) o applica lo storno su
documento stesso o su un nuovo documento.

Controllo qta

Canfm;!i'b P HiES
©® Controllo su riga. Su ogni tiga del documento la procedura effettuera il controllo di
applicabilita del contratto, nel caso in cui il contratto stipulato non sara applicabile, non verra
indicato sulla riga del documento.
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©® Controllo su documento. Sull'intero documento la procedura verifica I'applicabilita del
contratto stipulato, su ogni riga documento che soddisfa il contratto verra riportato il codice
contratto, in fase finale di salvataggio documento se la quantita totale non soddisfa, la quantita
impegnata verra restituito all’operatore un messaggio bloccante, invitandolo a eliminare su una
delle righe indicate il contratto.

Priorita

Categoria Doc.

Identifica la priorita di testata di un contratto, a parita di condizioni verra applicato sul documento il
contratto con priorita piu alta.

Identifica la categoria documento (tipo documento) sul quale s’intende applicare
gli effetti del contratto. Nel caso in cui la categoria del documento, che stiamo
caricando corrisponda a quella definita sul contratto, al salvataggio 'operatore
Faltura accomp. verra avvisato con un messaggio bloccante, dove gli verra richiesto di applicare gli
effetti del contratto. Le tipologie disponibili sono:

© Documenti interni

©® Otdini

®© DDT

© Fatture accompagnatotie
Solo fatture accompagnatorie e non differite poiché nel caso di contratti a promozione congiunta la
procedura aggiunge nel documento nuove righe a seconda di quanto stabilito nel contratto quindi la
fattura differita generata non ricalcherebbe il DDT emesso.

In fase di generazione Piano di spedizione, la procedura controlla se la classe del documento che stiamo generando
corrisponde a quella definita sul contratto, se corrisponde saranno aggiornate la quantita impegnata e la relativa guantita
residua.

Cliente

Identifica il cliente con il quale viene stipulato il contratto. B’ possibile stipulare un contratto su un
determinato codice cliente oppure indirettamente su piu clienti facendo uso degli attributi. Nel caso in
cui viene specificato il codice cliente la sezione attributi non risulta editabile.

Dati consuntivi al

Questa data identifica se un contratto a effetto immediato ha avuto i suoi effetti sul documento, infatti
questa data non ¢ editabile dall’operatore, ¢ la procedura che la aggiorna in automatico.
ATTENZIONE: un contratto che presenta tale data valorizzata non potra piu essere cancellato
poiché ha avuto 1 suoi effetti sul documento.

V] Valido su tutti i listini

Questo flag definisce se un contratto ¢ o no valido su qualsiasi listino applicato sul documento. Nel
caso in cui tale flag sia disattivo ¢ possibile definire i listini che determineranno I'applicazione o meno
del contratto sul documento, infatti se il codice listino indicato nel contratto non ¢ identico a quello
definito sulle righe del documento il contratto non sara valido.

11 contratto sara invece valido se 1 listini utilizzati nel documento sono associati a specifici listini
promozione indicati appunto nel contratto.

Attenzione: nel caso particolare in cui il contratto sia applicabile su un listino promozione di tipologia
“Sconto” risulta necessario definire nel bottone listini del contratto anche il listino di base di tipologia
“Prezz0”, questo perché sul documento ¢ repetito il prezzo dal listino base di tipologia prezzo e lo
sconto dalla promozione sconto applicata.

Caso contratio, se si definisce nel bottone listini del contratto un listino di tipologia prezzo e un listino
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di tipologia sconto e sul documento ¢ applicata una promozione, il contratto non sara applicabile. x

M Escluso da premio agente

Questo flag stabilisce se il contratto deve essere o no considerato nella determinazione del premio per
agente. Tutti i documenti dove ¢ presente un contratto a effetto immediato/obiettivo con questo flag
attivo vengono ignorati nella determinazione del premio per agente.

VI Modello

Se attivato, identifica i contratti che verranno impiegati per la generazione di altri contratti.

II check ¢ attivabile solo in caricamento e comporta I'aggiornamento dello stato a ‘sospeso’,
impedendo la selezione di un altro stato.

E possibile caricare contratti modello per tutte le tipologie di contratto gestite dalla procedura;

1 contratti modello non possono essere mai utilizzati nei documenti poiché hanno associato lo stato
Sospeso’.

Al salvataggio di un contratto modello ad effetto immediato, che in base alla tipologia contenga una
sezione relativa agli attributi, ¢ presente il seguente messaggio bloccante:

P o

ad hoc ENTERPRISE ==

l 3 Impossibile confermare un modelle di contratte con attributi impostati,

Fig, 2-6 - Messaggio

Articolo

Um

Identifica il codice di ricerca sul quale viene stipulato il contratto. Se sul contratto viene specificato il
codice di ricerca principale la procedura sul documento per verificare 'applicabilita del contratto
verifica tutte le righe con lo stesso codice di ricerca ed eventuali codici di ricerca alternativi aventi la
stessa unita di misura definita sul contratto.

Se sul contratto viene indicato un codice di ricerca alternativo, il contratto sara applicabile sul
documento SOLO ESCLUSIVAMENTE se viene movimentato tale codice di ricerca alternativo.

Identifica 'unita di misura sulla quale ¢ valido il contratto, nel caso in cui invece dell’articolo viene
indicato un attributo questo campo ¢ obbligatorio e necessita di compilazione per accedere al bottone
attributi.

V1 Alter.

Questo flag identifica se la procedura in fase di applicazione del contratto deve considerare solo
I'unita di misura definita nel contratto oppure considerare tutte le unita di misura valide per il codice
di ricerca. Se questo flag ¢ attivo la procedura in fase di applicazione contratto considera anche tutte le
righe documento valide per lo stesso articolo con diverse unita di misura.

Esempio

Supponiamo di caricare un articolo CAVO STAMPANTE con le seguenti unita di misura
MTR=CM*100.

Stipuliamo un contratto indicando I'articolo CAVO STAMPANTE e unita di misura MTR, non
attivando il flag ‘Alternativo’, in fase di caricamento documento se viene movimentato il codice di

GESTIONI - 2—9



CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

ricerca CAVO STAMPANTE con unita di misura CM, il contratto NON ¢ valido.
Attivando il flag Alternativo nell’esempio precedente la procedura considerera valido il contratto

M Attributi

Identifica se il contratto ¢ stipulato direttamente sull’articolo o indirettamente su attributi dell’articolo.

Y Bottone attributi

.| Questo bottone non ¢ editabile per i contatti a quantita limitata.
L
Attributi

Quantita offerta

Identifica la quantita dell’articolo messa in campagna.

Quantita impegnata

Identifica la quantita aggiornata in automatico ogni qualvolta il contratto sia valido.

Quantita residua

Identifica la quantita ancora disponibile della quantita in campagna.

Attraverso questi contratti a quantita limitata ¢ possibile individuare I'insieme degli articoli con le
relative quantita che I'azienda intende smaltire in breve periodo. Terminata la quantita residua
P'operatore scegliera se mantenere o meno la promozione associata

La procedura si limita ad aggiornare la quantita impegnata e a segnalare 'esaurimento della quantita
offerta.
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7 Contratti a promozione congiunta

CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Muavo =R E=H| =5
Contratto || Note | Elenco |
Codices ASEC 2 || | Dek[28/09/2012 | SB0: [ sopesa [+ (e~ |
Valuiﬁ: Validita dal:|23mgjzg]_2 | Al: |3g;12jzggg |
) Confrol su ol i ) - i
Clente: | | | Er 0 Dati consuntivi al: I e
Attributi —| 00T
| Rigal, Gruppao Famiglia Valore attributo | Valido su tutti i listini &_i Fathurs accomp.
10 B o E=sduso da premio agente :
- [C Modelio
‘ Descrizione: | |
R.iga“' Articolo Descrizione LLM. Altern Attributi |
10 5] No “ =
[
Attributi
Condizione: Articolo congiunto: | || |
UM,z l:l Qta articolo cong.:
List, prezzi: I:l List.sc\mag: I:I

Fig, 2-7 - Contratto a promozione congiunta

Questa tipologia di contratto definisce una variante delle promozioni su multipli di quantita (3x2, 4x3
etc.) gestiti in ad hoc ENTERPRISE mediante un listino di tipologia “Promozione”. Questi contratti
possono quindi prevedere casistiche particolari quali 'omaggio di *x ‘unita di prodotto ogni ‘n’ unita
acquistate (2+1: a differenza del 3x2 del listino “promozione” viene gestito uno sconto merce € non
con riduzione di prezzo unitario) o 'omaggio o 'acquisto (a prezzo agevolato o meno) anche di una

referenza differente.

Codice

Questo campo identifica il codice del contratto stipulato con il cliente.

Descrizione

Identifica la descrizione parlante del contratto.

Del

Identifica la data di stipulazione del contratto.
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Stato

Identifica lo stato del contratto, ogni contratto nasce come Sospeso al salvataggio 'operatore viene
avvisato se si vuole impostare il contratto in stato ‘Da Elaborare’ poiché fino a che il contratto resta in
stato Sospeso, non sara operativo sui documenti.

Al salvataggio la procedura chiede all’'operatore di passare lo stato del contratto da Sospeso a Da
elaborare.

Valuta

Identifica la valuta del contratto con il relativo simbolo. Se la valuta del contratto ¢ extraemu, &
visualizzato anche il campo ‘Cambio’ editabile.

Validita dal ... al

Identifica l'intervallo di validita del contratto stipulato, fino, quando il contratto avra il suo effetto sul
documento.

Tipo

Quantits limitata

Assorfimento

Referenziamento

©® Promozione congiunta:Identifica quella tipologia di contratto variante delle promozioni su
multipli di quantita (3x2, 4x3 etc.) gestiti in ad hoc ENTERPRISE mediante un listino di
tipologia “Promozione” Questi contratti possono quindi prevedere casistiche particolari quali
Pomaggio di x unita di prodotto ogni n unita acquistate (2+1: a differenza del 3x2 del listino
“promozione” viene gestito uno sconto merce e non con riduzione di prezzo unitario) o
P'omaggio o I'acquisto (a prezzo agevolato o meno) anche di una referenza differente.

©®© Quantita limitata. Identifica quei contratti, dove ¢ definita una quantita in campagna, relativi a
merce di facile obsolescenza, a ogni documento la procedura aggiornera la quantita ordinata e la
quantita ancora in campagna.

© Assortimento: normalmente utlizzati per stimolare I'assortimento di prodotti stagionali,
definendo delle condizioni particolari (listini/promozioni) per gli articoli che si vuole
incentivare a condizione che il cliente ordini un certo numero di referenze diverse tra quelle
specificate (direttamente o per tramite degli attributi) e/o per un importo minimo

© Referenziamento: normalmente utilizzati per stimolate 'acquisto di nuovi prodotti, definendo
un premio in denaro o condizioni particolari per uno o piu beni. A fronte della verifica di
questa discriminante all'intestatario viene associato lattributo specifico che, di fatto, abilita il
listino promozione (che lo deve avere come elemento di validita) o applica lo storno su
documento stesso o su un nuovo documento.

Controllo qta

Confrofa s riga
©® Controllo su riga: Su ogni riga del documento la procedura effettuera il controllo di
applicabilita del contratto, nel caso in cui il contratto stipulato non sara applicabile, non verra
indicato sulla riga del documento.
©® Controllo su documento: Sull'intero documento la procedura verifica I'applicabilita del
contratto stipulato, su ogni riga documento che soddisfa il contratto verra riportato il codice
contratto, in fase finale di salvataggio documento se la quantita totale non soddisfa, la quantita
impegnata verra restituito all’operatore un messaggio bloccante, invitandolo a eliminare su una
delle righe indicate il contratto.

2—12 - GESTIONI



AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

Priorita
Identifica la priorita di testata di un contratto, a parita di condizioni verra applicato sul documento il
contratto con priorita piu alta.

Categoria Doc.

Identifica la categoria documento (tipo documento) sul quale s’intende applicare
gli effetti del contratto. Nel caso in cui la categoria del documento, che stiamo
caricando corrisponda a quella definita sul contratto, al salvataggio 'operatore
Fattura accomp. verra avvisato con un messaggio bloccante, dove gli verra richiesto di applicare gli
effetti del contratto. Le tipologie disponibili sono:

© Documenti interni

©® Otrdini

® DDT

© Fatture accompagnatotie
Solo fatture accompagnatorie e non differite poiché nel caso di contratti a promozione congiunta la
procedura aggiunge nel documento nuove righe a seconda di quanto stabilito nel contratto quindi la
fattura differita generata non ricalcherebbe il DDT emesso.

In fase di generazgione Piano di spedizione, la procedura controlla se la classe del documento che stiamo generando
corrisponde a guella definita sul contratto, se corrisponde saranno aggiornate la quantita impegnata e la relativa quantita
residua.

Cliente

Identifica il cliente con il quale viene stipulato il contratto. E” possibile stipulare un contratto su un
determinato codice cliente oppure indirettamente su piu clienti facendo uso degli attributi. Nel caso in
cui viene specificato il codice cliente la sezione attributi non risulta editabile.

Dati consuntivi al

Questa data identifica se un contratto a effetto immediato ha avuto i suoi effetti sul documento, infatti
questa data non ¢ editabile dall’operatore, ¢ la procedura che la aggiorna in automatico.
ATTENZIONE: un contratto che presenta tale data valorizzata non potra piu essere cancellato
poiché ha avuto 1 suoi effetti sul documento.

V] Valido su tutti i listini

Questo flag definisce se un contratto ¢ o no valido su qualsiasi listino applicato sul documento. Nel
caso in cui tale flag sia disattivo ¢ possibile definire i listini che determineranno I'applicazione o meno
del contratto sul documento, infatti se il codice listino indicato nel contratto non ¢ identico a quello
definito sulle righe del documento il contratto non sara valido.

11 contratto sara invece valido se 1 listini utilizzati nel documento sono associati a specifici listini
promozione indicati appunto nel contratto.

Attenzione: nel caso particolare in cui il contratto sia applicabile su un listino promozione di tipologia
“Sconto” risulta necessario definire nel bottone listini del contratto anche il listino di base di tipologia
“Prezz0”, questo perché sul documento ¢ repetito il prezzo dal listino base di tipologia prezzo e lo
sconto dalla promozione sconto applicata.

Caso contratio, se si definisce nel bottone listini del contratto un listino di tipologia prezzo e un listino
di tipologia sconto e sul documento ¢ applicata una promozione, il contratto non sara applicabile.

vl Escluso da premio agente

Questo flag stabilisce se il contratto deve essere o no considerato nella determinazione del premio per
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agente. Tutti i documenti dove ¢ presente un contratto a effetto immediato/obiettivo con questo flag
attivo vengono ignorati nella determinazione del premio per agente.

I Modello

Se attivato, identifica i contratti che verranno impiegati per la generazione di altri contratti.

II check ¢ attivabile solo in caricamento e comporta 'aggiornamento dello stato a ‘sospeso’,
impedendo la selezione di un altro stato.

E possibile caricare contratti modello per tutte le tipologie di contratto gestite dalla procedura;

1 contratti modello non possono essere mai utilizzati nei documenti poiché hanno associato lo stato
Sospeso’.

Al salvataggio di un contratto modello ad effetto immediato, che in base alla tipologia contenga una
sezione relativa agli attributi, ¢ presente il seguente messaggio bloccante:

-

ad hoc ENTERPRISE ==

I . Impossibile confermare un modello di contratto con attributi impostati.

Fig, 2-8 - Messaggijo

Articolo

2 Um

Identifica il codice di ricerca sul quale viene stipulato il contratto. Se sul contratto viene specificato il
codice di ricerca principale la procedura sul documento per verificare 'applicabilita del contratto
verifica tutte le righe con lo stesso codice di ricerca ed eventuali codici di ricerca alternativi aventi la
stessa unita di misura definita sul contratto.

Se sul contratto viene indicato un codice di ricerca alternativo, il contratto sara applicabile sul
documento SOLO ESCLUSIVAMENTE se viene movimentato tale codice di ricerca alternativo.

Identifica 'unita di misura sulla quale ¢ valido il contratto, nel caso in cui invece dell’articolo viene
indicato un attributo questo campo ¢ obbligatorio e necessita di compilazione per accedere al bottone
attributi.

V1 Alter.

Questo flag identifica se la procedura in fase di applicazione del contratto deve considerare solo
I'unita di misura definita nel contratto oppure considerare tutte le unita di misura valide per il codice
di ricerca. Se questo flag ¢ attivo la procedura in fase di applicazione contratto considera anche tutte le
righe documento valide per lo stesso articolo con diverse unita di misura.

Esempio

Supponiamo di caricare un articolo CAVO STAMPANTE con le seguenti unita di misura
MTR=CM*100.

Stipuliamo un contratto indicando I'articolo CAVO STAMPANTE e unita di misura MTR, non
attivando il flag ‘Alternativo’, in fase di caricamento documento se viene movimentato il codice di
ricerca CAVO STAMPANTE con unita di misura CM, il contratto NON ¢ valido.

Attivando il flag Alternativo nell’esempio precedente la procedura considerera valido il contratto
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Attributi

Identifica se il contratto ¢ stipulato direttamente sull’articolo o indirettamente su attributi dell’articolo.

“ Bottone attributi

, Questo bottone ¢ editabile nel momento stesso in cui non viene indicato I'articolo e viene

H indicata l'unita di misura, in questo modo ¢ possibile semplicemente definendo degli
anrbut | attributi rendere valido il contratto per piti articoli aventi lo stesso attributo.

Una volta definito il gruppo attributi, la famiglia attributi e il relativo valore ¢ possibile visualizzare

tramite apposito bottone quali articoli/servizi soddisfano i dati inseriti.

Attenzione: se all interno del contratto definiamo su una riga la validita per attributo, si consiglia di non specificare in
altre righe la validita per un articolo che soddisfa gli attributi indicati. Mediante il bottone presente nel dettaglio attributi
¢ possibile visnalizzare il set di articoli che soddisfano gli attributi indicats.

Condizione

® Minimo di : il contratto sara applicabile solo se la quantita movimentata sul documento
raggiungera il minimo stabilito.

© Per ogni: il contratto sara applicabile se la quantita movimentata sul documento sara pati al
valore indicato o suo multiplo.

Articolo congiunto

Identifica l'articolo dato in promozione.

2 Um

Identifica 'unita di misura dell’articolo dato in promozione.

Quantita articolo congiunto

Identifica la quantita offerta in promozione.

Tipo promozione

E’ possibile definire la modalita con la quale viene dato larticolo in promozione.
© Listino applicabile: in questo caso il prezzo definito per l'articolo in promozione sara
recuperato dal listino prezzi, prezzi e sconti o da promozione prezzi o prezzi e sconti valida nel
petiodo.
©® Sconto merce: in questo caso l'articolo in promozione ¢ dato in sconto merce
® Omaggio imponibile: in questo caso larticolo in promozione viene dato in omaggio di
imponibile
©® Omaggio imponibile+iva: in questo caso l'articolo in promozione viene dato in omaggio di
imponibile+iva
® Fisso: in questo caso il prezzo definito per articolo in promozione verra recuperato dai listini
indicati nel contratto.
Esiste una particolarita tra Listino applicabile e Fisso, nel senso che se indichiamo Listino applicabile
la procedura recupera il prezzo dal listino o dalla promozione se esiste, indicando Fisso la procedura
recupera il prezzo dal listino indicato nel contratto NON RICERCANDO eventuali promozioni .
11 codice iva riportato sulla riga dell’articolo in promozione ¢ quello dell’anagrafica articoli, nel caso in
cui risulti presente una tipologia operazione iva valida questa verrebbe considerata.
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—7 Contratto assortimento

-

| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Nuovo ===
Contratto | Mote | Elenco |
Codice: Assortimento | [Assortimento Estivo Del{01/06/2012 | Stato:| ps etsborare [+])
!-'aluta: Validita da‘:|01,|"06j2012 | AI:|31}DS,|"2012 ‘

Tipe: Controlle 9t&: [ =il s documents Priorita: Cat.doc.:
Cliente: | | | | Dati consuntivi al:

Attributi
| R.iga}' Gruppo Famiglia Valore attributo | Valido su tutti i listini
- :

ini
10 Esduso da premio agente
- [F] Modello =
Descrizione: | ‘ [ applicazione immediata
Applicabile su
Quantitd minima: El Importo minimo: 0,00000
R.iga]. Articalo s |j Attributi attivazione promozione / Nuovo [E=x EoR|§3
10 | Rjga}' Gruppo Famiglia Valore attributo |
I j 10 [ -
B | Descrizione: | |
[
s
Attivaz,

Fig, 2-9 - Contratto assortimento

Normalmente utilizzati per stimolare I'assortimento di prodotti stagionali, definendo delle condizioni
particolari (listini/ promozioni) per gli articoli che si vuole incentivare a condizione che il cliente ordini
un certo numero di referenze diverse tra quelle specificate (direttamente o per tramite degli attributi)
e/o per un importo minimo.

Codice

Questo campo identifica il codice del contratto stipulato con il cliente.

Descrizione

Identifica la descrizione parlante del contratto.

Del

Identifica la data di stipulazione del contratto.

Stato

Identifica lo stato del contratto, ogni contratto nasce come Sospeso al salvataggio 'operatore viene
avvisato se si vuole impostare il contratto in stato ‘Da Elaborare’ poiché fino a che il contratto resta in
stato Sospeso, non sara operativo sui documenti.

Al salvataggio la procedura chiede all’operatore di passare lo stato del contratto da Sospeso a Da
elaborare.
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Valuta

Identifica la valuta del contratto con il relativo simbolo. Se la valuta del contratto ¢ extraemu, &
visualizzato anche il campo ‘Cambio’ editabile.

Validita dal ... al

Identifica l'intervallo di validita del contratto stipulato, fino, quando il contratto avra il suo effetto sul
documento.

Tipo

Quantits limitats

Assorimento

Referenziamento

©®© Promozione congiunta: Identifica quella tipologia di contratto variante delle promozioni su
multipli di quantita (3x2, 4x3 etc.) gestiti in ad hoc ENTERPRISE mediante un listino di
tipologia “Promozione” Questi contratti possono quindi prevedere casistiche particolari quali
Pomaggio di x unita di prodotto ogni n unita acquistate (2+1: a differenza del 3x2 del listino
“promozione” viene gestito uno sconto merce e non con riduzione di prezzo unitario) o
P'omaggio o I'acquisto (a prezzo agevolato o meno) anche di una referenza differente.

©® Quantita limitata: Identifica quei contratti, dove ¢ definita una quantita in campagna, relativi a
merce di facile obsolescenza, a ogni documento la procedura aggiornera la quantita ordinata e la
quantita ancora in campagna.

© Assortimento: normalmente utlizzati per stimolare I'assortimento di prodotti stagionali,
definendo delle condizioni particolari (listini/promozioni) per gli articoli che si vuole
incentivare a condizione che il cliente ordini un certo numero di referenze diverse tra quelle
specificate (direttamente o per tramite degli attributi) e/o per un importo minimo

© Referenziamento: normalmente utilizzati per stimolate 'acquisto di nuovi prodotti, definendo
un premio in denaro o condizioni particolari per uno o piu beni. A fronte della verifica di
questa discriminante all'intestatario viene associato lattributo specifico che, di fatto, abilita il
listino promozione (che lo deve avere come elemento di validita) o applica lo storno su
documento stesso o su un nuovo documento.

Controllo qta

Fisso per questa tipologia di contratto a Controllo su documento
Priorita

Identifica la priorita di testata di un contratto, a parita di condizioni verra applicato sul documento il
contratto con priorita piu alta.

Categoria Doc.

Identifica la categoria documento (tipo documento) sul quale s’intende applicare
gli effetti del contratto. Nel caso in cui la categoria del documento, che stiamo
caricando corrisponda a quella definita sul contratto, al salvataggio 'operatore
Fatturs accompa. verra avvisato con un messaggio bloccante, dove gli verra richiesto di applicare gli
effetti del contratto. Le tipologie disponibili sono:

© Documenti interni

©® Ordini

® DDT

©® Fatture accompagnatotrie
Solo fatture accompagnatorie e non differite poiché nel caso di contratti a promozione congiunta la
procedura aggiunge nel documento nuove righe a seconda di quanto stabilito nel contratto quindi la
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fattura differita generata non ricalcherebbe il DDT emesso.

In fase di generazione Piano di spedizione, la procedura controlla se la classe del documento che stiamo generando
corrisponde a quella definita sul contratto, se corrisponde saranno aggiornate la quantita impegnata e la relativa quantita
residua.

Cliente

Identifica il cliente con il quale viene stipulato il contratto. E” possibile stipulare un contratto su un
determinato codice cliente oppure indirettamente su piu clienti facendo uso degli attributi. Nel caso in
cui viene specificato il codice cliente la sezione attributi non risulta editabile.

Dati consuntivi al

Questa data identifica se un contratto a effetto immediato ha avuto i suoi effetti sul documento, infatti
questa data non ¢ editabile dall’operatore, ¢ la procedura che la aggiorna in automatico.
ATTENZIONE: un contratto che presenta tale data valorizzata non potra piu essere cancellato
poiché ha avuto 1 suoi effetti sul documento.

V] Valido su tutti i listini

Questo flag definisce se un contratto ¢ o no valido su qualsiast listino applicato sul documento.
Per questa tipologia di contratto questo flag ¢ attivato di default .

Y Listini associati

Rappresenta il listino per il quale il contratto avra i suoi effetti; se il contratto verra applicato tale
listino sara associato all’anagrafica dell'intestatario del documento.
Per questa tipologia di contratti risulta obbligatorio valorizzare questo bottone.

M Escluso da premio agente

Questo flag stabilisce se il contratto deve essere o no considerato nella determinazione del premio per
agente. Tutti i documenti dove ¢ presente un contratto a effetto immediato/obiettivo con questo flag
attivo vengono ignorati nella determinazione del premio per agente.

VI Modello

Se attivato, identifica i contratti che verranno impiegati per la generazione di altri contratti.

II check ¢ attivabile solo in caricamento e comporta 'aggiornamento dello stato a ‘sospeso’,
impedendo la selezione di un altro stato.

E possibile caricare contratti modello per tutte le tipologie di contratto gestite dalla procedura;

1 contratti modello non possono essere mai utilizzati nei documenti poiché hanno associato lo stato
Sospeso’.

Al salvataggio di un contratto modello ad effetto immediato, che in base alla tipologia contenga una
sezione relativa agli attributi, ¢ presente il seguente messaggio bloccante:

-

ad hoc ENTERPRISE ==

I . Impossibile confermare un modello di contratto con attributi impostati.

Fig, 2-10 - Messaggio
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M Applicazione immediata

Determina se gli effetti del contratto debbano essere considerati applicabili gia per la vendita in corso
o per le successive.

Y Attributi att.

Identifica Pattributo di tipologia conti che abilitera la promozione del contratto, questo attributo
quando verra applicato il contratto verra associato all’anagrafica dell'intestatario al fine di poter
applicare la promozione.

Per questa tipologia di contratto risulta obbligatorio valorizzare questo bottone.

Quantita minima
Rappresenta il numero minimo di referenze diverse da ordinare per abilitare la promozione valida sul
contratto

Importo minimo

Rappresenta I importo minimo da ordinare per abilitare la promozione valida sul contratto (importo
al netto di IVA)
Queste due condizione possono essere validate entrambe oppure una delle due.

Articolo

Identifica il codice di ricerca sul quale viene stipulato il contratto. Se sul contratto viene specificato il
codice di ricerca principale la procedura sul documento per verificare 'applicabilita del contratto
verifica tutte le righe con lo stesso codice di ricerca ed eventuali codici di ricerca alternativi aventi la
stessa unita di misura definita sul contratto.

Se sul contratto viene indicato un codice di ricerca alternativo, il contratto sara applicabile sul
documento SOLO ESCLUSIVAMENTE se viene movimentato tale codice di ricerca alternativo.

Um
Identifica 'unita di misura sulla quale ¢ valido il contratto, nel caso in cui invece dell’articolo viene

indicato un attributo questo campo ¢ obbligatorio e necessita di compilazione per accedere al bottone
attributi.

V] Alter.

Questo flag identifica se la procedura in fase di applicazione del contratto deve considerare solo
I'unita di misura definita nel contratto oppure considerare tutte le unita di misura valide per il codice
di ricerca. Se questo flag ¢ attivo la procedura in fase di applicazione contratto considera anche tutte le
righe documento valide per lo stesso articolo con diverse unita di misura.

Esempio

Supponiamo di caricare un articolo CAVO STAMPANTE con le seguenti unita di misura
MTR=CM*100.

Stipuliamo un contratto indicando I'articolo CAVO STAMPANTE e unita di misura MTR, non
attivando il flag ‘Alternativo’, in fase di caricamento documento se viene movimentato il codice di
ricerca CAVO STAMPANTE con unita di misura CM, il contratto NON ¢ valido.

Attivando il flag Alternativo nell’esempio precedente la procedura considerera valido il contratto

Attributi

Identifica se il contratto ¢ stipulato direttamente sull’articolo o indirettamente su attributi dell’articolo.

Y Bottone attributi

- Questo bottone ¢ editabile nel momento stesso in cui non viene indicato I'articolo e viene
{'4s | indicata I'unita di misura, in questo modo ¢ possibile semplicemente definendo degli
Artrbuti
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attributi rendere valido il contratto per piu articoli aventi lo stesso attributo.
Una volta definito il gruppo attributi, la famiglia attributi e il relativo valore ¢ possibile visualizzare
tramite apposito bottone quali articoli/servizi soddisfano i dati inseriti.

Attenzione: se all'interno del contratto definiamo su una riga la validita per attributo, si consiglia di non specificare in
altre righe la validita per un articolo che soddisfa gli attributi indicati. Mediante il bottone presente nel dettaglio attributi
¢ possibile visnalizzare il set di articoli che soddisfano gli attributi indicats.

Y Bottone attivazione

Popolato in automatico dalla procedura per identificare gli intestatari che hanno gia aderito al
contratto, in questo bottone abbiamo lasciato piena liberta al’'operatore che potra intervenire sia
indicando un intestatario sia eliminandone uno esistente.

Nel caso in cui l'operatore elimini l'intestatario dal bottone Attivazione’ (operazgione sconsigliata, ma libera) per far
riapplicare in qualche modo gli effetti del contratto, la procedura non procede in antomatico alla cancellazione del listino
nell anagrafica intestatario o dell attributo quindi se il contratto procede ai suoi effetti potrebbero presentarsi delle
duplicazioni di dati sia negli attributi, sia nel bottone listini associati all intestatario

In fase di salvataggio documento se risulta valido un contratto di tipo assortimento la procedura
verifica

se esiste almeno una riga con contratto di tipo assortimento valido,

se l'intestatario non ¢ presente nel bottone ‘Attivazione’

se le condizioni del contratto sono soddisfatte

se il tutto ¢ soddisfatto associa il listino presente sul contratto nel bottone listini dell’anagrafica
dellintestatario con priorita 9999, associa gli attributi presenti sul contratto all'intestatario, scrive il
codice dellintestatario nel bottone ‘Attivazione’, avverte l'operatore che la promozione ¢ stata attivata,
Se I'applicazione ¢ immediata oltre ad avvertire 'operatore del fatto che la promozione ¢ attivata,
parte un controllo che richiede se ricalcolare le condizione commerciali, se la risposta ¢ affermativa
viene lanciata la funzione di calcolo dei listini su tutte le righe del documento e non solo sulla riga su
cui risulta valido il contratto.
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—7 Contratto referenziamento

-

=] CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Nuovo =
Contratto || Mote | Elenco |
Codice:{Schade video | [schede video Del:|26/09/2012 | St3t0:| pa eborare [+
\u'aluta: \u'aliditédal:|25mgl,'2012 | AI:|3U;12J.’2999 |
Tipo:| geferenziaments lz‘ Contraollo gté: Prioriﬁ: Cat.doc.: [ prgine E‘
Cliente: | ‘B | | Dati consuntivi al:
Attributi
| R.iga“' Gruppo Famiglia Valore attributo | Valido su tutti i listini
10 [ - Esduso da premio agente
= [ Modello
Descrizione: | |
Applicabile su
Quantitd minima: 0 Doc. liquidazione premio: | 1« ; iz
Tipo Premio: | cuned. frfett immedato H Imparto premio: 0,00000 |EUR
Riga . JPIR Contrib, forfett, inmedisto B4 Descrizione | uM._ [ Altern| Attribut
Conénb, forfetf, immediato
10 Contrib. forfeft. postcipato E Attributi attivazione promozione / Nuove =l =] 2=
— Attivazione promozione | Rjga“', Gruppo Famiglia Valore attributo |
i j 10 ()
B | Descrizione: | ‘

Fig, 2-11 - Contratto referenziamento

Normalmente utilizzati per stimolare 'acquisto di nuovi prodotti, definendo un premio in denaro o
condizioni particolari per uno o piu beni. A fronte della verifica di questa discriminante all'intestatario
viene associato l'attributo specifico che, di fatto, abilita il listino promozione (che lo deve avere come
elemento di validita) o applica lo storno su documento stesso o su un nuovo documento.

Codice

Questo campo identifica il codice del contratto stipulato con il cliente.

Descrizione

Identifica la descrizione parlante del contratto.

Del

Identifica la data di stipulazione del contratto.

Stato

Identifica lo stato del contratto, ogni contratto nasce come Sospeso al salvataggio 'operatore viene
avvisato se si vuole impostare il contratto in stato ‘Da Elaborare’ poiché fino a che il contratto resta in
stato Sospeso, non sara operativo sui documenti.

Al salvataggio la procedura chiede all’operatore di passare lo stato del contratto da Sospeso a Da
elaborare.
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Valuta

Identifica la valuta del contratto con il relativo simbolo. Se la valuta del contratto ¢ extraemu, &
visualizzato anche il campo ‘Cambio’ editabile.

Validita dal ... al

Identifica l'intervallo di validita del contratto stipulato, fino, quando il contratto avra il suo effetto sul
documento.

Tipo

Quantits limitats

Assorimento

Referenziamento

©®© Promozione congiunta: Identifica quella tipologia di contratto variante delle promozioni su
multipli di quantita (3x2, 4x3 etc.) gestiti in ad hoc ENTERPRISE mediante un listino di
tipologia “Promozione” Questi contratti possono quindi prevedere casistiche particolari quali
Pomaggio di x unita di prodotto ogni n unita acquistate (2+1: a differenza del 3x2 del listino
“promozione” viene gestito uno sconto merce e non con riduzione di prezzo unitario) o
P'omaggio o I'acquisto (a prezzo agevolato o meno) anche di una referenza differente.

©® Quantita limitata: Identifica quei contratti, dove ¢ definita una quantita in campagna, relativi a
merce di facile obsolescenza, a ogni documento la procedura aggiornera la quantita ordinata e la
quantita ancora in campagna.

© Assortimento: normalmente utlizzati per stimolare I'assortimento di prodotti stagionali,
definendo delle condizioni particolari (listini/promozioni) per gli articoli che si vuole
incentivare a condizione che il cliente ordini un certo numero di referenze diverse tra quelle
specificate (direttamente o per tramite degli attributi) e/o per un importo minimo

© Referenziamento: normalmente utilizzati per stimolate 'acquisto di nuovi prodotti, definendo
un premio in denaro o condizioni particolari per uno o piu beni. A fronte della verifica di
questa discriminante all'intestatario viene associato lattributo specifico che, di fatto, abilita il
listino promozione (che lo deve avere come elemento di validita) o applica lo storno su
documento stesso o su un nuovo documento.

Controllo qta

Fisso per questa tipologia di contratto a Controllo su riga
Priorita

Identifica la priorita di testata di un contratto, a parita di condizioni verra applicato sul documento il
contratto con priorita piu alta.

Categoria Doc.

Identifica la categoria documento (tipo documento) sul quale s’intende applicare
gli effetti del contratto. Nel caso in cui la categoria del documento, che stiamo
caricando corrisponda a quella definita sul contratto, al salvataggio 'operatore
verra avvisato con un messaggio bloccante, dove gli verra richiesto di applicare gli
effetti del contratto. Le tipologie disponibili sono:

© Documenti interni

©® Ordini

® DDT

©® Fatture accompagnatotrie
Solo fatture accompagnatorie e non differite poiché nel caso di contratti a promozione congiunta la
procedura aggiunge nel documento nuove righe a seconda di quanto stabilito nel contratto quindi la

Faffura accomp.
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fattura differita generata non ricalcherebbe il DDT emesso.

In fase di generazione Piano di spedizione, la procedura controlla se la classe del documento che stiamo generando
corrisponde a quella definita sul contratto, se corrisponde saranno aggiornate la quantita impegnata e la relativa quantita

residna.

Cliente

Identifica il cliente con il quale viene stipulato il contratto. E” possibile stipulare un contratto su un
determinato codice cliente oppure indirettamente su piu clienti facendo uso degli attributi. Nel caso in
cui viene specificato il codice cliente la sezione attributi non risulta editabile.

Dati consuntivi al

Questa data identifica se un contratto a effetto immediato ha avuto i suoi effetti sul documento, infatti

questa data non ¢ editabile dall’operatore, ¢ la procedura che la aggiorna in automatico.
ATTENZIONE: un contratto che presenta tale data valorizzata non potra piu essere cancellato
poiché ha avuto 1 suoi effetti sul documento.

V] Valido su tutti i listini

Questo flag definisce se un contratto ¢ o no valido su qualsiast listino applicato sul documento.
Per questa tipologia di contratto questo flag ¢ attivato di default .

Y Listini associati

Rappresenta il listino per il quale il contratto avra i suoi effetti; se il contratto verra applicato tale
listino sara associato all’anagrafica dell'intestatario del documento.
Per questa tipologia di contratti e risulta obbligatorio valorizzare questo bottone.

M Escluso da premio agente

Per questa tipologia contratto non risulta editabile

VI Modello

Se attivato, identifica i contratti che verranno impiegati per la generazione di altri contratti.

II check ¢ attivabile solo in caricamento e comporta I'aggiornamento dello stato a ‘sospeso’,
impedendo la selezione di un altro stato.

E possibile caricare contratti modello per tutte le tipologie di contratto gestite dalla procedura;

1 contratti modello non possono essere mai utilizzati nei documenti poiché hanno associato lo stato
Sospeso’.

Al salvataggio di un contratto modello ad effetto immediato, che in base alla tipologia contenga una
sezione relativa agli attributi, ¢ presente il seguente messaggio bloccante:

P "

ad hoc ENTERPRISE ==

l 3 Impossibile confermare un modelle di contratte con attributi impostati,

Fig, 2-12 - Messaggio
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I Attributi

Identifica Pattributo di tipologia conti che abilitera la promozione del contratto, questo attributo
quando verra applicato il contratto verra associato all’anagrafica dell’intestatario al fine di poter
applicare la promozione.

Per questa tipologia di contratti risulta obbligatorio valorizzare questo bottone.

Quantita minima
Rappresenta il numero minimo di referenze diverse da ordinare per abilitare la promozione valida sul
contratto.

Doc Liquidazione premio

Rappresenta il tipo di documento da generare se contributo forfettario posticipato.

Tipo premio

©® Contributo forfettario immediato: dove lo storno del premio avviene sul documento stesso;
viene inserita una riga usando il servizio forfettario presente nelle ‘Contropattite e vincoli’ con
storno uguale all'importo del premio ed una riga con le note di generazione.

© Contributo forfettatio posticipato: dove lo storno del premio avviene su un documento
successivo; viene creato un documento usando la causale definita nelle ‘Contropartite e
vincoli’'usando sempre il servizio forfettario presente nelle ‘Contropattite e vincoli’ con importo
uguale all'importo del premio definito sul contratto.

© Attivazione promozione: viene attivata la promozione semplicemente associando
all'intestatario I'attributo definito sul contratto.

Importo premio

Accoglie 'importo del premio che sara inserito nel documento che si creera se contributo forfettario
immediato o nel documento che sara creato a posteriori se contributo forfettario differito.

Articolo

Identifica il codice di ricerca sul quale viene stipulato il contratto. Se sul contratto viene specificato il
codice di ricerca principale la procedura sul documento per verificare 'applicabilita del contratto
verifica tutte le righe con lo stesso codice di ricerca ed eventuali codici di ricerca alternativi aventi la
stessa unita di misura definita sul contratto.

Se sul contratto viene indicato un codice di ricerca alternativo, il contratto sara applicabile sul
documento SOLO ESCLUSIVAMENTE se viene movimentato tale codice di ticerca alternativo.

Um
Identifica 'unita di misura sulla quale ¢ valido il contratto, nel caso in cui invece dell’articolo viene
indicato un attributo questo campo ¢ obbligatorio e necessita di compilazione per accedere al bottone
attributi.

M Alter.

Questo flag identifica se la procedura in fase di applicazione del contratto deve considerare solo
I'unita di misura definita nel contratto oppure considerare tutte le unita di misura valide per il codice
di ricerca. Se questo flag ¢ attivo la procedura in fase di applicazione contratto considera anche tutte le
righe documento valide per lo stesso articolo con diverse unita di misura.

Esempio

Supponiamo di caricare un articolo CAVO STAMPANTE con le seguenti unita di misura
MTR=CM*100.

Stipuliamo un contratto indicando I'articolo CAVO STAMPANTE e unita di misura MTR, non
attivando il flag ‘Alternativo’, in fase di caricamento documento se viene movimentato il codice di
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ricerca CAVO STAMPANTE con unita di misura CM, il contratto NON ¢ valido.
Attivando il flag Alternativo nell’esempio precedente la procedura considerera valido il contratto

Attributi

Identifica se il contratto ¢ stipulato direttamente sull’articolo o indirettamente su attributi dell’articolo.

Y Bottone attributi

= Questo bottone ¢ editabile nel momento stesso in cui non viene indicato I'articolo e viene
I'ss | indicata unita di misura, in questo modo & possibile semplicemente definendo degli
attributi rendere valido il contratto per piu articoli aventi lo stesso attributo.
Una volta definito il gruppo attributi, la famiglia attributi e il relativo valore ¢ possibile visualizzare
tramite apposito bottone quali articoli/servizi soddisfano i dati inseriti.

Attributi

Attenzione: se all interno del contratto definiamo su una riga la validita per attributo, si consiglia di non specificare in
altre righe la validita per un articolo che soddisfa gli attributi indicati. Mediante il bottone presente nel dettaglio attributi
¢ possibile visnalizzare il set di articoli che soddisfano gli attributi indicats.

Per minimo di

Definisce il numero minimo di pezzi di acquistare per avere diritto al premio.

Y Bottone attivazione

Popolato in automatico dalla procedura per identificare gli intestatari che hanno gia aderito al
contratto, in questo bottone abbiamo lasciato piena liberta al’'operatore che potra intervenire sia
indicando un intestatario sia eliminandone uno esistente.

Nel caso in cui l'operatore elimini l'intestatario dal bottone Attivazione’ (gperazione sconsigliata, ma libera) per far
riapplicare in qualche modo gli effetti del contratto, la procedura non procede in automatico alla cancellazione
dell attributo quindi se il contratto procede ai snoi effetti potrebbero presentarsi delle duplicazioni di dati negli attributi
associati all intestatario

In fase di caricamento/salvataggio del documento se ¢ valido, un contratto di tipo referenziamento la
procedura verifica

se esiste almeno una riga con contratto di tipo referenziamento valido,

se l'intestatario non ¢ presente nel bottone ‘Attivazione’

se le condizioni del contratto siano soddisfatte

se il tutto ¢ soddisfatto associa gli attributi presenti sul contratto all'intestatario, scrive il codice
dellintestatario nel bottone ‘Attivazione’, avverte I'operatore che la promozione ¢ stata attivata (se
attivazione promozione), crea una riga di storno sul documento stesso (se contributo forfettario
immediato), crea un documento di storno (se contributo forfettario posticipato)
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7 Contratti a obiettivo/pfa

Pagina Contratto
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Fig, 2-13 - Maschera contratti ad obiettivo Pagina Contratto

Codice
Identifica il codice del contratto stipulato direttamente o indirettamente mediante attributi con il

cliente.

Descrizione

Identifica la descrizione parlante del contratto.

Del

Data di stipulazione del contratto.

Stato

©® Sospeso: un contratto sospeso non viene applicato sul documento.
©® Da elaborare: un contratto che sul documento applica i suoi effetti.
Al salvataggio la procedura chiede all’operatore di passate lo stato del contratto da Sospeso a Da

elaborare

Valuta
Identifica la valuta del contratto, nel caso in cui il contratto viene stipulato in valuta extra-emu viene
visualizzato il campo cambio .

Validita

Intervallo di validita del contratto.

Intestatario

Identifica Iintestatario del contratto.
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© Cliente
© Agente
® Gruppo di acquisto

Attenzione: i contratti intestati ad agente non vengono proposti sulle righe documento poiché hanno applicazione Extra-
Documentale.

Corresp. Premio

® Unitaria centrale: questo campo si attiva solo esclusivamente se il contratto ¢ intestato a un
gruppo di acquisto, identifica come verra corrisposto il premio.

Dati consuntivi al

Identifica la data che viene aggiornata in AUTOMATICO dalla procedura nel momento stesso in cui
avviene la generazione del premio.

Questa data non ¢ editabile poiché ¢ la procedura che la valorizza automaticamente.

Un contratto con questa data valorizzata non puo essere cancellato.

Priorita
Identifica la priorita di testata di un contratto, a parita di condizioni la procedura applichera se valido il
contratto con priorita di testata piu elevata.

Tipo storno

© Forfettario la ripartizione del premio avviene utilizzando il servizio forfettatio definito nelle
contropartite e vincoli.

© Ripartito per articolo : la ripartizione del premio avviene su tutti gli articoli che partecipano
alla determinazione del fatturato.

M Applicazione extra documentale

Se questo flag ¢ attivo la procedura per la determinazione del premio verifica tutti i documenti con
medesimo intestatario, se disattivo la procedura ricerca tutti i documenti con medesimo intestatatio
con codice contratto su riga uguale a codice contratto in generazione.

Attenzione : la procedura considera solo i documenti che hanno la causale di magazzino presente nel
gruppo di causali di magazzino indicato nelle contropartite e vincoli.

[Vl Valido su tutte le vendite

Se attivo significa che il contratto indipendentemente dal contatto ad effetto immediato utilizzato sul
documento risulta valido.
Se disattivo ¢ possibile specificare su quali contratti a effetto immediato ¢ o no valido.

V] Valido su tutti i listini

Se attivo significa che il contratto indipendentemente del listino utilizzato sul documento ¢ valido.
Se disattivo ¢ possibile specificare su quali listini il contratto ¢ o no valido.

M Escluso da premio agente

Se attivo le righe documento con questo contratto non verranno considerate in fase di generazione
premi agente.

VI Solo sconti incondizionati

Se attivo il contratto riguardera solo gli sconti e non sara possibile definire sulle righe del contratto
eventuali premi.
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I Modello

Se attivato, identifica i contratti che verranno impiegati per la generazione di altri contratti.

II check ¢ attivabile solo in caricamento e comporta 'aggiornamento dello stato a ‘sospeso’,
impedendo la selezione di un altro stato.

E’ possibile caricare contratti modello per tutte le tipologie di contratto gestite dalla procedura;

1 contratti modello non possono essere mai utilizzati nei documenti poiché hanno associato lo stato
Sospeso’.

Al salvataggio di un contratto modello ad effetto immediato, che in base alla tipologia contenga una
sezione relativa agli attributi, ¢ presente il seguente messaggio bloccante:

-

ad hoc ENTERPRISE ==

I . Impossibile confermare un modello di contratto con attributi impostati.

Fig, 2-14 - Messaggio

Codice iva premio

Identifica il codice iva che verra riportato sulla riga documento riguardante il premio. Non ¢ editabile
sul contratto poiché tale codice iva viene definito nelle contropartite e vincoli.

Calcolo premio

© Su scaglione max: significa che il premio vetra corrisposto identificando il massimo scaglione
raggiunto e applicando unicamente le condizioni in questo specificato

©® Progtressivo: significa che il premio verra cortisposto applicando le condizioni di ogni singolo
scaglione raggiunto sull'importo/qta scaglione-scaglione infetiore.

®© Cumulativo: significa che il premio verra cottisposto sommando i premi calcolati per ogni
scaglione.

Articolo

Identifica il codice di ricerca sul quale viene stipulato il contratto. Se sul contratto viene specificato il
codice di ricerca principale la procedura sul documento per verificare 'applicabilita del contratto
verifica tutte le righe con lo stesso codice di ricerca ed eventuali codici di ricerca alternativi aventi la
stessa unita di misura definita sul contratto.

Se sul contratto viene indicato un codice di ricerca alternativo, il contratto sara applicabile sul
documento SOLO ESCLUSIVAMENTE se viene movimentato tale codice di ricerca alternativo.

2 Um

Identifica ’'unita di misura del codice di ricerca indicato.

V] Alternativo

Se attivo per vetificare 'applicabilita o meno del contratto la procedura verifica anche le unita di
misura alternative del codice di ricerca .

Esempio

Supponiamo di caricare un articolo CAVO STAMPANTE con le seguenti unita di misura
MTR=CM*100.

Stipuliamo un contratto indicando I'articolo CAVO STAMPANTE e unita di misura MTR, non
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attivando il flag ‘Alternativo’, in fase di caricamento documento se viene movimentato il codice di
ricerca CAVO STAMPANTE con unita di misura CM, il contratto NON ¢ valido.
Attivando il flag Alternativo nell’esempio precedente la procedura considerera valido il contratto.

Calcolo premi

©® Su quantita: la ripartizione del premio avviene in base alle quantita di ogni singolo documento
esaminato con medesimo intestatatio.

© Su importo: la ripartizione del premio avviene in base allimporto di ogni singolo documento
esaminato con medesimo intestatatio.

Attributi
Se impostato a SI significa che il contratto ¢ stipulato su attributi.

Y Bottone attributi

. Questo bottone ¢ editabile nel momento stesso in cui non viene indicato I'articolo e viene

H indicata l'unita di misura, in questo modo ¢ possibile semplicemente definendo degli
Amrbuti | attributi rendere valido il contratto per pit articoli aventi lo stesso attributo.

Una volta definito il gruppo attributi, la famiglia attributi e il relativo valore ¢ possibile visualizzare

tramite apposito bottone quali articoli/servizi soddisfano i dati insetiti.

Attenzione: se all interno del contratto definiamo su una riga la validita per attributo, si consiglia di non specificare in
altre righe la validita per un articolo che soddisfa gli attributi indjcati. Mediante il bottone presente nel dettaglio attributi
¢ possibile visnalizzare il set di articoli che soddisfano gli attributi indicats.

“M Bottone premi
D In questo bottone ¢ possibile indicare gli scaglioni premio.
R

Prerni

Scaglione premio

Identifica lo scaglione che 'operatore deve raggiungere per il raggiungimento del premio.

Sconto %

Identifica lo sconto in percentuale che viene attribuito in base allo scaglione.

Sconto a valore per pezzo

Identifica lo sconto a valore che viene attribuito ogni pezzo venduto.

Sconto a valore per scaglione

Identifica lo sconto che viene attribuito sullo scaglione.

Articolo

Identifica l'articolo che viene dato in omaggio al raggiungimento dello scaglione.
Um

Identifica I'unita di misura di movimentazione dell’articolo dato in omaggio.

Numero pezzi in omaggio

Identifica il numero dei pezzi dati in omaggio al raggiungimento dello scaglione.
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Tipo
Permette di selezionare la tipologia di sconto applicata agli articoli dati in omaggio.

Punti premio per pezzo

Identifica i punti premio che vengono attribuiti ogni pezzo venduto.

Punti premio per scaglione

Identifica i punti premio che vengono attributi sullo scaglione.
Contatori

Pezzi venduti

Identifica i pezzi venduti, vengono aggiornati in automatico dalla procedura al seguito della
generazione premi.

Valore venduto

Identifica il valore del venduto, viene aggiornato in automatico dalla procedura al seguito della
generazione premi.

Premio a quantita

Identifica il premio attribuito in base alle quantita vendute.

Premio a punti

Identifica il premio attribuito in base ai punti attribuiti.

Pagina Gestione Commerciale

B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Modifica

Contratto || Gestione cormmerciale || Dati consuntivi | |

Codice:| Cont. Prava || Cantratio ahiettiva di prava | infgu | Del:o1-01-2010
Sconti incondizionati validita Dati conguntivi al:|:|

Primo Sconto: 0,0000| % [JPrimo sconto
Secondo Sconto: 0,0000| % [Jgecondo sconto Totale punt premi°:|:|
Tarzo Sconto: 0,0000| % [JTerzo sconto
Quarto Sconto: 0,0000 | % [ Guarta sconto Walare unitario punti; | glgnggg|
Guinto Sconto: 0,0000 | % [ @uinta sconta Yalore carvass: | D,DDDDD|
Sesto Sconto: 0,0000| % [ Sesto sconto
Mote in generazione Mote camvass
M Y
W
Mote cantratto
Bl
W |

Fig. 2-15 - Maschera contratti ad obiettivo Pagina Gestione Commerciale

In questa pagina ¢ possibile definire fino a 6 livelli di sconto da applicare sul fatturato raggiunto. Se
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I'operatore indica una percentuale di sconto, ma non attiva il flag corrispondente questo sconto non
verra preso in considerazione.
Le label relative agli sconti incondizionati ¢ possibile definirle nelle contropartite e vincoli.

Totale punti premio

E’ 'ammontare dei punti calcolati, se al raggiungimento del premio I’azienda invece di erogare denaro
o articoli, eroga punti premio.

Valore unitario punti

Identifica il valore unitario dei punti, questo campo ¢ di sola visualizzazione, poiché sara 'operatore
che effettuera la relativa scrittura contabile rilevando questo valore.

Valore canvass

Identifica il valore di quelle spese aggiuntive che 'azienda sostiene per reclamare un prodotto
(promoter, espositori, cartonati, campioni omaggio,spot, volantinaggio ecc...). Questo dato viene
gestito in scalare al contratto. E un campo di libera imputazione.

Note in generazione

Identificano le note che vengono riportare sulla riga descrittiva del documento fiscale creato in fase di
generazione premi.

Note contratti

Identificano le note che 'operatore puo associare a un contratto.

Note canvass

Identificano le note che 'operatore puo associare al canvass, stabilito sul contratto.

Dati consuntivi

B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Interroga

Contratto | Gestione cornmerciale || Dati consuntivi || Elenco |

Cotlice:|00m. Prova ||Cuntratt0 ohiettivo di prova | |EU | Del: (p1-01-2010
Documenti considerati dalla generazione premi Dati consuntivi al- |31-07-2010

M. req Datareqg. | Tipo doc. Descrizione M.doc. | Serie | Data doc Intestatario -
L 2 05-01-2010 DDTYE  DDT pervendita 1 05-01-2010 BIAKCHI SHC
— W
I« >
Documenti generati dal contratto e dettaglio generazione premi
Mdoc Serle Datadoe. Causale a| [ Walore fatturato globale: | 270,00000 |
L TwR o 3-07-2010 VFPRE Incidenza issa su fatt.: ¥ :
L » o alare canvass: 0,00
1 31-01-2010 RETY- | |

B Incidernza sconto su fatt.: % Yalore sconto cnmm.:| U.Uﬂl
— Incidenza obiettivi su fatt: 10,00|%  “alore obiettivi raggiumi:| QT.UUUU'Jl

a Incidenza storni su fatt.: 1000 % walare totale stc:rni:| zrlnuaun|
W
I’< > Incidenza globale su fatt: 10,00 % YValare tot.cnntrattn:| 2?|nuuun|

Fig. 2-16 - Maschera contratti ad obiettivo Pagina Dati consuntivi
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In questa pagina vengono riepilogati tutti i dati calcolati dalla procedura in fase di generazione premi,
troviamo tutti 1 documenti che vengono considerati in fase di generazione e tutti i documenti generati
dal contratto (document fiscali/rettifiche).

Valore fatturato globale

Identifica PFammontare di tutti i documenti considerati per il raggiungimento dell’obiettivo stabilito sul
contratto.

Valore canvass

Identifica il valore di quelle spese aggiuntive che 'azienda sostiene per reclamare un prodotto
(promoter, espositori, cartonati, campioni omaggio,spot, volantinaggio ecc...).

Valore sconto commerciale

Identifica 'ammontare dello sconto incondizionato calcolato su valore fatturato.

Valore obiettivi raggiunti

Identifica PFammontare degli obiettivi raggiunti.

Valore totale storni

Identifica la somma del valore canvass, sconto commerciale,obiettivi raggiunti.

Valore totale contratto

E’ calcolato come valore fatturato-valore totale storni.
11 bottoncino a fianco dei documenti generati dal contratto consente all’operatore di interrogare
'eventuale generazione premi.

B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Interroga BE
Contratto | Gestione commerciale \[ Dati consuntwill Elenco |

Codice:|Cont. Prova | |contratto ohietiiva di prova | [Ev ] Del: [01-01-2010
Documenti considerati dalla generazione premi Dati consuntivi al: |31-07-2010

N.reg | Datareg. | Tipo doc. B Generazione premi (vendite) f Interroga |Z||E|[X|
) 2 05-01-2010 DDTVE  DOT pervenditall | generale|| Elsnco |

— Num. generazione: [\ | ‘
L Periodicits liquidaziane: Del:[31-07-2010 Tipo: :

_ Valnriﬂazione‘| |

I | Listing di riferimento:

Gruppo causali di magazin0:|GR_1 | |GRUPPO1 |

N.doc. | Serie Data doc. Causale &
L 1 WP 31-07-2010 ¥FPRE W Selezioni
1 1-01-2010 RETV- P ontratto:| Cant. Prova »| Del|01-01-2010 | Valutal|EUR |[»
Pontato] B o |
o f| e [BlancH SN |[2] [Bianchi 5. snc
B Selezione documenti da data: |01-01-2010 Adata|21-07-2010
i e Creazione documenti fiscali
I >

Documenta da generare: |VFPRE | |Vgstra fattura premi | Esercizio:[2010
Prirno numero: I Del: [31-07-2010
Diata competenza WA | 31-07-2010 Scadenze in data diversa: |31-07-2010

Creazione documenti interni

Documento da generarer|REw- |E] |Reﬁiﬂca premi | s, Doc. Esei

Fig. 2-17 - Consultazione generazione
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7 Duplicazione contratto

Tramite questa funzionalita risulta possibile duplicare un contratto gia preesistente.
Dato uno specifico contratto ¢ possibile:

e Duplicarlo in maniera diretta (da un contratto a un altro contratto)
e Duplicarlo in maniera seriale (da un contratto a molti)

Duplicazione Diretta
E stato aggiunto un pulsante “Duplica” editabile solo in interroga nell’anagrafica Contratti
Commereciali sia per quelli a effetto immediato sia per quelli a obiettivo/ PFA.

B Contratti a effetto immediato (vendite) / Interroga

ttof| Mote | Elenco |

l:'3':“CE=|CC)F~JT FRO CONG | |CDntrattD promozione congiunta | Del: Stater| oo e
\-'aluta: validits dal:||:|4Jrgjjr2|:|DE, | AI:|15JrE|}'Jr20|35 |

Tipa: | Fromozione Congliéa | cantrollo gta: Controlo su docmanta | Priorita: Cat.doc.: Orting

Cliente: |DATAUNO [*) [pata Nord Scrl (RE369, Eura) | Diati consuntivi al:
Atkributi
” Riga Eruppo Famiglia Yalore attributo Valid Ut lsting
alida su kUt i listini
¥ 10 B [~
Escluso da premio agente
i = B
‘ Descrizione: | | Cuplica
| Riga Articalo Descrizione LM, Altern, Atkributi
¥ 10/DWD DWD M. O | s |
| Attributi
o a
Condizione: | - || 5,000 | Articolo congiunto: |CD |E] |CD ROM |

UM E] Q4 articolo cong.: 1,000
Tipo promoziane: |5L'onfo e | List.prezzi: I:IE] List.schmang: I:IE]

Fig. 2-18 - Contratto promozione congiunta

GESTIONI - 2—-33



CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

B Contratti a effetto immediato (vendite) / Interroga

Conkrattod| Mote | Elenco |

Codice:| CONT QTA LIMIT | [Contratto guantita imitata | Del: (04072006 Stata:

‘u'aluta:E] Yalidita dal:|D4Jrgj'Jr2|:|DE, | AI:|15JrD?JrQDDE, |
Tip0:| G et | Controllo gta: Priorita: Cat,doc.: m
Cliente; |F‘UCCINI | |Puccini By ta irgiia | Dati consuntivi al;

Contraly suw documeanto

Attributi
” Riga Eruppo Famiglia Yalore attributo Valid U 1 lsting
alide su bukki i listini
¥ 10] B Hea
Escluso da premio agente
. = i
‘ Descrizione: | | Cuplica
| Riga Articala Descrizione altern, Atkributi |
o 10 DVD DWD O | e A
B w

Qe offerta: 10,000 Qta impegnata: 0,000 Qta residua: 10,000

Fig. 2-19 - Contratto quantita limitata

H Contratti a obiettivo/pfa {vendite) / Interroga

Contratto | Gestione commerciale | Dati consuntivi | Elenco |

Codice: CON OBIETTIVO | Cantratto ad obisttiva DB': etz
Valutsi[ELR | validita dal: [04/07/2006 | ak|15/07/2006 |
Inest.i[ .. [PUCCIMI [#] |Puccini avv.to virgiia

’ el b vibd ! 1 Applicazione extra documentale
Diaki consuntivi al: Prlorlta. Tipo storno: V:ITC'D B
Cale, premio: Dac. liquidazione premio: Yalida su butti i istini

Esclusa da premio agente

Periodicita liguidazione premio;
A Sracenza Solo sconti incondizionati

Riga Articalo Descriziong .M, aleern.| Caloolo prem. | Attributi

| 10| [+] D RoOM N B O | sy guaneta v | w0 ~| I}
Prami
1 Attributi

-

Cod, IV premio: |20 | |1\,-a 20% |

Fig. 2-20 - Contratto ad obiettivo

Alla pressione del pulsante appare la maschera di duplicazione contratto che richiede le seguenti
informazioni:
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B Duplicazione contratto

Codice contratto da duplicare: |CONT PRO COMNG ||C0ntratt0 promozione congiunta |

Codice nuowa contratto: |CONT PRO COMNGZ2 ||C|:|ntratt|:| promozions congiunta |

Clierte: | | | |

Fig, 2-21 - Maschera di duplicazione contratto

e Il codice contratto da creare (campo obbligatorio)

e [a descrizione del contratto da creare (campo facoltativo)

e [l codice intestatario (facoltativo)
Alla conferma della maschera la procedura crea un nuovo contratto con stato “Sospeso’” contenente
tuttl gli stessi dati del contratto di origine fatto salvo 1 dati precedenti (se valorizzati).
L'utente entrera quindi in modifica del contratto creato per modificare i dati necessari ed attivatlo
(cambio stato, cliente etc).

H Contratti a effette immediato (vendite) / Interroga

Contratto || Mote | Elenca |
Codice:| CONT PRO CONG | | Contratto promozione congiunta | Del: | 04,07,/2006 Stator| o oo
valuta: [EUR 5] valdita dal:|n4/07/2006 | Al 15/07/2006 |
Ti|:uc.:|Jf,,l,lmM,-m|S Pe— | Controllo gta:[ | Priorité: Cat.doc.: m
Cliente: [DATAUNO [#] [pata Nerd Scrl - (RE38S, Eura) | Diati comsuntivi al:
Attributi
|| Riga Gruppa Farniglia Valore attributa valid Ut listini
alido su kutti i listini
10] O |
Escluso da premio agente
. - i
‘ Descrizione: | | Duplica
| Riga Articolo Descrizione | LM, altern, Aktributi |
10 | DVD [] ovD M, O | s L] g
B Duplicazione contratto |-_|||:|||§|

Codice contratto da duplicare: |CONT PRO COMG ||CDntrattD promozione congiunta |

Codice nuovo contratta: |CONT PRO COMNGZ ||| |

Cliente: | |E] | |

Fig. 2-22 - Contratto da duplicare in maniera diretta
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B Contratti a effetto immediato (vendite) / Modifica

Conkratto || Mote | El=nco |

Codice:|-ONT PRO COMNGE Contratto pro 2 Congiunta

Dati consuntivi al:

P
” Riga Eruppo Famiglia Yalore attributo 7] vl Ut 1 listind eJ
alido su kutki i listini Listini
Y 10 () of ]
[CJEstlusa da premio agente
] W
‘ Descrizione: | |
| Riga Articala Descrizione L1, altern, Atkributi |
¥  10/DvD [+]| DVD M. O | s -~ @
Aittributi
N v
Condizione: | gy 3 I 5,000 | Articol congiunto: |CD |H||CD ROM |

RS @ Q4 articoln cong.: 1,000
Tipo promoziane: |5L'onfo merce - | List . prezzi: I:IE] List.schmag: I:IE]

Fig. 2-23 - Contratto duplicato in maniera diretta

Come si puo notare dall'immagine sopra riportata, la procedura ha creato un nuovo contratto con il
codice indicato nella maschera di duplicazione contratto, inoltre il contratto creato ha la medesima
descrizione e intestatario del contratto di origine, questo perché nella maschera di duplicazione non
sono stati valorizzati diversamente 1 relativi campi.

Nel caso in cui si proceda alla duplicazione in maniera diretta di un contratto a obiettivo/ PFA la
maschera di duplicazione contratto riporta il campo intestatario, tale campo risulta inizializzato dal
valore presente nel contratto di origine con possibilita comunque di essere modificato da parte
dell’operatore, cosi da permettere la duplicazione ad esempio di un contratto a obiettivo con
intestatario cliente in un contratto con intestatatio agente o gruppo d'acquisto.

B Duplicazione contratto

Cadice contratto da duplicare: [CON OBIETTIVO | [Cantratto ad chiettiva |

Codice nuowo contratto: |CON CBIETTIVOZ || |

8] |

Grnno of acguista Q @
ok Esci

Fig. 2-24 - Maschera di duplicazione contratto lanciata da contratto a obiettivo

Intestatario:
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B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Interroga

Contratto | Gestione commercials | Dati consuntivi | Elenca |

Codice:[CON OBIETTIVO || Cantratto ad chiettiva Del:[04/07/2006 |  State:
'\n'aluta: Yalidita dal:lgchn'gj"fgggﬁ | a|:|15fg7f2005 |
Inkest.:[ [PUCCINT ] [Puccini awv.to virgiio |

Daki consuntivi al; F‘riorité: Tipo storno; Applicazions extra documentale

Yalido su tutte Iz vendite

Calc. premio: Do, liquidazione premio: [ |- - Witk s i st

Escluso da premio agente

Periodicita liquidazione premio:
A Sradenza oo scont incondizionati

Cod. V& prerio: |20 | |I\,-a 20%, | -
Cn

8 Duplicazione contratto

Codice contratto da duplicare: |CON OBIETTIVO  ||Contratto ad obisttivo |

Codice nuowo contratho: |CON CBIET TIWVOZ " |

0] |

Fig, 2-25 - Contratto da duplicare in maniera diretta

Duplicazione Seriale
Per la duplicazione in maniera seriale (da un contratto a molti) ¢ stata creata una maschera per ogni
ciclo che permette di selezionare un contratto come origine e, dati alcuni filtri e parametri, creare
nuovi contratti con i medesimi dati del primo.
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B Duplicazione contratti commerciali (Vendite)

Selezioni principali | Selezioni aggiuntive |

Tipo: |Promoszﬂe Congiunta V|

Codice contratto da duplicare: |CONT PRO CONG |E]||Contratto promozione Congiunta |

Del: [04/07/2006 Stato: Prioritz: —@
validits dal: |04/07/2006 Al: |15/07/2006 L

Selezione inktestatari

Da cliente: | || | I
%
A clienke: | |E]| | Ricerca
" Riga Gruppo Fariglia Valore attributo
J 10 B 0] o
— o [ zelezione puntuals
— Condizione di walidita
n | Tuifti gif attribwts v
- B || e
bt \isualizza | | Starnpa
Descrizione: |

Fig. 2-26 - Duplicazione Contratti - pagina selezioni principali
La pagina selezione principali permette la selezione del contratto di origine:
Tipo

Permette la scelta della tipologia di contratto da duplicare: ‘Promozione congiunta’, ‘Qta Limitata’,
‘Obiettivo PFA’, Assortimento e Referenziamento.

VI Solo contratti modello

Se attivo, consente di effettuare un filtro sui soli contratti modello, in base alla tipologia di contratto
definita in maschera.

La funzione di duplicazione contratti e duplica contratti (in anagrafica del contratto) ¢ rimasta invariata e consente di
generare, partendo da un contratto modello, un contratto identico, ma con flag Modello’ spento.

Codice contratto da duplicare

Permette la scelta del codice contratto da duplicare (zoom vincolato alla selezione del tipo e del ciclo)
Vengono poi presentati i dati letti dal contratto selezionato in show.

‘B Apri
Il bottone permette la visione del contratto oggetto di duplicazione.
E’ possibile inoltre filtrare sugli intestatari della duplicazione.

Da /a cliente /fornitore

Se il contratto di origine ha come intestatatio un cliente/fornitore.
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Da/a gruppo di acquisto

Se il contratto di origine ¢ su gruppo di acquisto.

Da/a agente

Se il contratto di origine ¢ intestato ad agente filtra solo 1 codici agente.
E’ presente inoltre una griglia di ricerca per attributi dove ¢ data la possibilita all’utente di filtrare sugli
attributi clienti/fornitori.

V] Selezione puntuale

Se attivato la combo Condizione di validita, ¢ impostato Tutti gli attributi senza possibilita di
modifica, la procedura presuppone che solo gli attributi impostati sulla maschera siano presenti nelle
anagrafiche.

Condizione di validita

Mediante la combo ‘Condizione di validita’, ¢ possibile filtrare i soli clienti/fornitoti con gli attributi
impostati nella maschera.
Attenzione come gia indicato attivando il flag Selezione puntuale tale combo non ¢ editabile.
Definendo come condizione:
© Tutti gli atttibuti: mediante tale impostazione la procedura visualizza (nel bottone visualizza o
nella stampa) le anagrafiche con tutti gli attributi impostati, quindi nella pagina selezioni
aggiuntive la procedura ficerca eventuali clienti/fornitori con tutt gli attributi impostati.
©® Almeno un attributo; mediante tale impostazione la procedura visualizza (nel bottone
visualizza o nella stampa) le anagrafiche con almeno un attributo tra quelli impostati, quindi
nella pagina selezioni aggiuntive la procedura ricerca eventuali clienti/fornitori che soddisfano
almeno un attributo.
©® Almeno un attributo del gruppo; mediante tale impostazione la procedura visualizza (nel
bottone visualizza o nella stampa) le anagrafiche con almeno un attributo per il gruppo tra
quelli impostati, quindi nella pagina selezioni aggiuntive la procedura ricerca eventuali
clienti/fornitoti che soddisfano almeno un attributo del gruppo.
©®© Almeno un attributo della famiglia; mediante tale impostazione la procedura visualizza (nel
bottone visualizza o nella stampa) le anagrafiche con almeno un attributo per la famiglia tra
quelle impostate, quindi nella pagina selezioni aggiuntive la procedura ricerca eventuali
clienti/fornitori che soddisfano almeno un attributo della famiglia.
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Criterio composizione codice

Prefisso

Selezioni principali | Selezioni aggiuntive |

Seriale

100000009

Sovrascrivi codici gia walorizzati

Priorita:

Del: |04/07 2006

validits dal: |04/07/2006

al: | 15/07/2006

Codice Descrizione Codice contratto in creazione s
} CED INTERDATA Ced Interdata Spa CONTRALDDOOODOO
_ GERMAMNCLUE Germany club (RDO, DM) CONTRALDO00O001
_ HARDW SOFT'W Hardware & Software srl {Sedi) CONTRALDD000002
: MERI SPA MERI S5PA CONTRALDDO0O00S
_ PLWCCIMNI Puccini vy, ta Virgilio CONTRALODOOOOO4
_ REGIOME TOSC Reqione Toscana CONTRALODODOO0S
_ ROSSIMNI R.ossini & Rossi Spa CONTRALODOOO00E
SOFTW2000 Software 2000 spa (RE36, sedi) CONTRALOOOOODO7
: VERDI SPA Verdi R, SPA CONTRALOOO0000S
— w
I< 3
A L HIE
Seleziona || Deselez, ([ Inv, Sel, ok Esci

Fig. 2-27 - Duplicazione Contratti - pagina selezioni aggiuntive

La pagina selezioni aggiuntive prevede:

e Elenco con check box degli intestatari identificati medianti 1 filtri di pagina selezioni principali.

Criterio di composizione codice

Prefisso:

Campo valorizzabile dall’'utente per la creazione automatica dei codici contratto.

Seriale:

Campo numerico valorizzabile dall’utente per la creazione automatica dei codici contratto.

V] Sovrascrivi codici gia valorizzati:

Se attivo durante la generazione dei codici contratto i codici contratto in creazione gia presenti

verranno sovrascritti.

Y Caricamento rapido:

e Sec valorizzati il prefisso ed il seriale si abilita il pulsante di caricamento rapido che compone il
codice contratto in creazione sulle righe aventi check box attivo (il criterio di creazione ¢:
prefisso+seriale+1).

I dati di creazione dei contratti possono anche essere diversi da quelli del contratto di origine (ma
vengono inizializzati dal contratto di origine indicato nella pagina selezioni principali);

la colonna codice contratto in creazione ¢ editabile dall’'utente con possibilita quindi di imputare i
codici contratto manualmente senza seguire quindi il critetio di composizione codice.

Alla conferma della generazione la procedura opera I'inserimento riportando le eventuali anomalie
(codici contratti gia esistenti).
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7 Stampa contratti commerciali

LLa stampa contratti accessibile in ogni ciclo permette la stampa completa e sintetica dei contratti
commerciali caricati nelle relative anagrafiche

B Stampa contratti commerciali (Vendite)

Tipo: (e

Da codice:

|
|

& codice: | |E]|
Da data registrazione; A data registrazione;
Da data wvalidita iniziale: A data validita iniziale:
Da data walidita finale: & data walidita Finale:
Tipo di stampa: Stampa complets w |

e
% | Q
Starmpa E=ci

Fig, 2-28 - Stampa Contratti

Tipo
Permette la scelta della tipologia di contratto da stampare: ‘Promozione congiunta’, ‘Qta Limitata’,
‘Obiettivo PFA’, ‘Assortimento’, ‘Referenziamento’.

Stato

Permette la scelta dello stato del contratto da stampare: ‘Da elaborare’, ‘Elaborato’, ‘Sospeso’, “Tutti’.

Da codice a codice

Puo essere impostato un intervallo di codici contratto da stampatre.

Da data / a data registrazione

Possono essere impostate le date di inizio e fine registrazione dei contratti.

Da data / a data validita iniziale

Puo essere impostato un intervallo di date di inizio validita dei contratti.

Da data / a data validita finale

Puo essere impostato un intervallo di date di fine validita dei contratti.
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Da /a priorita
Puo essere impostato un intervallo di priorita dei contratti.

Da /a cliente/fornitore

E’ possibile filtrare sull'intestatario se i contratti filtrati hanno come intestatario un cliente/fornitore.
Se il codice contratto su cui si sta filtrando ¢ unico il campo non viene proposto.
Da/a gruppo di acquisto

E’ possibile filtrare sul gruppo di acquisto se i contratti filtrati hanno come intestatario un gruppo di
acquisto.

Se il codice contratto su cui si sta filtrando ¢ unico il campo non viene proposto.

Da/a agente

E’ possibile filtrare sul codice agente se i contratti filtrati hanno come intestatario un agente.
Se il codice contratto su cui si sta filtrando ¢ unico il campo non viene proposto.

Gli output disponibili sono:
e Stampa completa
e Stampa sintetica

Stampa contratti commerciali di vendita Azienda Dimostrativa AHE

Selezioni Tipa: Obiettivo/PFL State: Da elaborare
Da contratto; CON OBIETTIVO Contratto s obiettivo Da data veg.! Da injz. val: Da fine val.:
A contratto; CON OBIETTIVO Contratto ad obiettivo A data reg.. Alniz. val.: A fine val.
Da priorits:
A priovitd:
Contratto
Codice e descrizione: COMN OBETTIVG Contratto ad obiettiva Del: 04/07 22006 Stato: Da elaborare Valido dal: 04/07 /2006 Al: 15072006
Valuta: EUR Simbolo: EU Prioriti: 1 Dati consuntivi al: 040772006
Cliente e descrizione:PUCCIM Puccini vy ta Virgilio Applicazi extrad tale: Mo

Calcolo premio: Su scaglions max

Valido sututti ilistini: Si
Doc. liquidazione premio: %' fattura

Valido sututte le vendite: Si
Escluso da premio agente: No

Tipo storno:  Forfettario

Periodicita liquidazione premio: A scadenza
Codice iva premi: 20

T e e—— Solo scontiincondizionati: Mo
Primo Sconto:0,00000 % Secondo Sconto: 0 00000 % Terzo Sconto:0, 00000 % Quarto Sconto:0,00000 % Quinto Sconto:0,00000 % Sesto Sconto:0,00000 %
Validitd primo sconto: Mo Validitd secondo sconto: Mo Validiti terzo sconto: Mo Validita quarto sconto: Mo Validita guinto sconto: Mo Validitd sesto sconto: Mo
Totale punti premio: 0 Valore unitario punti o000 Valore canvass: 0,00

Hote in generazione Hote canvass

Hote contratto

Elaborato il 090372010

Stampa contratti commercial di vendita Pag.: 1

Fig. 29 - Stampa completa
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Stampa contratti commerciali di vendita Azienda Dimostrativa AHE
Selezioni Tipa: OhiettivoPFL Stato: Da elaborare
Da cantratto; COM OBIETTIVO Contratto sd obiettivo Da data veg.! Da iniz. val.: Da fire val.:
A contratto; COM OBIETTIVO Contratto ad obiettivo A cigta reg.. A dniz var! A fine var.:
Da priorits:
A priovitd:

Rlghe contratto

Riga Articalo e descrizione U UM alt Calcal premi
10 CD CD ROM I, [ill=} Su quantits
Dettaglio premi
Riga Scagliohe prermio Sc. % 5o gvalore per perzo Sco g valore per scagl. Aricoloe descrizione U Npezziip omaggio Tipo omagoio
Punti prewio per pezzo  Pupli premio per scagiione Ferzivenduli Valore vendutn Prermio 2 valore Premio a quantita Prewmio g punti
10 &,000 2,000 Sconto merce
5,000 10,30000 0,21600
Valore fatturato globale: 10,30000
Incidenza fissa sufatt.: 0,00 % Valore canvass: 0,00000
Incidenza sconto sufatt.: 0,00 % Valore sconto commerciale: 0,00000
Incidenza obiettivi sufatt.: 200 % Valore obiettivi raggiuntt 021600
Incidenza storni sufatt. 2,00 % Valore totale stornt 0, 21600
Incidenza globale sufatt.: 200 % Valore tot.contratto: 0,21600
Elabarata il 09032010 Stampa contratti commercial di vendita Pag.: 2

Fig, 30 - Stampa completa

GESTIONI - 2—43



CONTRATTI

COMMERCIALI

AD HOC ENTERPRISE

Valuta: EUR

Tipo storno: Forfettario
Codice iva premi: 20

Elaborato il 09032010

Selezioni Tipa: ChisttivoPFA
DOg contratio: CON OBIETTIVO Contratio ad obisttiva
A contratto: CON CBETTIVO Contratto ad obiettivo
Da priorité:
A priovité:
Contratto

Codice e descrizione: CON OBETTIVO Contratto sd obiettivo

Simbolo: EU

Stampa sintetica contratti commerciali di vendita

Statn. Da elaborare

Da data reg.:
A data reg.:

Del: 04072006

Prioritd: 1

Cliente e descrizione:PUCCINI Puccini v to Virgilio
Calcolo premio: Su scaglions max

Doc. liquidazione premio: %'z fattura

Periodicita liquidazione premio:

Og iniz. val..

A dniz. var:

Stato: Da elabarare

Dati consuntivi al:

A scadenza

Azienda Dimostrativa AHE

Dg fine val..

A fine val.:

Valido dal: 04072006 Al 130772006
040772006
Applicazione extra d taler Mo

Valido sututti i listini: Si
Valido sututte le vendite: i
Escluso dapremio agente: Mo
Solo sconti incondizionati: ho

Stampa sintetica contratti commerciali di vendita Pag

Fig, 31 - Stampa sintetica
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7 Gruppi causali di magazzino

In quest’archivio vengono raggruppate tutte le causali di magazzino che verranno utilizzate dalla
procedura per identificare i documenti da considerare per la determinazione del premio.

Occortre caricare codice e descrizione e attraverso lo zoom indicare le causali di magazzino che
costituiscono per I'azienda il fatturato.

Una volta caricato quest’archivio occorre necessariamente indicare questo codice nelle Contropartite
e vincoli — Pagina Contratti a obiettivo in quanto campo obbligatorio.

Ricordiamo che i documenti che non soddisfano le causali definite in quest’archivio non verranno
considerati per la determinazione del fatturato.

8 Gruppi causali di magazzino (vendite) / Modifica E][E|PZ|

Gruppi causali|| |
Codice gruppu:lGR. 1 GRI

[ ] tilizzato per simulazioni

Causale magazing

Er Docurmenta di vendita ’
REC  [#] Reso dacliente

|

Fig. 2-32 - Gruppi causali magazzino

M Utilizzato per simulazioni

L'utente puo scegliere di fare simulazione su tutto l'ordinato o il consegnato nel petiodo, anche se non
fatturato.

Nel caso non si volesse operare in tal modo il gruppo di causali deve essere valorizzato analogamente
a quello di generazione effettiva.

Un gruppo di causali di magazzino con attivo il flag “Utilizzato per simulazioni” puo essere utilizzato
solo per generazioni premi in modalita simulata; ¢ per questo che nella maschera delle contropartite e
vincoli risulta possibile definire solo ed esclusivamente gruppi con il flag relativo alle simulazioni
spento.
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I~

Generazione premi

averso questa funzionalita sara possibile determinare 'ammontare del premio da corrispondete.
Attraver: ta funzionalita sar ibile determinare I’ tare del premio da corti der

B Generazione premi (vendite) / Nuovo

Generale | |

Hum. generazione: | [|.|].|].|].|].[m[|-|]-4| | |

Periodicita liquidazione: |5emesfra.-% 3 | Del:|n1/01/2012 Tipo:

Valorizzazione:

| Costo medio pond. anno w ‘

Inventario di riferimento: Data: Listino di riferimento:

Gruppo causali di magazzino: |GR. 1 | |GRUPPG 1 |

Generazione documenti fiscali Generazione documenti interni
Selezioni
Cu:unt'atb:u:| | Del: Valuta: [ 5olo contratti non pils validi
Intest.:| Clienie T || ||

Selezione documenti da data: (n1/07/2011 Adata:|p1/01/2012

Creazione documenti fiscali

Documento da generare: | || | Esen:iziu:u:
|

D| ;’| | Del: |Ul.-'":'1.-"2':'12| [#] Dettaglia punti premio

Primo numero:

Data competenza IVA: | 01/01/2012 Scadenze in data diversa: 01/01/2012

Creazione documenti interni
Documento da generare: ]RET‘U’_ |E]| Rettifica prem! | Ema :I

Fig, 2-33 - Maschera generazione premi

Numero generazione

Identifica il seriale di generazione del premio.

Descrizione

Identifica la descrizione della generazione eseguita

Periodicita liquidazione

Identifica la periodicita di liquidazione del premio
© Semestrale: ¢ possibile filtrare solo esclusivamente contratti con petiodicita liquidazione
semestrale.
© Trimestrale: ¢ possibile filtrate solo esclusivamente contratti con periodicita liquidazione
trimestrale.
©® Altra: ¢ possibile filtrare le altre tipologie di contratto con periodicita liquidazione diversa da

semestrale e trimestrale.
11 tipo di periodicita impostato determina Iintervallo di date documento per il calcolo del fatturato
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totale e quantita venduta.

Del

Identifica la data di generazione. Questo campo rappresenta un filtro per lo zoom su codice
inventario poiché non ¢ possibile indicare sulla maschera inventari con data maggiore rispetto a quella
stabilita in questo campo e inoltre ¢ un filtro anche per la determinazione dei contratti scaduti, un
contratto ¢ considerato scaduto se la data di fine validita ¢ inferiore a quella stabilita in questo campo.

Tipo
Identifica il tipo di generazione.
©® Simulata consente di calcolare solo esclusivamente il premio
® Definitiva consente di calcolare il premio e di generare documenti fiscali e documenti di
rettifica.

Valorizzazione

Identifica la valorizzazione che viene attribuita all’articolo omaggiato per il calcolo del premio.
©® Costo medio ponderato annuo
©® Costo medio ponderato periodo
® Costo ultimo
© Costo ultimo standard
©® LIFO continuo
©® FIFO continuo
® LIFO a scatti
©® Da Listino

Inventario di riferimento

In questo campo ¢ possibile indicare I'inventario di riferimento nel quale viene recuperata la
valorizzazione di cui al punto precedente.

Listino riferimento

In questo campo ¢ possibile indicare il listino statistico di riferimento. Il valore di tale listino viene
considerato per tutti gli articoli e per tutti i servizi se il combo tipo valotizzazione ¢ ‘Da listino’.
Identifica la valotizzazione che viene attribuita all’articolo/setvizio omaggiato per il calcolo del
premio

VI Generazione documenti fiscali

Questo flag consente di generare documenti fiscali a fronte di premi calcolati.

VI Generazione documenti interni

Questo flag consente di generare documenti interni a fronte di premi calcolati.

Contratto

E’ possibile in fase di generazione filtrare direttamente sul contratto su cui generare i premi.

M Solo contratto non pit valido

Identifica un filtro che ¢ possibile fare per la generazione premi, far considerare non tutti i contratti,
ma solo quelli scaduti alla data di generazione premi.

Intestatario

Identifica I'intestatario su cui ¢ possibile fare filtro, considerare solo i contratti di un intestatario
oppure filtrare sullo specifico cliente o gruppo di acquisto.
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® Cliente

© Agente

® Gruppo di acquisto
Selezione documenti dal ... al

E’ possibile considerare solo i documenti all'interno di un range di date.

Attenzione non viene fatto nessun controllo sul fatto che per un periodo di date ¢ gia stata lanciata la
generazione premi, spetta all’operatore 'onere di verificare se per quel periodo sono o no gia calcolati
1 premi.

Creazione documenti fiscali

Documento da generare

Identifica la causale che s’intende utilizzare per generare il documento fiscale.

Se 'operatore non indica il codice contratto, ma esclusivamente I'intestatario la procedura recupera la
causale documento da utilizzare direttamente nelle contropartite e vincoli per ogni contratto
esaminato. Se si filtra su un contratto il campo ‘Documento da generare’ ¢ editabile.

LLa determinazione della causale da utilizzare avviene secondo quanto specificato nel contratto nel
combo ‘Doc .liquidazione premio’.

Esercizio

Identifica l'esercizio attribuito al documento fiscale generato.

Primo numero

Identifica il numero attribuito al documento fiscale generato.

Del

Identifica la data attribuita al documento fiscale generato.

M Dettaglia punti premio

Se questo flag ¢ attivato nel documento fiscale generato saranno dettagliati i punti premio se previsti
dal contratto.

Data competenza iva

Identifica la data di competenza iva attribuita al documento fiscale generato.

Scadenze in data diversa

Identifica la data riportata sul documento fiscale generato e utilizzata nel caso in cui il pagamento
prevede la modalita a data diversa.

Creazione documenti interni

Documento da generare

Identifica la causale documento da utilizzare per la generazione del documento interno di rettifica.
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Calcolo premio

In questo capitolo definiremo le formule utilizzate per la determinazione del premio.

Nel calcolo per la determinazione dei pezzi/valore venduto/acquistato i documenti che non
aggiornano il magazzino sono considerati nel seguente modo:

se si tratta di fatture la procedura somma le quantita/valori movimentate sul documento al numero
pezzi venduti/acquistati e valore venduto/acquistato;

se si tratta di note di credito la procedura sottrae le quantita/valore movimentato sul documento al
numero pezzi venduti/acquistat e valore venduto/acquistato;

se si tratta di document diversi da fatture/note di credito la procedura somma/sottrae le
quantita/valore movimentato sul documento al numero di pezzi venduti/acquistati e valore
venduto/acquistato leggendo i dati analitici, nel seguente modo

nel ciclo attivo somma le quantita/valore se la causale di magazzino ha impostato nei dati analitica
Consentita in avere e Natura Ricavo, sottrae se impostato Consentita in dare e Natura Ricavo
nel ciclo passivo somma le quantita/valore se la causale di magazzino ha impostato nei dati analitica
Consentita in dare e Natura Costo, sottrae se impostato Consentita in avere e Natura Costo.

B Premi contratto / Interroga

Riga | Scaglione premio Sc. % Sc. avalore per pezo Sc. avalore per scagl. Articolo (VAR M. pezzi in omaggio
M |10 10,000 | 10,000 0,00000 0,00000 0,000] 4

Tipo 0maggi0:| | Punti prermio per peRo:ljl Punti prermio per scaglione:; l:l

Contatori

Pezzivenduti: 40,000 Walore venduto:| QTD,DDDDD|
Premin avalore:| eroonnu| Prermio a gquartits: 0,000 Premin a purti: El

Fig, 2-34 - Bottone premi

Se ¢ definita una percentuale di sconto il calcolo del premio a valore ¢ dato da
Percentuale di sconto moltiplicata per il valore del venduto

Sc % * Valore venduto
Gli altri campi del bottone non saranno editabili.

Se ¢ definito uno sconto a valore per pezzo il calcolo del premio a valore ¢ dato da
Sconto a valore per pezzo moltiplicato per il numero dei pezzi venduti.

Sc a valore per pezzo * pezzi venduti
Gli altri campi del bottone non saranno editabili.
Se ¢ definito uno sconto a valore per scaglione il calcolo del premio a valore ¢ dato da

Somma degli sconti a valore definiti
Sc. a valore per scaglione + Sc a valore per scaglione
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Gli altri campi del bottone non saranno editabili.

Se ¢ definito l'articolo in omaggio il calcolo del premio a valore ¢ dato dal costo che I'articolo ha
nell'inventario selezionato nella maschera di generazione premi, nel caso in cui invece di un articolo ¢
indicato un servizio il costo ¢ ricavato dal prezzo del servizio all'interno del listino statistico indicato
nella maschera di generazione premi.

Gli altri campi del bottone non saranno editabili.

Se sono indicati i punti per pezzo il valore del premio a valore sara a zero.

Gli altri campi del bottone non saranno editabili.

Se sono indicati 1 punti per scaglione il valore del premio a valore sara a zero.

Gli altri campi del bottone non saranno editabili.
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3 Esempi

=] CONTRATTI AD EFFETTO IMMEDIATO

5] CONTRATTI AD OBIETTIVO
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CONTRATTI AD EFFETTO
IMMEDIATO

Controlli su caricamento contratto a quantita limitata
Contratto a quantita limitata

Contratto a quantita limitata con controllo qta Su riga

VBBV

Contratto a quantita limitata con controllo qta Su
Documento

Casistica particolare su contratto a quantita limitata
Ricalcolo contratti su riga documento

Flag ‘Alternativo’ su contratto a quantita limitata
Contratto a promozione congiunta

Contratto a promozione congiunta con attributi
Controlli su caricamento contratto assortimento
Contratto assortimento SENZA applicazione immediata
Contratto assortimento CON applicazione immediata
Controlli su caricamento contratto referenziamento

Referenziamento con tipo premio ‘Attivazione promozione’

VEUBVRURUBUBURVURURUEY

Referenziamento tipo premio ‘Contributo forfettario
immediato’
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7 Referenziamento tipo premio ‘Contributo forfettario
posticipato’ - Doc liquidazione premio Vs fattura’

7 Referenziamento con tipo premio ‘Contributo forfettario
posticipato’ Doc liquidazione premio ‘Ns nota di credito’
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Controlli su caricamento contratto a
quantita limitata

In fase di caricamento di un contratto a quantita limitata vengono fatti dei controlli:

Una volta definito I'articolo occorre necessariamente indicare la quantita offerta.

Non ¢ possibile caricare altri codici di ricerca se ¢ gia presente nel contratto il codice di ricerca
principale

Esempio:

Articolo Tappetino mouse con i seguenti codici di ricerca di tipologia INTERNA

con codice di ricerca principale Tappetino mouse

con nuovo codice di ricerca sempre interno A

con codice di ricerca sempre interno B

Nel contratto a quantita limitata

se viene indicato il codice di ricerca Tappetino Mouse non ¢ possibile caricare gli altri codici di ricerca
di tipologia interna

JCDntraﬂo]l Mote | |

Codice:|Cant. Alba | [Contratta alba | Del: Statu:
Valuta:E] validita datfor-01-2010 | AL[31-12-2010 |
Tipo:| | Contrallo qté:| Controtie su dacuments | Priorita; Catdoc. I:l
Cliente: | AL BA SPA [¢] [aLBASPA | Dati consuntivi al:

Aftributi

ad hoc ENTERPRISE
10 E|

— L] 5 E' gia presente il Codice di ricerca principale relativo allo stesso articolo,
L3

| Descrizione: |
Riga Aricaolo I _
10 Tappettino per Mouse E] Tappettino per Mouse dmm M. E] -~ -
— b
20 |4 [3]| Tappetting per Mouse 4mm (2] ;

Bi Chiavi articolo

Codice Descriziane Articala ~
_Tappeﬂinu perMouse dmm Tappettino per Mouse |
| |AD HOC AD HOC EMTERPRISE AD HOC
| |AMALIS Analista intarna ARALISI
_|Appalto Escavazions Appalto escavazione fondamenta Appalta Ezcavazione
_Assieme Maniglia Assieme Maniglia serratura Chiavi Assieme Maniglia
_Assieme Maniglia#000000006 Assieme Maniglia serratura Chiavi Assieme Maniglia
Assieme Maniglia#000000007 Assieme Maniglia serratura Chiavi Assieme Maniglia
— :Assieme Maniglia#000000008 Assieme Maniglia serratura Chiavi Assieme Maniglia
| |Avanzamento commessa Avanzamento commessa Avanzamento commessa

Fig, 3-1 - Controllo salvataggio contratto quantita limitata

E possibile caricare un contratto a quantita limitata indicando due codici di ricerca di tipologia interna
diversi da quello principale, questo significa che se 'operatore vuole definire I'effetto del contratto
DOVRA necessariamente movimentare quei codici di ticerca.
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Nel momento stesso in cui l'operatore cerchera di inserire nel contratto appena creato il codice di
ricerca Interno principale la procedura proporra un messaggio bloccante:

B Contratti a effetto immediato (vendite) / Modifica

Contratto || Mote | Elenco |

Codice:| Cant. Alba

| |Contratta alba |

Valuta:E]

Priorita:

waliditd dal{o1-01-2010 | Alj31-12-2010 |

Dati consuntivi al:|0s-01-2010

TipD:| Quantita firmitata | Controllo ga: Controfio sn documenta |

Cliente: |ALBA SPA [+] |ALBA SPA |
Aftributi
|| Riga Gruppo Famiglia Valore attributo
ERE O
M ad hoc ENTERPRISE
‘ Descrizione: |

| Riga Articalo Descrizi
10(A E] Tappettino per Mouze 4mm
20 Tappettino per Mouse Tappetting per Mouse 4mm

‘ : E' gia presente un codice di ricerca relativo allo stesso articolo,
-

[¥]valido su tutti i listini Listini

TASTIERA

TASTIERAZ1 Q00002010
Tavola Legno Ahete

| |Tavola Legno Castagn

| |Tavole Legno Maoce

Codice

Descrizione Articolo -~
Tappetting per Mouse 4mm Tappetting per Mouse |
Tappo di plastica Tappo
Tasti TASTI
tastiera per Computer TASTIERA
tastiera per Computer TASTIERA.

Tavole di Legno per Porta
Tavole di Legno per Porta
Tavole di Legno per Porta

Fig. 3-2 - Altro controllo salvataggio contratto quantita limitata

Tavola Legno Ahete
Tawola Legno Castagn
Tavole Legno Moce
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AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

Contratto a quantita limitata

Vediamo un esempio di contratto a quantita limitata.

Supponiamo di stipulare con i clienti della zona NWE un contratto per il petiodo dal 01/01 al 31/12
per diversi articoli tra cui il CD definendo una quantita in campagna di 100 pezzi

Categoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘ORDINE’

Supponiamo di fare un’offerta ad un cliente della zona NWE di 5 pezzi e in seguito trasformare

Pofferta in un ordine.

B Contratti a effetto immediato (vendite) / Interroga

Contrattai| Mote | Elenca |

Codice:| Con. Qua. Lim. | [Contratta a quantifta limitata NWE | Del: [01-01-2010 Stato: |:|

Valuta:E] Validitd dal:|u1.u1.2mn | AI:|3D.12.2999 |
Tipu:| | Controllo gti: | Prioritd: Cat.duc.:l:l

Cliente:l |E]| | Dati consuntivi aI:|:|

Attributi
| Riga Gruppo Farniglia Walore attributo
o 10|ZZaUTOCL [ ZZZOME [] MwE (#] I~
I v
| Descrizione: |N0r|j ovest |
Riga Aricaolo Descrizione LM, [ Altern. Attributi
o {10/CD CD ROM M. F E
20|DvD [»]| ovD Mo [ O
30 | ANALISI Analista interno H. O
B W

Clalotrias 100,000 Qta impegnata; 20,000 (L-Qté residua; 80,000 ]

Fig. 3-3 - Contratto quantita limitata

Gia al salvataggio 'operatore ¢ avvisato se rendere o no operativo il contratto.
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CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

B Contratti a effetto immediato (vendite) f Modifica :”E”g|

Contratto || Mote | |

Codice:Con. Qua. Lim. | |Contratio a quantilta limitata NWE | Del: Stato:
Valutai validita dal{01-01-2010 | A[30-12-2999 |
Tipn:| | Controllo 0t coniroie sy docamenta v | Priorita: Cat.doe.: I:l
Cliente:| |E] | | Dati consuntivi al:|:|

Aftributi
| Riga Gruppo Famiglia Walare attributo ) o L‘J
[¥]valido su tuttii listini
10| ZZaUToCL FFIONE NYYE [«] &

T ad hoc ENTERPRISE

Descrizione: "
\— \?,/ 5i wuole impostare il contratta in stako 'Da elaborare’ & renderlo applicabile sul documenta?

Riga Artic Aftributi
10/ CD ~ @
Si Mo — ¥
20 |DvD /| KL
30 | ANALISI |#] | Aralista interno H. =] [
B -

(ta offerta: 100,000 Qtd impegnata; 20,000 otd residua: 80,000

Fig, 3-4 - Salvataggio contratto quantita limitata

Carichiamo un’offerta per il cliente in oggetto, come possiamo vedere dall'immagine sottostante la
procedura applica sulla riga il codice contratto, ma al salvataggio non appare nessun messaggio
allutente in quanto la categoria del documento non corrisponde con quella definita sul contratto,
quindi il contratto non applica i suoi effetti, ma ugualmente la procedura sulla riga indica il codice
contratto.
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AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

B Documenti interni {Vendite) / Nuovo

Docurnento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

R:eg.n.:| 5|I| ul Del:|u§.u1.2mu | Es.: [2010 conrermate. BB . dac.: 2 Il:l Del:[p5-01-2010

Documento: OFFCL  [7]|Offerta a cliente | M.rif. of ([ ] per[--

_ Rif. est: |
Cliente: |BlANCHI SNC [#]Bianchi 5. snc | e alua:[EUR[S] Cambio  1,000000]
G ] B L — o — £
Contratto: Contratto a obiettivo: » '

Riga Aricala Descriziane UM Quantita Prezza unitario Ev. Lattifubic. J
[*] 5,000 3,00000

i B Documenti dati di riga

1 Frincipale || Magazmino | Analitica | INTRAF listprow. |

Car.Rap.

| Tipologia riga; || || | Lot JUbi.
I Spese accessorie: | 0,00 || Ripartizione automatica v| :‘f;‘

Cat.contabile: |HW ||Hardware |

E
4

Artica Scorporo
Riga Comp. cont. dal: | - | AII - | IE
|: Contropartita: | || | Tracsiab.

Listini/promozioni

Listino prezzi: |[EURYN[>] |Listino netto ex contrati | Promozprezzi: | [3]
Listino sc/mag: |EURVN | |Listinn netto ex contratti | Promoz.scimag: l:l
Contratti commerciali Seonto & \ralore:l D.DDDDD|
(Comratto: Con. Qua. Lim. Contratto a quantilta limitata MYWE ]

Contratto a obiettiva:

Fig. 3-5 - Applicabilita contratto a quantita limitata
Carichiamo P'ordine importando lofferta la procedura al salvataggio avvisa 'operatore con il
messaggio.
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CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

H Ordini (Vendite) / Nuovo M=
Docurnento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg. n.:| ?|.f| u| Del:lus.m.gum | Es.: (2010 Confermats M. dac.: 2 Il:l Del:|ps-01-2010

Documento: ORDCL |[+][Ordine da cliente N.rif. o ([ ] per[--

) Rif. est. |
Cliente: |BIANCHI SHC |[#]Bianchi 5. snc | Impm Dumlca alua:[EUR[S] Cambio | 1.000000]
Listini'l:IE]l:I. Evasione:[05-01-2010 |  Mag.:[aU Cuns..

e[ R R g
Contratto: E] Contratto a obiettivo: D Car.Fap.

"

Riga Aricalo Descrizione Quantita Prezza unitario Ew. Lottifuhic. |
Y 10[. Rif. (0 . 2 dlel 05-01-2010 [¥] 0,000 0,00000 |7 W #
20+ cD CD ROM [ n 5,000 3,00000 ] |M 258 e
. & Log errori = @
1 Elenco errori bloccanti Lat.fLibi
I Premere il bottone per l'applicazione delle condizioni dei contratti sul dettaglio del »~ =8
1 documenta S‘;I/di

||
z
g
2
2

Articolo: |.
Riga Scanti f IE

| oaolf 0,00
15,00

Fig. 3-6 - Richiesta applicabilita contratto

11 messaggio appare in quanto la categoria del documento questa volta corrisponde con quella definita
sul contratto quindi 'operatore deve accedere alla pagina ‘Dati generali” del documento dove ¢ stato

inserito un bottone “Applica Contratto”, e premetlo.
Attenzione: 'applicazione degli effetti del contratto non avviene MAI automaticamente ¢ 'operatore

che deve procedere con apposito bottone.

A questo punto dopo il salvataggio del documento vediamo cosa ¢ successo sul contratto stesso.
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AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

B Contratti a effetto immediato [vendite) / Interroga

Contratto || MNote | Elenco |

Codice:| Can. Qua. Lim. | [Contratta a quantitta limitata NWE | Del:[01-01-2010 Stato: |:|

Valuta: validita dal:lm.m.gum | AI:|30.12.2999 |
Tipu:| | Controllo gta: | Prioritd: Cat.doe.:
Cliente:l | | | (Dati consurtivi al:_m]l

Aftributi
| Riga Gruppo Famiglia Walare attributo
10| ZzaUTocl (3] ZZZONE [2] mwE [+]
] w
| Descrizione: |N0r|j ovest |
Riga Aricaolo Descrizione Lim. | Altern. Attributi
M 10/CD [+]| D ROM M. (3] ~
20 | DVD DvD M.
30 |AMALISI E] &nalists interno H. E]
u W

Gta offerta: 100,000 F}té impegnata; 25,000 Qta residua: 75,000 ]

Fig. 3-7 - Storno quantita offerta

E’ stata aggiornata la quantita impegnata e la quantita residua.
E stata valorizzata la data ‘Dati consuntivi al’.

A questo punto non sara piu possibile cancellare il contratto, in quanto ha avuto i suoi effetti sul

documento.
Per procedere alla cancellazione del contratto occorre cancellare tutti i documenti dove ¢ utilizzato.
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CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

I~ Contratto a quantita limitata con
controllo qta Su riga

Supponiamo di stipulare con il cliente Alba un contratto per il petiodo dall’01/01/2010 al
31/12/2010 per I'articolo Tappetino Mouse definendo una quantita in campagna di 10 pezzi,
categoria documento ‘ORDINE’

Carichiamo per tale cliente un ordine per 10 pezzi applicando gli effetti del contratto.

Carichiamo successivamente un altro ordine per 1 pezzo la procedura in fase di inserimento della
quantita effettua subito il controllo se la quantita di riga soddisfa la quantita residua del contratto, nel
caso in cui non viene soddisfatta questa condizione il contratto su riga non viene indicato e
I'operatore viene avvisato con il messaggio:

B Ordini| (Vendite) # Nuovo

Documento | Dati generali | Spedizione | Flusso | |

Reu.n.:| g|.f| u| Del:lus.m.mm | Es.: (2010 Confermaty M. doc.: 4 I|:| Del:lps-01-2010

Documento: ORDCL |[+][Ordine da cliente N.rif. o ([ ] per[--

] Rif. et |
Cliente: |ALEIA SPA |E] ALBA SPA | Imporla Dup_llca waluta: E] Cambhio:
Listini'l:IE]l:I. Evasione:[05-01-2010 |  Mag.:[aU B Cnns.:

e[ oA e 2
Contratto; |:| Contratto a ohiettivo: |:|E]

Riga Articalo Descrizione L. Quantita Prezzo unitaria Ev. Lottifubic.
o 10 [#] Tappetting perMouse  [#] Tappetting per Mouse dmm (. 1,000 0,00000 [] [N |~

1 ad hoc ENTERPRISE

- ] Sano presenti contratti ad effetka immediato non applicabili in quanto
[ non soddisfatti dalla quantita movimentata sul documento

Articola: |Tappettin0 per Mouse | Listini applicati:

Riga Sconti § maggiorazioni di riga Evasione tiga Quantiti evasa Metta riga IE

| 1D| | D,DD|+| D,DD|+| D,DD|+| D,DD| Prevista:|05.o1.201o|| U.UUU| | U.UU|

Eﬁetliva:lil Totale righe: | 0,00

Fig. 3-8 - Mancata applicazione contatto a quantita limitata

E sulla riga documento il contratto non viene applicato.
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AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

Contratto a quantita limitata con
controllo gta Su Documento

Sfruttando I'esempio precedente, in fase di caricamento dell’ordine di 1 pezzo la procedura non
effettua nessun controllo di disponibilita tra quantita residua contratto e quantita movimentata,
indicando il contratto di riga, ¢ successivamente dopo I'applicazione degli effetti del contratto ¢ al
salvataggio documento che 'operatore viene avvisato con il messaggio bloccante:

E ] .
Docurnento || Dati generali | Spedizione | Flusso | |
Reg. n.:| g|.f| u| Del:lus.m.gum | Es: 2010 | [conermata v M. doc.: Il:l Del:[pa-01-2010

Documento: [0RDCL |>][Ordine da cliente Nt r | per|--

|
_ =@ Rif. est:| |
Cliente: | ALBA SPA [] B4 5P | Valuta: Cambio; 1,000000

Listini::E]: Evasione:[05-01-2010 |  Mag.:[aU | cons.:[05-01-2010
Promozioni: [ l:lE] CIC.R.:E] Comm.: [ 5’
I & [

Tolx)

=

=

Contratto: Contratto a ohiettivo: Car.Rap.
Riga Articalo Descrizione L. Quantita Prezzo unitario Ev. Lottifuhic.
W 10 [+]| Tappetiino per Mouse Tappettino per house dmm [/ 1. 1,000 1,00000 ] (N &

5 & Log errori |:IE

Elenco errori bloccanti

Eed
1 Aftenzione, la quantitd movirmentata per 'articola e
B =Tappetting per Mouse= ¥
1 risulta maggiore della quantitd residua del contratto Gont. Alba Saldi
Eliminare su una delle seguenti righe il codice contratto e rielaborare I'effetta del contratto ;
1 sul documento: v tﬁi
Riga =10= Searporo

Articola: |Tappettin0 per Mo
Riga Scantif magaidg @

[om]+[] 100

1,00
v
Q

Fig. 3-9 - Superamento quantita offerta

I’operatore dovra sbiancare manualmente il contratto sulle righe per le quali non vuole applicare gli
effetti del contratto.
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CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

7 Casistica particolare su contratto a
quantita limitata

Supponiamo di stipulare con il cliente ASEC un contratto per il petiodo dall’01/01/2010 al
31/12/2010 per I'articolo Tappetino mouse definendo una quantita in campagna di 10 pezzi
Categoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘DDT”

Supponiamo di emettere un ordine di 11 pezzi a questo cliente e in seguito evaderlo mediante la
generazione Piano di spedizione.

La procedura, ATTUALMENTE aggiorna le quantita sul contratto senza nessun controllo ed ¢ per
questo che consigliamo temporaneamente di utilizzare il caricamento manuale
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AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

Ricalcolo contratti su riga documento

Supponiamo di stipulare per il cliente Adecco un contratto ADECCO ORDINE a quantita limitata
pet l'articolo Gruppo di continuita, valido per il petiodo dal 29/06 al 30/06.

Categoria Documento ‘Ordine’

Priorita testata 1

Supponiamo di emettere un ordine a tale cliente utilizzando I'articolo presente in contratto, al
salvataggio del documento essendo la categoria del documento creato uguale alla categoria definita sul
contratto la procedura richiede di premere il bottone Applica Contratti per applicare gli effetti del
contratto.

Supponiamo che contestualmente all’emissione dell’ordine venga stipulato un nuovo contratto
ADECCO DDT valido sempre per Iarticolo Gruppo di continuita, ma con una validita maggiore dal
29/06 al 15/07 con categotia documento DD'T.

Priorita testata 10.

Evadiamo l'ordine con un DDT ptivo di flag ‘Ricalcolo prezzi/sconti’

La procedura mantiene il contratto definito sull’ordine.

Cancelliamo il DDT appena creato e ne ticteiamo un altro attivando il flag ‘Ricalcolo prezzi/scont’

La procedura ricalcola il contratto valido alla data di emissione del DDT.
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CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

7 Flag ‘Alternativo’ su contratto a

quantita limitata

Attivando questo flag la procedura per ogni articolo definito sul contratto considera anche eventuali
codici di ricerca alternativi riferiti allo stesso articolo con diverse unita di misura rispetto a quella

indicata nel contratto stesso.

Supponiamo di caricare il seguente articolo Poggia Braccio Porta con unita di misura N., per tale

articolo carichiamo 1 seguenti codici di ricerca alternativi:
Poggia Braccio Porta Bianchi

B Codici di ricerca articoli/servizi / Interroga

Codice || Traduzioni | Elenco |

Codice: |Poggia braccio Bianchi |

Descrizione: |pgggia braccio |

Tipo codifica: ‘ |

Provenienza: |BL'5.NCHI SN |B

# | [Bianchi 5. snc

Via Pascoli, 14
37050 |[CHERUBINE

Articolo: |Puggia braccio | |Pnggia braccio

1~0.M.art.  UM.cod, Oper, Parametro

R - B [

Filtro U.M. listing

Confez,

Web Application:

Data validita:

Tipo variante: | | |
i
Variante: | | | | C;_mra
cers B <
Scanner

Barcode: |

Data obsolescenza:

Fig. 3-10 - Codice di ricerca con unita di misura SCA

Poggia Braccio Porta Alba
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AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

B Codicil di ricerca articolifservizi / Interroga

Codice || Traduzioni | Elenco |

Codice: | Tipo codifica: ‘ |
Descriziong: |Pnggia Braccio Porta | Provenienza: |ALEIA == |B
| |aLBs spa
| [\ia Roma,
| [54035 [carrara

Aticolo; |F'c|ggia Braccio Porta | |F'nggia Braccio Parta | JQJ
Tipo variante: | | | sualizza
Variante: | | | | Cg,la
C.CIR | || (
1*JMart. UbMeod ©Oper. Parametro Seanner
B

5 I:l UM, AL, Elarcude:|

Filtro M. listing
-
| | L_ﬁ

Corporate Portal - Zucchetti:

Data validité:|:| Data ohsolescenza; |:|

Fig. 3-11 - Codice di ricerca con unita di misura CON

Stipuliamo con il cliente Bianchi un contratto valido dal 01/01,/2010 al 31/12/2010 per articolo
Poggia Braccio Porta Mouse.

B Contratti a effetto immediato (vendite) / Nuovo

Contratto || Note | |

Codices Bianchi | [Contratta a quantita limitata Bianchi | Del:[1-01-2010 Stato:

Valuta:E] walidits da|:|n1.n1.zu1u | AI:|31.12.zn1n |
TipD:| Quantity lipitata v | Controllo 9t3:| coptrosia su dacuments | Priorita: Catdoc.

Cliente: |EIIANCHI NG | |Elianchi S snc | Dati consuntivi aI:IZI

Attributi —
| Riga Gruppo Famiglia Walare attributo @] valid e -%:;
alido su tutti i listini
10 () O
[JEscluso da premio agente
B w
| Descrizione: | |
Riga Aricolo Cescrizione Lnd [ Altern. Attributi
Pogoiz Braceio Porta Poggia Braccio Porta M. Pl QD B i;\i

Halotrias 1.000,000 otd irmpeanata; 20,000 Qta residua: 980,000

Fig. 3-12 - Contratto senza flag Alternativo
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M Non attiviamo il flag ‘Alternativo’

Supponiamo di emettere al cliente oggetto del contratto un ordine indicando il suo codice di ricerca
POGGIA BRACCIO PORTA BIANCHI per 10 SCATOLE.

Al salvataggio del documento la procedura effettua i seguenti controlli

per il codice di ricerca movimentato esiste un contratto valido?

In questo caso la risposta ¢ negativa.

Iarticolo riferito al codice di ricerca movimentato ¢ lo stesso del codice di ricerca per il quale ¢ stato
stipulato il contrattor?

In questo caso la risposta ¢ affermativa in quanto il codice di ricerca POGGIA BRAGGIO PORTA
BIANCHI ¢ riferito allo stesso articolo del codice di ricerca su qual ¢ stato stipulato il contratto.
P'unita di misura del codice di ricerca movimentato ¢ la stessa del codice di ricerca su cui € stato
stipulato il contrattor?

In questo caso la risposta ¢ negativa

¢ attivo il flag ‘Alternativo’ sulla riga del contratto per il codice di ricerca riferito allo stesso articolo?
In questo caso la risposta ¢ negativa quindi la procedura non vede valido il contratto stipulato.

Documnento | Dati generali | Spedizione | Flusso | |

Reg.n..| 12|.f| u| Del.lus.m.mm | Es.: (2010 Confermaty M. doc.: 4 I|:| Del:lps-01-2010

Documento: ORDCL |[+][Ordine da cliente R o f[ ] perf--

] Rif. et |
Cliente: [BIANGCHI SNC [+]ianchi 5. snc | Impm Dum,ca Valutz [EUR[;] Cambio _ 1.00000)
Listini'l:IE]l:I. Euasione:|us-u1-2mu | Mag:[au Cuns.:
T e T £
Contratto: |:| Contratto a obiettivo: |:|E] Car Rap.

Riga Aricalo Descrizione L. Quantita Prezza unitario Ew. Lottifuhic.
Y 10 (]| Pognia Braccio Porta Biai[3]| Poggis Braccio Porta [ sCa 10,000 200000 ] (M A

H 8 Documenti dati di riga

1 Principale || Magaming | Analitica | INTRAP listprove. | @

| Tipalogia riga: | || |

1 Spese accessorie: | D,DD" Ripartizione automatica v| ;";:i‘

| Business Unit D01 |[»][Divisione 01 | Testomaggio: | o amagyio Y g
Cat.contabile: |ACC ||Accessari | Scorporn

Aniculo:[

Riga Comp. cont. dal; | oo | Aq o | Consegna: IE
Contropartita: | || |

Listini/promozieni
Listino prezzi: [EURVN|[>] [Listina nefta ex contratt | Promoz prezi: |:|

Listino scimag: |[EURYN|[>] |Listing netto ex contrat | Promozscimag: |:|

Sconto a\ralore:| D,DDDDDl

Contratti cominer ciali

| Contratto: ]| |

Contratto a ohiettiva: | |

Fig. 3-13 - Movimentazione della terza unita di misura

V] Attiviamo il flag ‘Alternativo’
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AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

B Contratti a effetto immediato {vendite) / Modifica

Contratto || Rote | |

Codice: Bianchi | [Contratto a quantita limitata Bianchi | Del: Stato:
Valuta:E] validita dal:lm.m.gmn | AI:|31.12.201U |
Tipu:| | Controllo ot coniraiia sy docamente | Priarita: Cat.doc.: I:l
Cliente: |EIIANCHI SN |E] |Elianchi S sne | Dati consurtivi al:|:|

Attributi —

| Riga Gruppo Famiglia Yalare attributo . o L‘J*
Yalido su tutti i listini

10 & -

[JEscluso da premio agente

I v

| Descrizione: | |

Riga Articala Descrizione LW, Altern. Attrituti
M 10| Pogagia Braccio Porta Poggia Braccio Porta M. ! l |a: h‘%'s

td offerta: 1.000,000 ota impegnata; 20,000 Qta residua: 080,000

Fig. 3-14 - Contratto con flag Alternativo

Al salvataggio del documento la procedura effettua 1 seguenti controlli

per il codice di ricerca movimentato esiste un contratto valido?

In questo caso la risposta ¢ negativa.

Iarticolo riferito al codice di ricerca movimentato ¢ lo stesso del codice di ricerca per il quale ¢ stato
stipulato il contratto?

In questo caso la risposta ¢ affermativa in quanto il codice di ricerca POGGIA BRAGGIO PORTA
BIANCHI c¢ riferito allo stesso articolo del codice di ricerca sul quale ¢ stato stipulato il contratto.
I'unita di misura del codice di ticerca movimentato € la stessa del codice di ticerca su cui € stato
stipulato il contratto?

In questo caso la risposta ¢ negativa

e attivo il flag ‘Alternativo’ sulla riga del contratto per il codice di ricerca riferito allo stesso articolo?
In questo caso la risposta ¢ positiva quindi la procedura vede valido il contratto e richiede
alloperatore di applicare sul documento gli effetti del contratto.
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B Ordini (Vendite) / Nuovo

Documento | Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg. n.:| 12)[ 0| Dek|ns-01-2010 | Es: 2010 | [conrermato M. doc.: |:| [ | Det[os-01-2010]
Documento: [ORDCL |[»][Ordine da cliente A T DEI1|:|

RIf. est: |
Clieme=|E||ANCH|SNc |E]Elianchi8.snc | MM valuta E E] cambio: @
Listini-:|E]|:|. Evasione: [05-01-2010 |  Mag..[AU B Cons.:[05-01-2010

T e T £
Contratto: E] Contratto a ohiettivo: D Ca‘r‘.ﬂap.
Riga Atticolo Desctiziohe Quantitd Prezzo unitatio Ev. | Laottiubic. |
¥ 10 [#]| Poguia Braccio Porta Biar[+] Poggia Braccio Porta [#] sca . 10,000 200000 ] N A
1 B Log errori [EJX
1 Elenco errori bloccanti
1 |Premere il bottane per I'applicaziane delle condizioni dei contratti sul dettaglio del ~ Lot.fUbi
1 documento =
| &
| Saldi
I W
Seorporo
Aticolo: |Pogoia B M
Riga Sconti @
Traceiab
- of o0
20,00
W
Qe

Fig. 3-15 - Richiesta applicazione contratto

Attenzione la quantita impegnata verra sempre aggiornata nell’unita di misura definita sul contratto
nel nostro esempio le SCATOLE verranno convertite in NUMERL
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7 Contratto a promozione congiunta

Supponiamo di stipulare con il cliente BIANCHI un contratto a promozione congiunta valido dal
01/01 al 30/06 sull’articolo CD, definendo che ogni 2 pezzi viene offerto in omaggio un DVD.
Definiamo come categoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti l'ordine.

B Contratti a effetto immediato (vendite) / Interroga

Cortratto]| Mote | Elenco |

EDdiCE=|Pr0m0 Bianchi | |Elianchi promozione congiunta | Del: |01/01/2010 Staka: I:l

Valuta:E] Yalidita da“lleleEDlD | Al:lggmﬁfgglg |
Tipo:| | Contralla gté: | Priarita: Cat.doc.: I:l

Clierte: |EII.-5.NCHI SHC | |Elian|:hi S, snc | Dvati cansuntivi al:

Attributi
| Riga Gruppo Famiglia Yalore attributo
EET 0] 0] oS
I v
Descrizione: | |
Riga Articola Descrizione L1, Alkern, Atkributi
¥ 10D [+]| D ROM Mo [ Al a
B | K
B -
(Condizione: | ” 2,000 |] Articolo congiunto: |D‘u‘D |E] |DVD |

LM, Gkd articolo cong..:
Tipo promoziane: | | List.prezzi: I:IE] List.schmang: I:I

Fig; 3-16 - Contratto promozione congjunta

Supponiamo di fare al cliente un’offerta, la procedura applica sulla riga il contratto, ma non chiede di
eseguire I'effetto del contratto in quanto la categoria del documento che stiamo creando ¢ differente

rispetto a quella indicata nel contratto.
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B Documenti interni {Vendite) / Nuovo

Documento || Dati gererali | Spedizione | Flusso | Elenco |

—

Reg. n: | 5[ o] peklozini/aoin | Es: (2010 | [confermate M. doc.: I|:| Del: (070172010

Documento: \OFFCL  |[3][Offerta a clente | i I ] o[y

Rif, est.: |
Cliente: |BLANCHI SMC [[#|Bianchi 5. snc | Duplcs valuta: E] ot
v [ o . E—"
Cantratto: E] Contratto a obiettiva: [:]

Riga Articalo Descrizions Quantita Prezzo unitario

10D D ROM [+ 4,000 0,00000
I & Documenti dati di riga

o

Principale | Magazzino | Analitica | IMNTRA[P listfprow. |

| Tipologia riga: | |E]| |

i Spese accessotie! | 0,00 " Ripartizions sutomatice [ |

| Business Unit: |D01 |E]||Di\tisione 01 | Test omaguio! | e omazain 3 H
articd Cat.contabile: |HW ||Hardware | bl B

Riga Carnp. cant, dal: | I | AI:| I | IE

|: Contropartita: | | | | Tracciah,

Listini/promozioni

Listino prezzi: | | | | Promoz. prezzis I:I.
Listine scjmag: | || | Promeoz, scimag: I:I. Uenﬁca

Contratti commerciali Sconto a valore: | 0,00000 |
Contratto: |F‘r0m0 Bianichi | |Elianchi promozione congiunta |
Contratto a obiettiva: | | | |
Fig. 3-17 - Offerta

Evadiamo Pofferta con un ordine, la procedura al salvataggio chiede all’'operatore di premere il
bottone contratti commerciali per applicare gli effetti del contratto, premendo tale bottone vediamo
cosa succede sul documento:
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B Ordini (Vendite) / Nuovo

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg. n.:| 5|.l'| |3| Del:lg?;glfgglg | ES: (2010 | [confarmate 1o M, dac.: ! |:| Del:
Documento: [ORDCL  |[»][Ordine da clente | o L. o /[ ] oek[/y

Rif. est.: | |
Cliente: [BTANCHT SNC ] Bianchi 5. snc |

Duglica Yaluta: E] Cambic:
Liskini: |:|E]|:| Evasione: |D?fUlf2DlU | Mag.: |AU Cons.:

Promozioni: E] I:IE] CiC.R.: E] Comm,: E] ﬁ
Contratta: E] Contratto a obiettiva: E] Cal;f.gap.
Riga Articolo Descrizione LI, Quantita Prezzo unitario Ev. Lokkifubic, |
y  10[ D CD ROM [#] n. 4,000 000000 ] M A
i & Log errori |t Rigs
1 Elenco errori bloccanti @
1 Premere il bottane per 'applicazione delle condizioni dei contratti sul dettaglio del fa] Lok Uk,
- docurnento
| o
1 Saldi
I g ka

Si
Articolo: |(CD COMROrD

Riga Siconti | maggior IE
0 + |: W Traceiab,
o | oog]

5,

Starnpa

Fig, 3-18 - Ordine

Dopo I'applicazione del contratto sul documento casa ¢ successo:
E’ stata inserita una riga descrittiva con 1 riferimenti delle note in generazione indicate nel contratto

E’ stata verificata la validita del contratto quindi inserita una riga indicante I'articolo congiunto definito
sul contratto con le impostazioni definite nel contratto stesso.

ESEMPI CONTRATTI AD EFFETTO IMMEDIATO - 3—23



CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

Documento | Dati generali | Spedizions | Flusso | |

]

i |:| Del:[o7/o1f2010

Reg. n.:| [ ‘,I’| o | Del:|07,rglf20m | Es.: m l:l M. doc.:

Documenta: [0RDCL  |[»][Ordine da cliente (el a "II:I Del:f /¢

Rif. est.: |
Clientes B1ANCHL SHC []Bianehis. snc | Impona Dughca vahita: [EUR 5] Cambio: 1,000000
Liskini; l:ll:l@ Evasione: [07/01/2010 | Mag.: (AU Cons.:[07/01f2010
Promozioni: l:l CIC.R.: Camm, : %} év

Contratto; Contratto a obiettivo: b || CarRap.
Riga Articola Descrizione M, Quantita Prezzo unitario Ev. Loktifubic,
I ) D ROM [ ] 4,000 000000 ] W A
20(# . Contratto. Promo Bianchi del 01/ [z 0,000 000000 |0 (M
30 [ ovD oW o [ 2,000 0,00000 |0 (M

1 i Descrizione supplementare |:|§|r2|

1 Contratto, Promo Bianchi del 01012010 Contratto cliente ~ 5;‘

1 BIANCHI promozione congiunta lilé_
aldi

Articolo; |,

Riga Sconti f maggiorazioni di riga b
| ;| [ omo|+[ ooo]+[ oool+[ oo .00 Tracdab.

—
Effettiva: Totale righe: . 0,00

B Contratti a effetto immediato (vendite) £ Interroga

Cortratta || MNote | Elenca |

Codice: |Pr0rn0 Bianchi ||Bianch\ promozione congiunta | in: |EU | Del: ‘01101}2010 |

Dati consuntivd &l (07/01/2010

8

Mote in generazione:

Contratto cliente BIANCHI promozione congiunta

|

Fig. 3-19 - Ordine prima riga

Cercando di eliminare la riga dell’ordine che ha dato vita all’applicazione del contratto 'operatore
verra avvisato con il messaggio:

B Ordini (Vendite) / Modifica

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | |

Reg. n.: | 6/ 0| peklozio1/2010 | Es: (2010 Nodoes| 2[f[ | Dek[o7jni/z010]
Documento: ORDCL  |[+][Ordline da cliertte Nefi [ of[ ] oek[/7 ] _

Rif, est.: |
Cliente: (BTANCHI SMC Bianchi 5. snc
| B | Importa Dup_llca valuta: [EUR 3] Cambio: 1,000000

Liskiniz |:|E]|:| Evasione: [07/01/2010 | Mag.: AU B Cons.: [07/01/2010

Prarnaozioni: E] I:IE] CJCR.: E] Carnrm, ; E] %ﬁ; 6'
Contratto: E] Contratbo a obisttiva: E] T, Ca.;.gap.
Riga Articalo Descrizione LI, Quantita Prezzo unitario Ew. Lokkifubic.
M 10(+] D 01 ROM EN_ [ 4,000 0,00000 [ (M |»
20 [+ Contratto. Promo Bianchi del 01/[%] 0,000 0,00000 ] M D;ti —
a0 [#] ovD oD [ 2,000 000000 O] M —
| ad hoc ENTERPRISE 3 @
| A sequito dell'applicazione del contratto a promozione congiunta Promo Bianchi, sono state generate nuove righe. 53-
[} L'eliminazione della riga richiede |a riapplicazione del contratto mediante ['apposito bottone Sal::h
I _ v | ko
Articolo: |(CD T T
Riga Sconti [ maggiorazioni di riga Ewasione riga Quantitad evasa Metko riga IE
X Tracciab,
| 0| | ooo[+] oool+[ oo0|+[ om0 o Prevstalo/onjzom) | 0,000 | | 0,00
<Evade riga doc.origine » Eff ettiva: I Totale righe: | 0,00 |

Fig, 3-20 - Cancellazione riga applicazione contratto
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Se invece di caricare I'ordine manualmente si genera utilizzando la Generazione Piano di spedizione,
I'operatore viene avvisato nel log della necessita di rientrare nel documento appena generato e
premere il bottone Applica contratti.

B Generazione piani di spedizione J Interroga

JGenerazione piani di spedizione“ Elenca |

Numero: ! DEI: Esercizin: Status: I:I
| |
Doc.da generare: |ORDCL | |Ordine da cliente | M.1°doc,: ! I:I Del:
Cau.Magazzino: |1[\.u'|p ||Impegng da ordine cliente | Mag.:| |E] Cau.CoII.:I:I Mag.coll.:l:l

Docurnenti di origine

Categoria:| | Documenti: |o|:|:|:|_ |B |Of‘ferta 3 diente |

Da daka inserimento: & data inserimento:

Ulkeriori selezioni

Tipo mess. Messaggio Rifetimenta M. doc | Serie Data Inkestatario Ragione 5 A
MW ARMNIMNG |Contratto a pramozione congiunta, Applic DESTINAZIONE 2 07/01f2010 BIAMCHI SMC Bianchi 5|
| v
[ [ | >
Mess200i0:{| Contratto a promozione congiunta, Applicare sul documenta le condizioni del contratto mediante |'apposito ~
b
Tipa di stampa: Stampa standard v e ._;‘ @
Filtra log: |ﬂfﬂ§5‘d§‘gﬁ"d"dﬁ&"lﬂbﬂe o arrore “ ‘ Crocurn, Stampa Esci

Fig. 3-21 - Piano di spedizione con contratto promozione congiunta
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7 Contratto a promozione congiunta con

attributi

Supponiamo di stipulare un contratto per tutti i clienti con attributo ZZZONE=NWZE per il periodo

28/06 al 30/06, valido per tutti gli articoli/servizi/articoli composti aventi come attributo
ZZFAM_ARTI= CAVL

Articolo in promozione DVD in sconto merce OGNI 5 MTR.

B Contratti a effetto immediato {vendite) / Modifica

Contratto | Mote | |

Codice:|[Cont, NWE Contratto Zona MWE | Del: [25/06/2010 Stato:
\u'aluta: yalidits dal:lgg.’rgﬁfzglg | F\|:|3|j,l’|:|5f2|jlg |

Tipo:| | Controllo gta:| ~ e b o ranta | Priorita: Cat,doc,; I:l
Cliente: | | | | Dati consuntivi al: [28/06,2010

Attributi =

| Riga Gruppo Farmiglia Walore attributo ‘:J
walido su kutti i listini

¥ 10|ZzAUTOCLL Z270ME MYWE [#] I~

T v

‘ Descrizione: |N0rd Cyest |

Riga Articolo Descrizione LI, Alkern, Attributi

MTR Al &
]

Riga Gruppo Famiglia Walore attributo
10| ZZAUTCART ZZFAM_ARTI Cavi

B Visualizza articoli

Articola Descrizione Farniglia | Cat.omog. | Gr.merceal, Cak. A

Cavo skampante 1,58 m, Cawvi |

2

isualizzai

Fig. 3-22 - Contratto a promozione congiunta con attributi

Carichiamo un ordine intestandolo a un cliente ALBA (questo cliente presenta I’attributo indicato nel
contratto), utilizzando P'articolo CAVO STAMPANTE (quest’articolo presenta I'attributo indicato nel
contratto).

La procedura applica correttamente il contratto.

Indichiamo un altro articolo AHE (quest’articolo NON PRESENTA TPattributo indicato nel
contratto), la procedura correttamente su questa riga non applica il contratto.
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B Ordini (Vendite) / Nuovo

D +i| Datigenerali | Spedizione | Flusso | |

CONTRATTI COMMERCIALI

Req. n.:| 10 |.l'| Dl DE'=|28IDGI2I31CI |

Documento: ORDCL || Ordine da cliente |

Es: |2010 Confermato w

M. riF.: I—DI.‘II:I Del:,ﬁ

= Rif, est,: | |
| me: D%

Cliente:
[aLEa 5PA [#]4LBa SPA - volte: [EUR[3] _ Combi Y
Liskiniz |:||:| Evasione: [28/06/2010 |  Mag.: [aU [?) ons.: [28/06/2010
Prarnaozioni: l:l CJCR.: E] Cormim.: g
Contratto: Contratto a obiettivo: CarRap.
Riga Articolo Descrizione LM, Quantita Prezzo unitario Ev. Lottifubic,
10 [#]| Cavo Stamparte [#)| Cavo stampante 1.8 m. [#] TR 5,000 000000 ] M &
20 [#]| AHE (#]/ad hac Enternrise [#lpz 1,000 000000 ] M T
30 [+ (]| Contratta. Cont. NWE del 28/06 (] 0,000 000000 (O [N s
40 [#] | ovD [#)| v [, 1,000 000000 ] M @
B Documenti dati dilriga =
E‘rlnclpa e| Magazzino | Analitica | IMTRASP. listfprow. | S;I::ii
Tipologia riga: » Dati riga 10 _ W
LB | 5| ka

S[PEES GRS, | 0,00 || Ripartizione automakica -v'|

Business Unit: D01 3] [Divisione 01 |

Cat.contabile: |ACC |E]|Accessuri | A
Comp, cont, dal: | I | "‘"| i | Consegna: DJDD|

Conkropartita: |

0] |

| | | Promoz. prezzi: I:I
| | | Promaoz.sc/mag: l:l

Sconto a valore: | 0,00000 |

)

Listini/promozioni

Listing prezzi:

s

Listino scfmag:

Contratti commerciali
(Contratto: |CDﬂt. MWE

[*] |contratto Zona MwE

Contratbo a obiettiva:

B Documenti dati di riga

Principale | Magazzino | Analitica | INTRA[P list/provee. |

Tipologia riga: | | Dati riga 20

8]

Spese accessorie: | 0,00 || Ripartizions awtomatica |

Business Urit: (D01 |[+][Divisiane 01 |

Test omaggio:
| |Suftware |

| AI:| I | Consegna:
B] |

|E] | | Promoz.prezzi: I:IE]
|E] | | Promoz.scfmag: I:IE]

Sconto a valore: | 0,00000 |

)

Fig. 3-23 - Applicazione contratto con attributi

akt.contabile: |SW

Comp. conk, dal: | I

Contropartica: |

Listini/promozioni

Listino prezzi: | 0

S

Listing scfmag: |

Contratti commerciali
(_ Contrakto:

Contratto a obigttivo:
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—7 Controlli su caricamento contratto

assortimento

Per questa tipologia di contratto occorre valorizzare:

® 1 -Un numero minimo di referenze diverse da ordinare per abilitare la promozione valida sul
contratto
©® 2 -Un importo minimo da ordinare per abilitare la promozione valida sul contratto (importo al
netto di Iva)
Queste due condizione possono essere validate entrambe oppure una delle due.

In questa tipologia di contratto occorte:
©® Valotizzare Pattributo di tipologia conti che abilitera la promozione del contratto (bottone
attributi di testata), questo attributo quando verra applicato il contratto verra associato
all’anagrafica dell'intestatario al fine di poter applicare la promozione.

|| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Nuovo ===
Contratto || Note | Elenco | I
COdiCe=|Assort|ment0 | |A550rt|ment0 astivo Del |UﬁjU4f2EllE | Smh’:|5ag7es\o E”
Valuta: Validita da"lDﬁjD‘%/’EDlE | Al:lgmlgl,'gggg |
o assramerte[=] S perpp— Prorits 1| Catdei[ogpe [+
Cliente: | ‘El | | Dati consuntivi al: [ E‘ Attributi attivazione promozione / Nuovo =1
Attributi Riga, Gruppo Famiglia Walore attributo
| Rjga,!. Gruppo Famiglia WValore attributo | tutt E
| 10 zzauTocll ZZ70HE HES [#] g
o
— 8 [[] Modella ]
Attt
Descrizione: ‘ | [] applicazione immediata
Applicabile su
Quantits minima: Importo minimo: 0,00000
ad hoc ENTERPRISE =5
Riga . Articolo e
10|ABBROMNZANTE ABBRONZANTE
20|DOPOSOLE DOPOSOLE Impossibile confermare un contratte di tipo assortimento senza nessun
30| CREMA SOLARE )| CREMA SOLARE ! . attributo da assegnare all'intestatario impostato.

40| OMBRELLONE OMBRELLONE

-
Attivaz,

Fig. 3-24 - Mancanza attributo conti

® Valorizzare il listino legato al contratto, questo listino, quando verra applicato il contratto, verra
associato all’anagrafica dell'intestatario al fine di potetlo applicare.
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CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Nuove

Contratto | Note | El=nco

=]

COMMERCIALI

Codice{ Assortimento | [Assortimento estivo Del|06/04/2012 | Stato:| sog || Listini associati / Nuove
Ve IRV Al:|30/- Codice Descrizione Inizio valic
'ﬁpo: Controllo 9832 o rrofy s documento Cat.doc.:[ s | M B [
Cliente: | | Dati consuntivi al:
Attributi
| Rigaj Gruppo Famiglia Valore attributo | Valido su tutti i listini
10| ZZAUTOCL ZZ70NE B : Escluso da premio agente
~ | | [[]Modelis
Descrizione: [Nord Est ad hoc ENTERPRISE — —
Applicabile su
Quantits minima: ¢ Impossibile confermare un contratto di tipe assortimento senza nessun
JA listino impostato.
Riga . Articolo
10 |ABBRONZANTE [] | ABBRE
20 |DOPOSOLE DOPOS
30 |CREMA SOLARE CREM,
40 |OMBRELLONE OMBRELLON
Fig. 3-25 - Mancanza listino
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I~ Contratto assortimento SENZA
applicazione immediata

e Assortimento applicabile su quantita
e Assortimento applicabile su importo minimo
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Assortimento applicabile su quantita
Vediamo un esempio di contratto a effetto immediato di tipo ‘Assortimento’.
Supponiamo di stipulare un contratto per il periodo 01/08/2012 al 31/08/2012 per una cerchia di
clienti con attributo “Zona Est ‘per 1 seguenti articoli.
e Abbronzante
e Doposole
e (Crema solare
e Ombrellone
Definendo una quantita in campagna di 3(cortisponde alle occorrenze degli articoli, non conta in
nessun modo la quantita degli articoli, ma il numero assoluto degli stessi sul documento)
Categoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘ORDINE’.
Listino promozione da attribuire ‘PRES= Promozione estate’.
Attributo da attribuire ‘Estate’

E| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Modifica [ E] el
Contratto || Mote | Elenco | || Listini associati / Modifica == ==
[ |
Codice:| Assortimento |Assortimento estivo Del:|01/08/20 ‘ Codice Descrizione Inizio validita Fine validita
g o PrEs »| Promozione estate 01/08/2012 EIIUBIZUIZ\
VE‘UB'B validita dal:| 1/08/20 "
Hp ento Controllo qta: Prlomé: u
Cliente: ‘ ‘B ‘ | Dati consuntivi al:
Attributi
| Riga} Gruppo Famiglia Valore attributo |
51 10|zzauToCLl  [2)|zzzoME [BILES [ -
Descrizione: |Nnrd Est | || Applicazione immediata I
Applicabile su
‘Quantita minima: Importo minimo: 0,00000
El Attributi attivazione promozione / Modifica \El
Riga 3. Articalo Descrizione Altern| A \ Riga} Gruppo Famiglia Valore attributo
10 |ABBRONZANTE ABBRONZANTE »  10|STAGIONI _ [»| ATT_STAG ESTATE [+]

DOPOSOLE
CREMA SOLARE
OMBRELLONE

20 |DOPOSOLE
30 |CREMA SOLARE
0|OMBRELLONE

2|2 2=

FFE@F)
oooo

&

‘ Descrizione: |

|| Dettaglio intestatari con promozione gi3 attivata / Modifica | — |[= | 22

Codice diente Descrizione |

Y |

Fig, 3-26 - Contratto assortimento

Supponiamo di fare un’offerta per cliente VERDI SPA per il quale ¢ valido Pattributo definito nel
contratto e in seguito trasformare offerta in un ordine.

Carichiamo un’offerta per il cliente in oggetto movimentando 3 degli articoli presenti sul contratto,
come possiamo vedere la procedura applica sulla riga il codice contratto (in quanto sono soddisfatte le
3 occorrenze), ma al salvataggio non appare nessun messaggio all’'utente in quanto la categoria del
documento non corrisponde con quella definita sul contratto, quindi il contratto non applica i suot
effetti, ma ugualmente la procedura sulla riga indica il codice contratto.
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-

Dlocumenti interni (Vendite) / Muovo

Re-g.n.:l

Documento: | OFFCL

Cliente: |VERDI SPA

|E] |Verdi R. SPA

===
Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elznco |
3|.f| u| Del:|01f0312012| Es.:|2012 ||5mmm E| N. doc.: 1 .’|:| Del:(01/08/2012
||foert:|acliente | M.rif.: g !D Dek| £/
Rif. est.: |

Valuta: Cambio:

| Magazzino | Analitica | INTRA/P.listfprovv. |

Promozioni: l:l C/C.R.: Comm. : Atﬁ\t.:l | :57

Contratto: Contratto a obiettivo: c,ﬁap
| Riga ]. Articolo Descrizione .M. Quantita Prezzo unitario Ew. Lotﬁfubic|

10 [+]| OMBRELLONE OMBRELLONE [=][n. 1,000 [#] 6,50000 |[]

20 [+]| DOPOS(

30 (5] ABERO Documenti dati di riga

Tipologia riga: |

o]

Spese accessorie:

0,00 || Rpartizione automatica

=]

Business Unit: IGEN |E]||Generia|

et I:DMBREL Cat.contabile: |ACC |E]|Accessori |
Riga Sconti Comp. cont. dal:| T | N:l ] |
Ij Contropartita: | |E]| |
Listini/jpromozioni
Listino prezzi: (4G202 [»] [Agosto 2012 | pomozpezi [ 5]

Listino scfmag:

0]

| Promoz.sc/mag: l:IE]

Contratti commerciali

Sconto a valore: | 0,00000 |

( Contratte: |A550rtimento |E] |P.550rtiment0 astivo

)

Contratto a obiettivo: |

&) |

Codice IVA articolo: | 71

[#][va 21%

| &

Contributi accessori

Riga:

Cateqaria contributo: |

8]

Fig, 3-27 - Offerta

Carichiamo l'ordine importando 'offerta, la procedura al salvataggio avvisa 'operatore con il

messaggio.
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'j Ordini (Vendite) / Nuovo [ = ][==]
Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |
Reg. n.:| 4[/| 0| Dek|01/08/2012 | Es: (2012 | [confermate [+ N. doc.: 1 .'|:| Del: [p1/08/2012
Documento:[ORDCL _|][Ordine da dliente | Marf.: 0|/ Dekl 11
Rif, est.: | |

Cliente: |\ VERDI SPA [[#] [verdiR. sPA

Listiniz l:IE”:IB Evasione: |£]1}UB,"2012 | Mag.: |P.U

Valuta: El Cambio:

Promozionis :IBI:IB CJCR.: Comm.: | | Attiv.:l

Contratto: l:l Contratto a obiettivo: l:l
| Riga J' Articolo Descrizione UM, Quantita Prezzo unitario
W 10[x] OMBRELLONE [»]| OMBRELLONE [=][n. 1,000 [#] 6,50000

20 [#]| DOPOSOLE [»]| DOPOSOLE [#[N. 1,000 ¥ 14,00000
: 30 [#]| ABBRONZANTE [2]| ABBRONZANTE [=][n. 1,000 [#] 10,00000
] Leg errorn ’?‘@ Lot./Ubi,
] Elenco errori bloccanti SL
] Premere il bottone per l'applicazione delle condizioni dei contratti sul dettaglio del - ;ki
b docurmento

Articolo: [OMBRELLONE

Riga Sconti / mag

0

Fig, 3-28 - Richiesta applicazione contratto

11 messaggio appare poiché la categoria del documento questa volta corrisponde con quella definita
sul contratto, quindi 'operatore deve accedere alla pagina ‘Dati generali’ del documento, dove ¢
presente il bottone ¢ Applica Contratto *, e premerlo.

Attenzione: 'applicazione degli effetti del contratto non avviene MAI automaticamente ¢ 'operatore
che deve procedere con apposito bottone.

A questo punto al salvataggio del documento appare

ad hoc ENTERPRISE [

Attivata promozicne legata al contratto Assortimento - Assortimento
estivio

=

Fig, 3-29 - Attivata promozione

Poiché il contratto non ha ‘Applicazione immediata’ attivato.
Dopo il salvataggio del documento vediamo cosa ¢ successo sul contratto stesso.
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AD HOC ENTERPRISE

CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Interroga

Contratto || Mote | Elenco |

=]

=

(=]

COUiDe:IAssortimento I |A550rtime nto estive
Valuta:

Del:|01/08/2012 | 5tat0: | o claborare

valdita dal:{01/08/2012 | Al:|31/08/2012 |

Tipo: | T | Controllo 0:[ ool s docmento | Prioriﬁ: Cat.doc.:
Cliente: | | | | Dati consuntivial: [01/08/2012
Attribut —
| Rigaj Gruppo Famiglia Valore attributo | Valido su tutti i listini g
10| ZZAUTOCLI B ZZZQNE MES E o Escluso da premio agente - =
] e Modello E’%
A ate.
Descrizione: |N0rd Est | Applicazione immediata —
Applicabile su aﬁ
Quantitd minima: Importo minimo: 0.00000 | —m
R.iga}. Articolo Descrizione LLM. Altern | Attributi |
10| ABBRONZANTE [+]| ABBRONZANTE M. | [l No - Ef%
20 | DOPOSOLE [¢]| poPOSOLE N BE  |we P
30| CREMA SOLARE [#] | CREMA SOLARE N BB |we —
40 |OMBRELLONE [#] | omBRELLONE M. | & No
Dettaglio intestatari con promozione gia attivata / Interroga | = |[ (= | 23 |
Codice diente Descrizions -
WVERDI SPA Verdi R. SPA

Fig. 3-30 - Effetto su contratto

E’ stato aggiornato il bottone ‘Attivazione’ indicando il cliente VERDI SPA in modo da identificare
che questa promozione per quel cliente ¢ stata gia attivata.
Sull’anagrafica dell'intestatario ¢ stato

©® aggiunto l'attributo definito nel contratto

Fig. 3-31 - Attributi legati

Categoria scor
Cat. analiti

Categoria pr

Coi

Cod

[ Clienti / Interroga [=[=][==]
Anagrafic | Conta Associazione record attributo =& == -
Cod | R.igaj' Gruppi Famiglia Valore |
¥ 20]zzauToCL ZZZONE MNES -
- | 30|sTacionI ATT_STAG BJlESTATE ] B

Valore attributo | yES

© aggiunto il listino definito nel contratto a condizione che il listino sia in vigore.
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CONTRATTI COMMERCIALI

Codice: | VERDI SPA | |verdir. sPA —
5
Cat.commerciale: | | | | CONAL | Uitiizzatore |
Categoria scontifmag.: \_ | _Deunme
itica dienti: Associazione listino / Int = 23 r
Cat. analitica dient: I:I E iL. : iazione listino / Inf e'z?ga = El|:|| \b‘.ﬁ‘
Cateqgoria provvigioni: -GR.A Catq S EARLIE riori Uk, Ven.
WPTES Promozione estate 9999

Cod. lingua: @
Cod. valuta: . E
Cod. 1~ agente: |Fast
Cod. 2 agente: |:|B |:

Fatturazione: | Rienibgstie

Cond.di consegna: | Franco fabbrica

E_

I
-]

Fig. 3-32 - Bottone listini

A questo punto dal prossimo documento il cliente in oggetto potra usufruire della promozione che gli

¢ stata attribuita in base al contratto, infatti, caricando un nuovo

ordine possiamo vedere che la

procedura attribuira il listino PrEs con prezzo 10€ definito sul dettaglio per I'articolo.

-

E| Ordini (Vendite) / Nuovo

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

[=E]=]

Reg. n.:| 6| 0| Dek[o1/0g/2012 | Es: 2012 ||Cmmfo [~

Documento: ORDCL  [»](Ordine da cliente

Cliente: |VERDI SPA [#] [verdi R. sPA

Ll _

Rif. est.: |
\u'alma. m. Carnblo.

Listini: I:I:IB Evasione: |[]1,'[]8j'2012 | Mag. : |AU
Promozionis || | C/C.R.: | | Comm, : . ntﬁ\r.:l | 5’
Contratto: Contratto a obiettivo: Rap.
| Riga “', Articolo Descrizione LM, Quantitd Prezzo unitario Ev.
10 [+]| ABBRONZANTE ABBROMZANTE [#][. 1,000 [#] [ 10,00000]|[]

Documenti dati di riga

Principale || Magazzino | Analitica | INTRA/P.listjprovy. |

Tipologia riga: l:l |

Spese accessorie: |

0,00 | Rpartizone sutomstica [+

E Business Unit: |GEN |||GeneriG
Articolo: [ABRRONZANTE Cat.contabile: |F\CC ||F\CC6550I'i |
Sconhfmagg Comp. cont. dal: | ! | AI:| I |

Contropartita: |

o]

Listinifpromozioni

Listino prezzi: |AG202 | |Agost0 2012

| Promoz. prezzi: .

Listino sc/mag: |

| [Promoz sc/mag: ,m.

0]
Contratti commerciali

Sconto a valore: | 0,00000 |

Contratto: |A550rtime nto

| |A550rtime nto estivo |

Contratto a obiettivo: |

B |

Codice IVA articolo: |21 |||I\ra 21%

| ]

Fig: 3-33 - Documento successivo

Se invece 'operatore annulla il salvataggio del documento dove

¢ stata attivata la promozione del

contratto la procedura avverte loperatore che comunque gli effetti del contratto sono stati applicati e

annullando il salvataggio non verra annullata 'applicazione;
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ad hoc ENTERPRISE [

- Assortimento

Annullande le modifiche I'applicaziene dei contratti non verra
annullata.

5i desidera procedere comunque con l'annullamente delle modifiche
apportate al documento corrente?

Fig. 3-34 - Annulla salvataggio

L’operatore dovra ripulire manualmente eventuali archivi aggiornati (bottone attivazione nel contratto,
bottone listini nell’anagrafica intestatario, bottone attributi associati all” intestatatio)

Gli effetti del contratto si avranno esclusivamente se il documento viene creato manualmente, se il documento viene creato
da Generatore documentale (Generazione piano spedizione, generazione fatture differite, generazione documento offerta,
generazione ordini da Pda) ed il contratto ¢ valido per quella tipologia di documento occorre rientrare sul documento

creato ¢ premere ‘Calcola” a questo punto verranno applicati gli effetti del contratto (agginnto attributo all anagrafica
dell intestatario e listino)

3—36 - ESEMPI CONTRATTI AD EFFETTO IMMEDIATO



AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

Assortimento applicabile su importo minimo
Vediamo un esempio di contratto a effetto immediato di tipo ‘Assortimento’.
Supponiamo di stipulare un contratto per il periodo 01/08/2012 al 31/08/2012 per una cerchia di
clienti con attributo “Zona Est’ per 1 seguenti articoli.
e Abbronzante
e Doposole
e (Crema solare
e Ombrellone
Definendo un importo minimo da ordinare fra gli articoli oggetto del contratto (importo al netto di
Iva
Cagegoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘ORDINE’.
Listino promozione da attribuire PRES= Promozione estate’.
Attributo da attribuire ‘Estate’

E| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Modifica [ E] el
Contratto || Mote | Elenco | || Listini associati / Modifica == ==
[ |
Codice:| Assortimento |Assortimento estivo De\:||]1l,‘[|gl,‘2[| ‘ Codice Descrizione Inizio validita Fine validita
. B
Va\uia:B vaidita dal:01/08/20 MPres Promozione estate 01/08/2012 EIIUBIZUIZ\
: ment Controllo qta: Prlomé: u
Cliente: ‘ ‘B ‘ | Dati consuntivi al:
Attributi
| Riga} Gruppo Famiglia Valore attributo |
51 10|zzauToCLl  [2)|zzzoME [BILES [ -
Descrizione: |Nnrd Est | [7] Applicazione immediata I
Applicabile su
Quantits mnima: [ 0] ( e 25,00000 J
El Attributi attivazione promozione / Modifica \El
Riga 3. Articolo Desarizione UM aen| A | Rigay Gruppo Famiglia Valore attributo
10 |ABBRONZANTE ABBRONZANTE ¥ 10|STAGIONI ATT_STAG ESTATE [+]

20 |DOPOSOLE
30 |CREMA SOLARE

DOPOSOLE
CREMA SOLARE

2|2 2=

FEEF
(3] £a](5a)(Ea)
oOoo0
6: 6: 5: Z‘;'

40 | OMBRELLONE OMBRELLONE

‘ Descrizione: |

|| Dettaglio intestatari con promozione gi3 attivata / Modifica | — |[= | 22

Codice diente Descrizione |

Y |

Fig. 3-35 - Contratto applicazione su importo minimo

Supponiamo di fare un’offerta per cliente VERDI SPA per il quale ¢ valido Pattributo definito nel
contratto e in seguito trasformare I'offerta in un ordine.

Carichiamo un’offerta per il cliente in oggetto movimentando 2 degli articoli presenti sul contratto per
importo superiore a 25€, come possiamo vedere la procedura applica sulla riga il codice contratto (in
quanto soddisfa 'importo minimo), ma al salvataggio non appare nessun messaggio all'utente in
quanto la categoria del documento non corrisponde con quella definita sul contratto, quindi il
contratto non applica i suoi effetti, ma ugualmente la procedura sulla riga indica il codice contratto.
Carichiamo l'ordine importando lofferta la procedura al salvataggio avvisa I'operatore con il
messaggio.
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-

'j Ordini (Vendite) / Nuovo [ol&E =]

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg.n.:| ?|.|’| []| Del:|[]1,f[]3j2012 | ES-:|2012 | |Cmmm |Z|| N. doc.: / I:I Del:
Documento:(QRDCL  [+] Ordine da cliente | Nari.: o/[ | o[/

) Rif. est.: | |
{leente:|VERDI SPA | |Verdi R. SPA o —
Listini: I:IB:IB Evasione: |Ul;‘08j2[]12 | Mag.: |AU |B

roras [l p) cleR[hSs TeErONGA o) Co: e B[]
Contratto: Contratto a obiettivo: CarRap.
| Riga _!. Articolo Descrizione LLM. Quantita Prezzo unitario Ev. Lotti,fubic|
¥ 10 [+]| ABBRONZANTE ABBRONZANTE [#][n. [¢] 1,000 [#] 1500000 [[] [N =
| 20| CREMA SOLARE CREMA SOLARE [#n. 2] 1,000 [#] 13,00000 |[] |N
: Leg erron = IEI :
I Elenco errori bloccanti S
| Premere il bottone per l'applicazione delle condizioni dei contratti sul dettaglio del - :'_“:3'
documento Saldi
= Soorpono
Articolo: [ABBRONZANTE =
Riga Sconti / maggiorazioni IE
_ Traccizb
| 1] [ o00]+ 00 b
|
EETIE o

Fig. 3-36 - Messaggio su documento

Il messaggio appare poiché la categoria del documento questa volta corrisponde con quella definita
sul contratto quindi 'operatore deve accedere alla pagina ‘Dati generali’ del documento dove ¢
presente il bottone © Applica Contratto ¢, e premetlo.

Attenzione: 'applicazione degli effetti del contratto non avviene MAI automaticamente ¢ 'operatore
che deve procedere con apposito bottone.

A questo punto al salvataggio del documento appare

ad hoc ENTERPRISE [

| Attivata promozione legata al contratte Assortimento - Assortimento
estivo

[ -

Fig, 3-37 - Attivata promozione

Poiché il contratto non ha ‘Applicazione immediata’ attivato.
Dopo il salvataggio del documento vediamo cosa ¢ successo sul contratto stesso.
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COMMERCIALI

-

CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Interroga

Contratto || Mote | Elenco |

=]

=

(=]

COUiDe:IAssortimento

I |A550rtiment0 estivo

Valuta:

Validita dal:| 01 /08/2012 |

Del:|01/08/2012 | Stt0: [ no cisborare |- |

Al:|31/08/2012 |

Tipo: | T | Controllo 0:[ ool s docmento | Prioriﬁ: Cat.doc.:
Cliente: | | | | Dati consuntivi al: 01/08/2012
Attribut —
| Rigaj Gruppo Famiglia Valore attributo | Valido su tutti i listini g
10| ZZAUTOCLI B ZZZQNE MES E o Escluso da premio agente - =
] e Modello E’%
Attr.att.
Descrizione: |N0rd Est | Applicazione immediata —
Applicabile su aﬁ
Quantita minima: Ijl Importo minimo: 2500000 | |2 =
R.iga}. Articolo Descrizione LLM. Altern | Attributi |
10 ABBRONZANTE [+]| ABBRONZANTE M. | [l No - Ef%
20 | DOPOSOLE [¢]| poPOSOLE N BE  |we P
30| CREMA SOLARE [#] | CREMA SOLARE N BB |we —
40|OMBRELLONE [#] | omBRELLONE N. | & No
Dettaglio intestatari con promozione gia attivata / Interroga | = |[ (= | 23 |
Codice diente Descrizions -
M\VERDI SPA Verdi R. SPA
LY 7

Fig. 3-38 - Effetto su contratto

E’ stato aggiornato il bottone ‘Attivazione’ indicando il cliente VERDI SPA in modo da identificare
che questa promozione per quel cliente ¢ stata gia attivata.
Sull’anagrafica dell'intestatario ¢ stato:

©® aggiunto l'attributo definito nel contratto

-
Clienti / Interroga

Anagrafic | Contah

Cod

Cat.com

Categoria scor

[F=R{ N (F>)

Associazione record attributo

| R.igaj' Gruppi Famiglia Valore |
M 20|ZZAUTOCLI ZZZONE MNES -
| 30|sTacionI ATT_STAG BJlESTATE ]

Cat. analiti|
Categoria pr I
Col
Valore attributo [ yES Listini
Cog
Fig, 3-39 - Attributi legati
© aggiunto il listino definito nel contratto a condizione che il listino sia in vigore.
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Codice: | VERDI SPA | |verdir. sPA ﬁ
Ordini
Cat.commerciale: | | | | CONAL | Uitiizzatore |
Categoria scontifmag.: \_ | _Deunme
itica dienti: Associazione listino / Int = 23 r
Cat. analitica dient: I:I I: iL. : iazione listino / Inf e'z?ga = El|:|| \b‘.ﬁ‘
Cateqgoria provvigioni: -GR.A Catq S EARLIE riori Uk, Ven.
B I: WPTES Promozione estate 9999

Cod. lingua: @
Cod. valuta: . E |
Cod. 1~ agente: [Fast] |
Cod. 2 agente: |:|B |: i

Fatturazione: | Rienibgstie

Cond.di consegna: | Franco fabbrica

E_

I
-]

Fig. 3-40 - Bottone listini

A questo punto dal prossimo documento il cliente in oggetto potra usufruire della promozione che gli
¢ stata attribuita in base al contratto, infatti, caricando un nuovo ordine possiamo vedere che la
procedura attribuira il listino PrEs con prezzo 10€ definito sul dettaglio per Iarticolo.

-

E| Ordini (Vendite) / Nuovo

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg.n.:| 6)/| 0| Dek[o1/0g/2012 |

[=E]=]

Es. 2012 ||mfmm [-]

Ll _

Documento: ORDCL  [»](Ordine da cliente

Rif. est.: |

Cliente: |VERDI SPA

[#] [verdi R. sPA

\u'alma. m.

Cambio: _l,UUUUUU

Listini: I:I:IB Evasione: |[]1,'[]8j'2012 | Mag. : |AU
Promozionis || | C/C.R.: | | Comm, : . ntﬁ\r.:l | 5’
Contratto: Contratto a obiettivo: Rap.
| Riga “', Articolo Descrizione LM, Quantitd Prezzo unitario Ev.
10 [+]| ABBRONZANTE ABBROMZANTE [#][. 1,000 [#] [ 10,00000]|[]

Articolo: | ABBRONZANTH

Sconti fmaggl

Documenti dati di riga

i Principale || Magazzino | Analitica | INTRA/P.listjprovy. |

Tipologia riga:

[

Spese accessorie: |

0,00 | Rpartizone sutomstica [+

Business Unit: |GEN |||GeneriG |
Cat.contabile: | ACC || Accessori |
Comp. cont. dal: | I | AI:| I |

Contropartita: |

o]

Listinifpromozioni

Listino prezzi:

[aG202 |[»] [Agosto 2012 |

Promoz. prezzi: .

Listino sc/mag: |

| [Promoz sc/mag: ,m.

0]
Contratti commerciali

Sconto a valore: |

0,00000

Contratto: |A550rtime nto

| |A550rtime nto estivo

Contratto a obiettivo: |

B |

Codice IVA articalo: | 21

[#)|[va 21%

| ]

Fig; 3-41 - Documento successivo

Se invece 'operatore annulla il salvataggio del documento dove ¢ stata attivata la promozione del
contratto la procedura avverte 'operatore che comunque gli effetti del contratto sono stati applicati e
annullando il salvataggio non verra annullata 'applicazione;

3—40 - ESEMPI CONTRATTI AD EFFETTO IMMEDIATO



AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

ad hoc ENTERPRISE [

& Il documento corrente ha attivato almeno un contratto di tipo:

- Assortimento

Annullande le modifiche I'applicaziene dei contratti non verra
annullata.

5i desidera procedere comunque con l'annullamente delle modifiche
apportate al documento corrente?

Fig. 3-42 - Annulla salvataggio

L’operatore dovra ripulire manualmente eventuali archivi aggiornati (bottone attivazione nel contratto,
bottone listini nell’anagrafica intestatario, bottone attributi associati all” intestatatio)

Gli effetti del contratto si avranno esclusivamente se il documento viene creato manualmente, se il documento viene creato
da Generatore documentale (Generazione piano spedizione, generazione fatture differite, generazione documento offerta,
generazione ordini da Pda) ed il contratto ¢ valido per quella tipologia di documento occorre rientrare sul documento

creato ¢ premere ‘Calcola” a questo punto verranno applicati gl effetti del contratto (aggiunto attributo all anagrafica
dell intestatario e listino)
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I~ Contratto assortimento CON
applicazione immediata

e Assortimento applicabile su quantita
e Assortimento applicabile su importo minimo
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Assortimento applicabile su quantita
Vediamo un esempio di contratto a effetto immediato di tipo ‘Assortimento.
Supponiamo di stipulare un contratto per il periodo 01/08/2012 al 31/08/2012 per una cerchia di
clienti con attributo “Zona Est’ per 1 seguenti articoli.
e Abbronzante
e Doposole
e (Crema solare
e Ombrellone
Definendo una quantita in campagna di 3(cortisponde alle occorrenze degli articoli, non conta in
nessun modo la quantita degli articoli, ma il numero assoluto degli stessi sul documento)
Categoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘ORDINE’.
Listino promozione da attribuire PREST= Promozione estate’.
Attributo da attribuire ‘Estate’

|| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATC (Vendite) / Modifica P o =5
Contratto || Mote | Elenco | [ Listini associati / Modifica =)= 8
[ |
‘Codice: Assortimento /Assortimento estivo Del:| 01/08/20| Codice Descrizione Inizio validith Fine validita
. HPrES »| Promozione estate 01/08/2012 31;‘U8f2[|12|
Validita dal:| 01/08/20|
Controllo at: [ 7o o docomento Pnorié: ml

Cliente: ‘ |B | | Dati consuntivi al:
Attributi
| Rjga,"., Gruppo Famiglia Valore attributo |
j 10|zzauToCLl  [2][ZZZONE [2J|NES (] «
Descrizione: ‘de Est | t [/] Applicazione immediata

Applicabile su

Quantita minima: Importo minimo: 0,00000

’j Attributi attivazione promoziene / Modifica [=xE=E|
Riga }, Articolo Descrizione UM, Altern Al Riga}, Gruppo Famiglia Valore attributo
10 |ABBRONZANTE [>]| ABBRONZANTE N 7] [wo | | 10|STAGIONI  [»]|ATT_STAG [s]|ESTATE [
20 |DOPOSOLE [¢) | oPOSOLE N F |we |
30|CREMA SOLARE ()| cREMA SOLARE N B |w
40| OMBRELLONE [2)| omBRELLONE i B |wo | Descrizaone: |

|j Dettaglio intestatari con promozione gid attivata / Medifica | = || & | 22

Codice diente Descrizione |

Y |

Fig. 3-43 - Contratto applicazione immediata

Supponiamo di fare un’offerta per cliente VERDI SPA per il quale ¢ valido Pattributo definito nel
contratto e in seguito trasformare offerta in un ordine.

Carichiamo un’offerta per il cliente in oggetto movimentando 3 degli articoli presenti sul contratto,
come possiamo vedere la procedura applica sulla riga il codice contratto (in quanto sono soddisfatte le
3 occorrenze), ma al salvataggio non appare nessun messaggio all’'utente in quanto la categoria del
documento non corrisponde con quella definita sul contratto, quindi il contratto non applica i suot
effetti, ma ugualmente la procedura sulla riga indica il codice contratto.
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'j Documenti interni (Vendite) / Modifica EI-EI

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |
Reg.n.:| 11|.f| []| Del:|01;03j2012 | Es.:|7_012 | |(_-o.,.,.,zﬁ,.,mm | N. doc.: / l:l Del:
Documento: OFFCL _|[»][Offerta a dliente | Noif: o /[ ] o[/

) Rif. est.: | |
Cliente: [VERDI SPA 2] [verdi R. sPA | Valute: Combion

Promozionis | |B| | C/C.R.: | |B Comm. | | Atﬁv.:| | T%Ea g

Contratto: l:l Contratto a obiettivo: l:l Tracciab, || Car.Rap.
| Riga “' Articolo Descrizione LLM. Quantita Prezzo unitario Ev. Lotﬁ,’ubic|

10 [+]| OMBRELLONE OMBRELLONE [N 2] 1,000 [#] 10,00000 ] [N = :
1 20(#|porosoLe DOPOSOLE FMn. [ 1,000 [#] 14,00000 |[] |M
1 30[x|ABBRONZANTE ABBRONZANTE #n. [ 1,000 [#] 10,00000 |[] |M

E Documenti dati di riga

1 Principale || Magazzino | Analiica | INTRA/P.listjprovv. |
1 Tipologia riga: l:ll |

- Spese accessorie: | 0,00 | Ripartizione automatica [«

Riga Sconti / maggiorn Cat.contabile: |ACC ||,qccessori |
+|: Comp. cont. dal: | I | AI:| I |
Contropartita: | |E|| |

Listini/promozioni
Listing prezzi: |AGZOZ |E| |Ag05‘t0 2012 | Promoz. prezzi: l:l :
Listino sc/mag: | | | Promoz.sc/maa: l:l
Contratti commerciali Scanto 3 valore: 0.00000

( Contratto: |A550rtiment0 |F|] |A550rtiment0 estivo |
Contratto a ohiettivo: | | | |
Codice IVA articolo: |21 | |I\ra 21% | E]

Fig, 3-44 - Offerta

Carichiamo P'ordine importando lofferta la procedura al salvataggio avvisa I'operatore di applicare il
contratto. Il messaggio appare poiché la categoria del documento questa volta corrisponde con quella
definita sul contratto, quindi 'operatore deve accedere alla pagina ‘Dati generali’ del documento, dove
¢ presente il bottone ¢ Applica Contratto ¢, e premetlo.

Attenzione: 'applicazione degli effetti del contratto non avviene MAI automaticamente ¢ 'operatore
che deve procedere con apposito bottone.

A questo punto al salvataggio del documento appare

ad hoc ENTERPRISE . [

Attivata promozicne legata al contratto Assortimento - Assortimento
estivio,

Contratto con applicazione immediata.

Ricalcelo le condizioni commerciali (codice listing, codice promozione,
prezzo unitaric e sconti)?

s || Mo

[ S E— _I—

Fig. 3-45 - Promozione attivata immediatamente

Rispondendo affermativamente sara possibile ricalcolare listino di riga, promozione e di conseguenza
prezzo unitario e sconti.
A questo punto gia da questo documento il cliente in oggetto potra usufruire della promozione che
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gli ¢ stata attribuita in base al contratto, infatti, come possiamo vedere la procedura, attribuisce il
listino PrEs con prezzo 10€ definito sul dettaglio per I'articolo.

-

’j Ordini (Vendite) / Nuove = I[EE=]
Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |
Reg.n.:| 12|!| []| Del:|glj[]3j2012| Es.:|2012 | |Cmmm E" N. doc.: 5 !l:l Del: [p1/08/2012

M.rif.:

[}

Documento: [ORDCL  [»][Ordine da ciente I ] o7y

|
) . . -ﬁ Rif. est.: | |
Cliente: [VERDI SPA [#] [verdir. sPa | Qi Vot ombio:

Listini: I:IBI:I Evasione: |[]1j08j2012 | Mag.: |AU |
Promozioni: :II:I C/C.R.: I:I Comm.: Atti\t.:| |E| g
g -

Contratto: Contratto a obiettivo: Car.Rzp,
| Riga 3, Articolo Descriziong LM, Quantita Prezzo unitario Ev. Lctti!ubic|
| 10[#]| OMBRELLONE OMBRELLONE BIEE] 1,000 [#] 6,50000 |[] [N =
| 20[#J|porosoLE DOPQSOLE #n [ 1,000 [#] 14,00000 (] |
| 30[#]| ABBRONZANTE ABBROMZANTE =N [ 1,000 [#] 10,00000 (] |
4 Documenti dati di riga ’E‘
1 Principale | Magazzino | Analitica | INTRA/P.listfprovy. |
: Tipologia riga: | |E|| |
i Spese accessorie: | 0,00 ||Rpa-fmom= ione sufomatica |Z||
Articolo: [OMBRELLO Business Uinit: |GEN |. Generica | Test omaggio:
Riga Sconti [ m Cat.contabile: |.F\CC ||ACCESSOH |
-25,00 Comp. cont. dal: | I | AJ:| I |
Contropartita: | || |
Listinilpromozioni
Listino prezzi: |AGZGE | |Ag05to 2012 | Promoz. prezzi: 1
Listino sc/mag: | || | (Promoz.scjmag: PrES !;za
Contratti commerciali Sconto a valore: 0,00000|
(EZ"”U'B“I’: |A550rtimento |] |A550rtiment0 astivo |
Contratto a obiettivo: | | | |
Codice IVA articolo: |21 | |Iva 21% | E]

Fig. 3-46 - Ordine

Alttenzione: Rispondendo di si al ricaleolo delle condizioni commerciali riparte il ricalcolo dei listini pre3zy, listini sconts,
listini promozione su tutte le righe del documento e non solo sulla riga su cui risulta valido il contratto.

Gli effetti del contratto si avranno esclusivamente se il documento viene creato manualmente, se il documento viene creato
da Generatore documentale (Generazione piano spedizione, generazione fatture differite, generazione documento offerta,
generazione ordini da Pda) ed il contratto ¢ valido per quella tipologia di documento occorre rientrare sul documento
creato ¢ premere ‘Calcola” a questo punto verranno applicati gli effetti del contratto (agginnto attributo all' anagrafica
dell intestatario e listino ed eventualmente ricalcolati listini prezzo, listini sconti e promoziont sul documento)
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Assortimento applicabile su importo minimo

Vediamo un esempio di contratto a effetto immediato di tipo ‘Assortimento’.
Supponiamo di stipulare un contratto per il periodo 01/08/2012 al 31/08/2012 per una cerchia di
clienti con attributo “Zona Est’ per 1 seguenti articoli.
e Abbronzante
e Doposole
e (Crema solare
e Ombrellone
Definendo un importo minimo da ordinare fra gli articoli oggetto del contratto (importo al netto di
Iva
Cagegoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘ORDINE’.
Listino promozione da attribuire PRES= Promozione estate’.
Attributo da attribuire ‘Estate’

El CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Modifica [ E] el
Contratto || Mote | Elenco | || Listini associati / Modifica == ==
[ |
Codice:| Assortimento |Assortimento estivo Del:‘UlHUB‘QU ‘ Codice Descrizione Inizio validita Fine validita
5 B
Va\uia:B Vaicita dali{1/08/20 MPres Promozione estate 01/08/2012 EIIUBIZUIZ\
Hp ento Controllo qta: Prlomé: u
Cliente: ‘ ‘B ‘ | Dati consuntivi al:
Attributi
| Riga} Gruppo Famiglia Valore attributo | Valido su tutt i listini
51 10|zzauToCLl  [2)|zzzoME [BILES [ -
Descrizione: |Nnrd Est | [¥] Applicazione |mmed|ata|
Applicabile su
Quantita minima: lj| [ Importo minimo: 25,00000 ]
El Attributi attivazione promozione / Modifica \El
Riga 3. Articalo Descrizione Altern| A \ Riga} Gruppo Famiglia Valore attributo
10 |ABBRONZANTE ABBRONZANTE »  10|STAGIONI _ [»| ATT_STAG ESTATE [+]

DOPOSOLE
CREMA SOLARE
OMBRELLONE

20 |DOPOSOLE
30 |CREMA SOLARE
0|OMBRELLONE

2|2 2=

FFE@F)
oooo

&

‘ Descrizione: |

El Dettaglio intestatari con promozione gi3 attivata / Modifica [ — |[= | 22

Codice diente Descrizione |

Y |

Fig. 3-47 - Contratto applicazione immediata

Supponiamo di fare un’offerta per cliente VERDI SPA per il quale ¢ valido Pattributo definito nel
contratto e in seguito trasformare 'offerta in un ordine.

Carichiamo un’offerta per il cliente in oggetto, come possiamo vedere la procedura, applica sulla riga il
codice contratto movimentando 2 degli articoli presenti sul contratto per importo supetiore a 25€ (in
quanto soddisfa 'importo minimo), ma al salvataggio non appare nessun messaggio all'utente in
quanto la categoria del documento non corrisponde con quella definita sul contratto, quindi il
contratto non applica i suoi effetti, ma ugualmente la procedura sulla riga indica il codice contratto.
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'j Documenti interni (Vendite) / Modifica EI-EI

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |
Reg.n.:| 11|.f| []| Del:|01;03j2012 | Es.:|7_012 | |(_-o.,.,.,zﬁ,.,mm | N. doc.: / l:l Del:
Documento: OFFCL _|[»][Offerta a dliente | Noif: o /[ ] o[/

) Rif. est.: | |
Cliente: [VERDI SPA 2] [verdi R. sPA | Valute: Combion

Promozionis | |B| | C/C.R.: | |B Comm. | | Atﬁv.:| | T%Ea g

Contratto: l:l Contratto a obiettivo: l:l Tracciab, || Car.Rap.
| Riga “' Articolo Descrizione LLM. Quantita Prezzo unitario Ev. Lotﬁ,’ubic|

10 [+]| OMBRELLONE OMBRELLONE [N 2] 1,000 [#] 10,00000 ] [N = :
1 20(#|porosoLe DOPOSOLE FMn. [ 1,000 [#] 14,00000 |[] |M
1 30[x|ABBRONZANTE ABBRONZANTE #n. [ 1,000 [#] 10,00000 |[] |M

E Documenti dati di riga

1 Principale || Magazzino | Analiica | INTRA/P.listjprovv. |
1 Tipologia riga: l:ll |

- Spese accessorie: | 0,00 | Ripartizione automatica [«

Riga Sconti / maggiorn Cat.contabile: |ACC ||,qccessori |
+|: Comp. cont. dal: | I | AI:| I |
Contropartita: | |E|| |

Listini/promozioni
Listing prezzi: |AGZOZ |E| |Ag05‘t0 2012 | Promoz. prezzi: l:l :
Listino sc/mag: | | | Promoz.sc/maa: l:l
Contratti commerciali Scanto 3 valore: 0.00000

( Contratto: |A550rtiment0 |F|] |A550rtiment0 estivo |
Contratto a ohiettivo: | | | |
Codice IVA articolo: |21 | |I\ra 21% | E]

Fig, 3-48 - Offerta

Carichiamo P'ordine importando Pofferta la procedura al salvataggio avvisa 'operatore di applicare il
contratto. Il messaggio appare poiché la categoria del documento questa volta corrisponde con quella
definita sul contratto, quindi 'operatore deve accedere alla pagina ‘Dati generali’ del documento, dove
¢ presente il bottone ¢ Applica Contratto ¢, e premetlo.

Attenzione: 'applicazione degli effetti del contratto non avviene MAI automaticamente ¢ 'operatore
che deve procedere con apposito bottone.

A questo punto al salvataggio del documento appare

ad hoc ENTERPRISE . [

Attivata promozicne legata al contratto Assortimento - Assortimento
estivio,

Contratto con applicazione immediata.

Ricalcelo le condizioni commerciali (codice listing, codice promozione,
prezzo unitaric e sconti)?

s || Mo

[ S E— _I—

Fig. 3-49 - Promozione attivata immediatamente

Rispondendo affermativamente sara possibile ricalcolare listino di riga, promozione e di conseguenza
prezzo unitario e sconti.
A questo punto gia da questo documento il cliente in oggetto potra usufruire della promozione che
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gli ¢ stata attribuita in base al contratto, infatti, come possiamo vedere la procedura, attribuisce il
listino PrEs con prezzo 10€ definito sul dettaglio per I'articolo.

-

[=EE=]

’j Ordini (Vendite) / Nuovo

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg.n.:| 12|!| []| Del:|glj[]3j2012 | Es.:|2012 | |Cmmm E" N. doc.: 5 !l:l Del: [p1/08/2012
Documento: [ORDCL |[»][Ordine da ciiente | Horif of/[_] o[/ 7
- = |
Cliente: [VERDI SPA [#] [verdir. sPa | 1mporta || Dugica Vot Cambio:
Listini: I:IBI:I Evasione: |[]1j08j2012 | Mag.: |AU |
Promozioni: I:I C/C.R.: I:I Comm.: Atti\t.:| |E| g
Contratto: El Contratto a obiettivo: Ca;ﬂap
| Riga 3, Articolo Descriziong LM, Quantita Prezzo unitario Ev. Lctti!ubic|
| 10[#]| OMBRELLONE OMBRELLONE BIEE] 1,000 [#] 6,50000 |[] [N =
| 20[#J|porosoLE DOPOSOLE F=n [ 1,000 [+ 14,00000 (] |N
30 [#]| ABBRONZANTE ABBROMZANTE =N [ 1,000 [#] 10,00000 (] |

4 Documenti dati di riga

1 Principale | Magazzino | Analitica | INTRA/P.listfprovy. |

Tipologia riga: |

9]

e Spese accessorie: |

0,00 Ripartizione automatica [«

Business Linit: |GEN |. Generica |

Articolo: | OMBRELLO

Riga Sconti f m Cat.contahile: |ACC ||Acce550ri |
-25,00 Comp. cont. dal: | I | AJ:| I |

Contropartita: |

8]

Listinijpromozioni

Contratti commerciali

Listino prezzi: |A5202 | |Ag05to 2012 | Promoz.prezzi: iy
Listino sc/mag: | | | | (_Promoz-sca’mag: PrES !‘;z’
Sconto a valore: | 0,00000 |

(Eloﬂt'at‘hm |A550rtime nto

|] |A550rtime nto estivo

Contratto a obiettivo: |

B |

Codice IVA articolo: | 23]

]| [va 21%

| ]

Fig. 3-50 - Ordine

Alttenzione: Rispondendo di si al ricaleolo delle condizioni commerciali riparte il ricalcolo dei listini prezzi, listini scont,

listini promozione su tutte le righe del documento e non solo sulla riga su cui risulta valido il contratto.

Gli effetti del contratto si avranno esclusivamente se il documento viene creato manualmente, se il documento viene creato
da Generatore documentale (Generazione piano spedizione, generazione fatture differite, generazione documento offerta,
generazione ordini da Pda) ed il contratto ¢ valido per quella tipologia di documento occorre rientrare sul documento
creato ¢ premere ‘Calcola” a questo punto verranno applicati gli effetti del contratto (aggiunto attributo all anagrafica
dell intestatario e listino ed eventualmente ricalcolati listini prezzo, listind sconti e promozioni sul documento)
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—7 Controlli su caricamento contratto
referenziamento

Per questa tipologia di contratto occorre valorizzare
©® un numero minimo di referenze diverse da ordinare per abilitare la promozione valida sul
contratto
©® ‘un minimo di’ che definisce il numero minimo di pezzi di acquistare per avere dititto al premio
In questa tipologia di contratto se ‘Attivazione promozione’ ¢ obbligatorio
©® Valortizzare Pattributo di tipologia conti che abilitera la promozione del contratto (bottone
attributi di testata), questo attributo quando verra applicato il contratto verra associato
allanagrafica dell'intestatario al fine di poter applicare la promozione.

|~] CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Nuove |- E] 3]

Contratto | Note | Elenco \

Codice:|SCh9de | ‘SChEdE video Del: |~ Attributi attivazione promozione / Nuova =3 23
valuta: B Gruppa Famiglia Valore attributo |
Cliente: | ‘ | 2

Attributi |
| R.iga,!._ Gruppo Famiglia Valore attributo

10|ZZAUTOCLL ZZZONE NES e
|| [ElModello

Descrizione: (Mord Est : l

Applicabile su | ad hoc ENTERPRISE

Quantith minima:

Tipo premio: Va2t o .
GEUTREEE Impossibile confermare un contratto di tipo referenziamento senza
Riga 3 Articolo ! . nessun attributo da assegnare all'intestatario impostato.

10 SCHEDA VIDEO ATI
20 SCHEDE VIDEO ASUS
30

Fig, 3-51 - Mancanza attributo conti
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Referenziamento contipo premio
‘Attivazione promozione’

Vediamo un esempio di contratto a effetto immediato di tipo ‘Referenziamento’.

Supponiamo di stipulare un contratto per il periodo 12/04/2012 al 30/04,/2012 per una cetchia di
clienti con attributo “Zona Est’ per 1 seguenti articoli.

Scheda video ATT per un minimo di 5

Scheda video ASUS per un minimo di 1

Definendo una quantita in campagna di 1(corrisponde alle occorrenze degli articoli, non conta in
nessun modo la quantita degli articoli, ma il numero assoluto degli stessi sul documento)

Categoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘ORDINE’.

Tipo premio ‘Attivazione promozione’.

Attributo da attribuire ‘Estate’

'j CONTRATTIA EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Modifica

Contratto || Note | Elenco |

E=Hew xS

Codice:|5chede | |Schede video | Del:|12,fu4,f2012 | 5Em=|ga alsborare E|
\I'aluia: Validita dal:|12,fuq;2|312 | AI:|3UJ|'|34J.'2012 |
Tipo:| peforenzaments | Controllo 4t3: | ool sy riga Iz“ Priorita: Cat.doc.:
Cliente: | |E| | | Dati consuntivi al:
Attributi

| Riga}, Gruppo Famiglia Valare attributo | Valido su tutti i listin ‘-'-g

51 10|ZZAUTOCLL  [»]|ZZZ0ONE [2]/nES

Descrizione: |N.3|-d Est |

Applicabile su

Quantitd minima:

Doc. liquidazione premio:

Rjgaj', Articolo Descrizione LM, Altern|  Attributi
10 |SCHEDA VIDEO ATI Scheda Video Ati M. N
20 |SCHEDE VIDEQ ASUS Scheda Video ASUS M. e

Fig, 3-52 - Contratto referenziamento

Supponiamo di fare un’offerta per cliente VERDI SPA per il quale ¢ valido Pattributo definito nel
contratto e in seguito trasformare Pofferta in un ordine.

Carichiamo un’offerta per il cliente in oggetto movimentando 5 pz per la Scheda video ATT presente
sul contratto, come possiamo vedere la procedura, non applica sulla riga il codice contratto(pur
essendo soddisfatte sia le occorrenze (quantita minima) sia il minimo di 5) in quanto la categoria del
documento non corrisponde con quella definita sul contratto.
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Documenti interni (Vendite) / Interroga E@
Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |
Reﬂ-n-:| 27 |.'| 0| Del:|13,*0412012| Es.:|2012 | |Co_r_._.cf_w;0 | N. doc.: & I|:| Del:{13/04/2012
iz I:
(DOC“me"101|DFFCL [?)[0fferta a clente | L o /[ ] oe:[ /1
Rif. est.: |

Cliente:| VERDI SPA (2] [erdi r. sPA | Duglic2 T Cambio:
Listini: m.m@ Mag.- I:IE]
Promozioni: .I:IE] C/CR.: m. Comm.: E] Atﬁv.:| |. ?ﬁi ""‘3

Contratto: Contratto a obiettivo: E] Siraeciaby || Conferma

| Riga ; Articolo Descrizione LLM, Quantitd Prezzo unitario Ev. Loth!ubic|
10 [#]| SCHEDA VIDEO ATI [2]/ scheda Video Ati [=][n. 5,000 [#] 500,00000 O] [N = l

T Documenti dati di riga

I Principale | Magazzino | Analiica | INTRA/P.listfprovv. |

1 Tipologia riga: | |E]| |
: SRS S | 0,00 " Ripartizione automatica |
] Business Unit: |GEN |E] | Generica | Test omaggio: [, cmaco
o @ Cat.contabie: |COM  |[»][Componenti |
Riga I Comp. cont. dal: | I | AJ:| ] | lE
I: Contropartita: | || | b,
Listini/promozioni

Listino prezzi: |K_[T |E] ||(_r|' | Promoz. prezzi: I:l )
Listino scfmag: |K_[T |E] |K_IT | Promaz scfmag: l:l

Sconto a valore: | 0,00000 |

Contratti commerciali

(Conh'atto: | | _] |

Contratto a obiettivo: | | | |

Codice IVA articolo: |2g | |I\.ra 20% | E]

Riga:

Contributi accessori
Categoria contributo: | | |

Fig, 3-53 - Offerta

Carichiamo l'ordine (usando una causale con ricalcolo prezzi attivato) importando I'offerta, la
procedura al salvataggio avvisa 'operatore con il messaggio.
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'j' Ordini (Vendite) / Nuove [= ===
Documento | Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |
Reg.n.:| 1g|f| ol Del:|12;04,|'2012 | ES-!|2012 | |Cmmm El N, doc.: / |:| Del:

Documento: [ORDCL || Ordine da cliente L o /[ | Dek[/y

Cliente: [VERDI SPA 2] [verdiR. spa |

Listini'l:lll:ll Evasione: |12/04/2012 |  Mag.:|AU
Promozioni: l:l.l:l. C/CR.: E| Comm. | | I""'tti“':| | é’
Rap.

i I s I c

Rif, est.: | |
Valuta: Cambio:

v

Riga

| Riga _"_ Articolo Descrizione LM, Quantita Prezzo unitario Ev. Lotti,{ubic|
W 10 [#]|SCHEDA VIDEO ATI Scheda Video Afi ] . 5,000 [#] 500,00000 |[[] [N =
1 Log errori (= |fer ]

7 Elenco errori bloccanti

7 Premere il bottone per 'applicazione delle condizioni dei contratti sul dettaglio del -

4 documento

Articolo: | SCHEDA VIDH

Sconti / mag

Fig, 3-54 -

Richiesta applicazione contratto

11 messaggio appare poiché la categoria del documento questa volta corrisponde con quella definita
sul contratto, quindi 'operatore deve accedere alla pagina ‘Dati generali’ del documento, dove ¢
presente il bottone ¢ Applica Contratto *, e premerlo.

Attenzione: 'applicazione degli effetti del contratto non avviene MAI automaticamente ¢ 'operatore
che deve procedere con apposito bottone.

A questo punto al salvataggio del documento appare

F

ad hoc ENTERPRISE ﬁ]

Attwata promozione legata al contratto di referenziamento Schede -
| Schede video
Fig, 3-55 - Attivata promozione

Dopo il salvataggio del documento vediamo cosa ¢ successo sul contratto stesso.
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-

[=| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Interroga o @]=]
Contratto | Mote | Elenco |
Codice:|5chede | [schede video | Del|12/04/2012 | Stato:| o chborare |~ |
\ialum: validita dal:|12jg4f2012 | N:|30}04f2012 |
T'F'O:|.r‘?f.-‘f.rf.ﬁz-'5.f.ﬁfﬁfo | Controllo at&:| ~¢rois =1 riga | Priorit: Cat.doc.:
Cliente: | | | | Diati consuntivi al:
Attributi
| Rigaj, Gruppo Famiglia Valore attributo | Valido su tutti i listini
10| ZZAUTOCLL ZZ70NE B MES B g Esduso da premio agente
)
i AN Modello i(%
At
Descrizione: |N0rd Est |
Applicabile su QE
Quantita minima: Doc. liquidazione premio: Dplica
Tipo premio: | Aftivazione promozione Importo premio: | 0,00000 |EL|R
R.iga“' Articolo Descrizione [ENCH Altern Attributi |
10|SCHEDA VIDEO ATI [2] | Scheda video At m B |no A
20 |SCHEDE VIDEO ASUS Scheda Video ASUS N B |we
B Dettaglic intestatari con promozione gia attivata / Interroga | = || (=1 | 2 |
B Codice diente Descrizione |
I WVERDI SPA Verdi R. SPA ] |
Per minimo df 3,000 ||

Fig. 3-56 - Effetto su contratto

E stato aggiornato il bottone ‘Attivazione’ indicando il cliente VERDI SPA in modo da identificare

che questa promozione per quel cliente ¢ stata gia attivata.
Sull’anagrafica dell'intestatario ¢ stato:
©® aggiunto l'attributo definito nel contratto

-

Clienti / Modifica
Anagrafici | Contabili | Altri dati contabili | Vendite | Pagamenti | Rischio | Sedi | EDI | Mote | Elenco |

Codice: |VERDI SPA Associazione record attributo
| Rjga“' Gruppi Famiglia Valore |
Indirizzo: [ig Rorra, 100 | M__ 20| ZZAUTOCLI ZZZONE NES | =
{ 30/STAGIONI  [»||ATT_STAG [>][ESTATE )

CAP - localita: E|
Mazione: Italiz
Cod. fiscale:

|| Persona fisica

Valore attributo | yES

Cognome:

Mato a:

Fig, 3-57 - Attributi legati

Se invece 'operatore annulla il salvataggio del documento dove ¢ stata attivata la promozione del
contratto la procedura avverte l'operatore che comunque gli effetti del contratto sono stati applicati e

annullando il salvataggio non verra annullata 'applicazione;
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4

ad hoc ENTERPRISE [

% [l documento corrente ha attivato almeno un contratto di tipo:
- Referenziamento
Annullande le medifiche I'applicazione dei contratti non verra

annullata.
5i desidera procedere comungue con 'annullamento delle modifiche
apportate al decumento corrente? i

5i | [ No ]

[™=

Fig. 3-58 - Annulla salvataggio

L’operatore dovra ripulire manualmente eventuali archivi aggiornati (bottone attivazione nel contratto,
bottone attributi associati all’ intestatario)

Gli effetti del contratto si avranno esclusivamente se il documento viene creato manualmente, se il documento viene creato
da Generatore documentale (Generazione piano spedizione, generazione fatture differite, generazione documento offerta,
generazione ordini da Pda) ed il contratto ¢ valido per quella tipologia di documento occorre rientrare sul documento
creato ¢ premere ‘Calcola” a questo punto verranno applicati gl effetti del contratto (aggiunto attributo all anagrafica
dell intestatario)
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Referenziamento tipo premio
‘Contributo forfettario immediato’

Vediamo un esempio di contratto a effetto immediato di tipo ‘Referenziamento’.

Supponiamo di stipulare un contratto per il periodo 12/04/2012 al 30/04,/2012 per una cetchia di
clienti con attributo “Zona Est’ per 1 seguenti articoli.

Scheda video ATT per un minimo di 5

Scheda video ASUS per un minimo di 1

Definendo una quantita in campagna di 1(corrisponde alle occorrenze degli articoli, non conta in
nessun modo la quantita degli articoli, ma il numero assoluto degli stessi sul documento).
Categoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘ORDINE’.

Tipo premio ‘Contributo forfettario immediato’.

|| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Maodifica = | =
Contratto || MNote | Elenco |
Codice:schede Schede video | Del{12/04/2012 | Stato:| s slaborare [+]|
h'aluia:@ validita dal:|12,.'|34f'2|312 | -°-|:|30,"El4,l'2012 |
Tipo: | -, ento | Controllo at: | ol su rigs lz“ Prioriiﬁ: Cat.doc.: [ 5 e
Cliente: | |E| | | Dati consuntivi al: [12/04/2012
Attributi
| Rjga}. Gruppo Famiglia Valore attributo | alido su 5
51 10|ZZAUTOCLL  [»]|ZZZONE NES [#] « Ertmnsh TErD TaEniE
Descrizione: |NDrE| Est |
Applicabile su
Quantita minima: Doc. liquidazione premio: | =
TIpO Premio: | congrp, forfett, immediato [« | Importa premia: | 100,00000 [ELR
Rjga_l', Articolo Descrizione .M, Altern Attributi
o  10|SCHEDA VIDED ATI Scheda Video At M. Ne Y -
| 20|SCHEDE VIDEO ASUS Scheda Video ASUS M. No
[
=N
Attivaz,

Fig, 3-59 - Contratto con tipo premio contributo forfettario immediato

Supponiamo di fare un’offerta per cliente VERDI SPA per il quale ¢ valido attributo definito nel
contratto e in seguito trasformare l'offerta in un ordine.

Carichiamo un’offerta per il cliente in oggetto movimentando 5 pz per la Scheda video ATT presente
sul contratto, come possiamo vedete la procedura non applica sulla riga (pur essendo soddisfatte sia le
occorrenze (quantita minima) sia il minimo di 5) il codice contratto in quanto la categoria del
documento non cortisponde con quella definita sul contratto.

ESEMPI CONTRATTI AD EFFETTO IMMEDIATO - 3—-55



CONTRATTI

COMMERCIALI -

AD HOC ENTERPRISE

-
Documenti interni (Vendite) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Re-g.n.:| 27 |-'|

0| Del:|13,*04,fzn12 |

Es:[2012 | [confermsto

(Docﬂmeﬂ10!|DFFCL ][ offerta a diente

Cliente:|VERDI SPA

|| |Verdi R. SPA

Listini:

Promozioni:

[ Jp)

Contratto:

)

Contratto a obiettivo:

e

E=E]
M. doc.: 6 1|:| Del:|13/04/2012
) 0 fl:l Del:( ;¢
Rif. est.:l

Valuta: Cambio:

Bntﬁv.:|

)

bl %, | -3

Tracdiab. ||Conferma

Articolo: @

Riga S

| Riga ; Articolo Descrizione LLM, Quantitd Prezzo unitario Ev. Lotﬁ!ubic|
10 [#]| SCHEDA VIDEO ATI [2]/ scheda Video Ati [=][n. 5,000 [#] 500,00000 ] [N = ff

Documenti dati di riga

Principale | Magazzino | Analiica | INTRA/P.listfprovv. |

Tipologia riga: |

8]

Spese accessorie: |

0,00 " Ripar fizione aufomatica |

Business Unit: |GEN |B|Generim

Test omaggio: |,

Cat.contabile: | COM

| | Componenti

Comp. cont. dal: | I

| ;!«J:|J.'J.l

Contropartita: |

8]

Listini/promozioni

Om3ggre

Listino prezzi: | KIT

[[#] [KrT

Listino sc/mag: | KIT

|B |KIT

| Promoz.prezz: l:l
| Promoz.sc/mag: |:| u

Contributi accessori

Contratti commerciali Sconto a valre:| 0.00000|
(Conh'atto: | | _] |
Contratto a obiettivo: | | | |
Codice IVA articolo: |2g | |I\.ra 20% | E]
Riga:

Categoria contributo: |

o]

Fig. 3-60 - Applicazione su offerta

Carichiamo l'ordine (usando una causale con ricalcolo prezzi attivato) importando I'offerta, la

procedura al salvataggio avvisa 'operatore con il messaggio.
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COMMERCIALI

Reqg.

j Ordini (Vendite) / Nuovo

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

eEE=]

1o

0| Dek[12/04/2012 |

Es:[2012 ||cﬂqmm =]

Documento=|0RDCL |@|0rdine da dliente

Cliente: | VERDI SPA

|@ |Verdi R. SPA

e[ o

MM

Evasione: [12/04/20132 |

Mag.: |AU

3

Rif, est.: |

Valuta: E| Cambio:

Riga

Articolo: |SCHEDA VIDH

Sconti / mag

Elenco errori bloccanti

documento

Premere il bottone per I'applicazione delle condizioni dei contratti sul dettaglio del

2.500,00
2.300,00

popy S0 B TR e ] e B[]
| Riga }' Articolo Descrizione LLM. Quantita Prezzo unitario Ev. Lotti!ubicl
W 10 [+]| SCHEDA VIDEQ ATI [2]| scheda video Ati [#][n. [ 5,000 [#] 500,00000 |[] [N =
1 Log errorni o [ 3]

©

Fig. 3-61 - Applicazione su ordine

Il messaggio appare poiché la categoria del documento questa volta corrisponde con quella definita
sul contratto, quindi 'operatore deve accedere alla pagina ‘Dati generali’ del documento, dove ¢
presente il bottone © Applica Contratto °, e premetlo.
Attenzione: 'applicazione degli effetti del contratto non avviene MAI automaticamente ¢ 'operatore
che deve procedere con apposito bottone.
Procedendo con I'applicazione e premendo il bottone ‘Calcola’ sul documento :

Verra inserita una riga desctittiva con i riferimenti del codice e descrizione del contratto.
Verra verificata la validita del contratto quindi inserita una riga usando il servizio forfettario definito
nelle ‘Contropartite e vincoli’ per importo pati al valore del premio definito sul contratto con segno
negativo.
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'j' Ordini (Vendite) / Nuovo

Req. n.:|

===
Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |
20}/ 0| Dek[12/04/2012 | Es: 2012 ||Cmfe;mam = M. doc.: 5 a’l:l Del:[12/04/2012]
Documento: [ORDCL |[»][Ordine da ciente e ‘ of/[ ] e[y
Rif. est.:

Cliente: | VERDI 5PA |#] [verdir. sPa

Valuta: Cambio:

Listini: l:lml:l@ Evasione; |12,f[]412012 ‘ Mag.: |AU |

povosos [ |p) iR iSsHaLAGo0_]y] Com: | g —

Contratto: Contratto a obiettivo: B
‘ Riga # Articolo Descrizione LM, Quantita Prezzo unitario Ev.
| 10[#J SCHEDA VIDEO ATI [#]| scheda video Ati [=][n. 5,000 [¥] 500,00000 (]
W 20[+. []| contr. refer. Schede - Schede vil*] B 0,000 (¥ 0,00000 |[7] o

(30 [+]STORNI [+][STORNI ) [#n. 1,000 [+ -100,00000 J1 [N @ i cons
l ol 3

Contropartite e vincoli
Vendite | Acquisti | Incassijpagamenti | Analitica | Contenziuaq Interessi dimora | Parametririschio | Contratt obiettivo || Giro

[E=5 B 5y
corjto TVA |

Azienda: [ESPOS | [Azienda Diiogrative AHE |

Etichette per sconti incondizionati

Primo sconto: I:I [Arﬁcclo forfettario: | STORNI ]
Secondo sconto: Articolo descrittivo per note: [ M

E CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Modifica

Ecantratm;| Note | Elenco |

Terzo sconto:

Quarto sconto:

===

\

Quinto sconto:

valdita dali[ 12/04/2012 |

Priorita:

COdiDe:|Schede | |Schede video
Sesto sconto: \l'aluta:
Tipo: | gaferenziaments Controllo ql:l:

Del{12/04/2012 | $%t: | ps etaporare [+

N=|30104,‘2012 \

Causali per generazione documenti Cliente: | ‘ | \' ‘ Dati consuntivial: [17/04/2012
Attributi \(
| Rigad, Gruppo Famiglia Valore attributo \ Valido su tutti i istini
10| ZZAUTOCLE ZZZ0NE MES B ta Esduso da premio agente
P Modello
| Descrizione: ‘Nord Est |
Applicabile su

Quantita minima:

[ 1]
Contrb, forfett. inmediato [

Tipo premio:

Fig, 3-62 - Contributo forfettario immediato

Importo premio:

Doc. liquidazione premio: Lis

100,00000 |EUR

Se invece l'operatore annulla il salvataggio del documento dove ¢ stata attivata la promozione del
contratto la procedura avverte l'operatore che comunque gli effetti del contratto sono stati applicati e

annullando il salvataggio non verra annullata 'applicazione;

4

ad hoc ENTERPRISE

o]

Il documento corrente ha attivato almeno un contratto di tipo:
- Referenziamento

Annullande le medifiche I'applicazione dei contratti non verra
annullata.

apportate al decumento corrente?

5i desidera procedere comungue con 'annullamento delle modifiche

|

[

Fig, 3-63 - Annulla salvataggio

I'operatore dovra ripulire manualmente eventuali archivi aggiornati (bottone attivazione nel contratto,

bottone attributi associati all’ intestatatio se sul contratto sono stati definiti)
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Gli effetti del contratto si avranno esclusivamente se il documento viene creato manualmente, se il documento viene creato
da Generatore documentale (Generazione piano spedizione, generazione fatture differite, generazione documento offerta,
generazione ordini da Pda) ed il contratto ¢ valido per quella tipologia di documento occorre rientrare sul documento
creato ¢ premere ‘Caleola’ a questo punto verranno applicati gli effetti del contratto (aggiunta la riga di premio sul
documento)
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I~

Referenziamento tipo premio
‘Contributo forfettario posticipato’ -
Doc liquidazione premio ‘Vs fattura’

Vediamo un esempio di contratto a effetto immediato di tipo ‘Referenziamento’.

Supponiamo di stipulare un contratto per il periodo 12/04/2012 al 30/04 /2012 per una cerchia di
clienti con attributo “Zona Est’ per 1 seguenti articoli.

Scheda video ATT per un minimo di 5

Scheda video ASUS per un minimo di 1

Definendo una quantita in campagna di 1(corrisponde alle occorrenze degli articoli, non conta in
nessun modo la quantita degli articoli, ma il numero assoluto degli stessi sul documento)

Categoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘ORDINE’.

Tipo premio ‘Contributo forfettario posticipato’.

Documento liquidazione premio Vs fattura’.

|~| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Modifica =N o=
Contratto | MNote | Elenco |
Codice:[5chede Schede video | Del12/04/2012 | 5%%:|ps eisborare [+ ]
\falum:El \-'alidiiédal:llgmcuzglz | AI:|3[|;[|4).'2|312 |
Tipo:[ geg i | Controllo 9t&: [ consrals s rigs |Z|| Prioriié: Catdoc.: [ ordne
Cliente: | |B | | Dati consuntivi al: (12042012
Attributi -
| R.iga,]. Gruppo Famiglia Valore attributo | Valido su tutti i listin t’-‘g
10 |ZZAUTOCLI  [¢] ZZZONE MES [#] = Escluso da premio agente
N
i - IS
Attr.att.
Descrizione: |NDrE| Est |
Applicabile su
Quantita minima: 1 Doc. liguidazione premio:
(‘npo premio: | Contrb. forfett. posticoato El ] Importo premio: | 100,00000 |EUR
Rjga,", Articolo Descrizione LLM, Altern Attributi |
L 10 |SCHEDA VIDEO ATI Scheda Video Ati M. B No -
20 |SCHEDE VIDEOQ ASUS Scheda Video ASUS Y No
-
s
Attivaz,

Fig. 3-64 - Contributo forfettatio posticipato

Supponiamo di fare un’offerta per cliente VERDI SPA per il quale ¢ valido Iattributo definito nel
contratto e in seguito trasformare Pofferta in un ordine.
Carichiamo un’offerta per il cliente in oggetto movimentando 5 pz per la Scheda video ATT presente

3—60
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sul contratto, come possiamo vedere la procedura non applica sulla riga (pur essendo soddisfatte sia le
occorrenze (quantita minima) sia il minimo di 5) il codice contratto in quanto la categoria del
documento non corrisponde con quella definita sul contratto.

Docurmenti interni (Vendite) / Interroga (===
Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |
Reg.n.:| 27)/[ 0] Dek[13/o4/2012|  Es:[2012 | [confermato | N. dac.: 6//[ ] Det[13/04/2012

(DocumentO:|DFFCL [3)[Offerta a clente | ] Hole | of/[ ] o[y |
Rif. est.:
Cliente:|VERDI SPA [VerdiR. SPA | B s — —

Promozioni: :ll:lEl CfC.R.: Comm.: El Attiv.:| | %ﬁa ‘-‘j
Contratto: B Contratto a obiettivo: B Taaeiaby| | Conferma

[ Riga } Articolo Descrizione U.M. Quantita Prezzo unitario Ev. | Lotti/ubic|
| 10[#]| SCHEDA VIDEO ATI [¢]/ Scheda Video Ati [](n. 5,000 [#] 500,00000 O] [N =
i Documenti dati diriga r=nF=R=
I W| Magazzin | Analiica | INTRAJP.listfprovv. |
] Tocess oz [y |
: Spese accessorie: | 0,00 || Ripartizione aufomatica |
| Business Unit: |GEN |B|Generim | Testomagdio: | 15 amagain
p—— @ Cat.contabile: |CDM ||Componenti |
Riga 5 Comp. cont. dal: | /1l | AJ:| T |
Contropria: | B | =
Listini/promozioni

Listino prezzi |KIT |B |KIT | FrTuER et I:I A

Listino scfmaa: |KIT |B ||.-,;1-|- | Promoz.sc/mag: |:| I

Sconto a valore: | 0,00000 |
|

|

Contratti commerciali
( Contratto:

Contratto a obiettivo:

2] €3
— L

Codice IVA articola: |2g | |1va 20% | ™)

Riga:

Contributi accessori
Categoria contributo: | | |

Fig. 3-65 - Applicazione su offerta

Carichiamo l'ordine (usando una causale con ricalcolo prezzi attivato) importando l'offerta, la
procedura al salvataggio avvisa 'operatore con il messaggio.
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'j' Ordini (Vendite) / Nuove [= ===
Documento | Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg.n.:| 10]/[ 0| Dek[12/04/2012 | Es:[2012 ||Cmmm =] Nodoes[ 5|/ | Dek[12/04/2012)]
Documento: [ORDCL || Ordine da cliente L o /[ | Dek[/y

Cliente: [VERDI SPA 2] [verdiR. spa |

Listini: |:|.|:|. Evasione: |12/04/2012 |  Mag.:|AU
Promozioni: l:l.l:l. CfCR.: El Comm.: | | Attiv.:| | 5'
Rap.

i I s I c

Rif, est.: | |
Valuta: Cambio:

v

| Riga _"_ Articolo Descrizione LM, Quantita Prezzo unitario Ev. Lotti,{ubic|
W 10 [#]|SCHEDA VIDEO ATI Scheda Video Afi ] . 5,000 [#] 500,00000 |[[] [N =
b Log errori ’?‘@

7 Elenco errori bloccanti

7 Premere il bottone per 'applicazione delle condizioni dei contratti sul dettaglio del -

4 documento

Articolo: | SCHEDA VIDH

Riga Sconti / mag

2|

11 messaggio appare poiché la categoria del documento questa volta corrisponde con quella definita
sul contratto, quindi 'operatore deve accedere alla pagina ‘Dati generali’ del documento, dove ¢
presente il bottone ¢ Applica Contratto *, e premerlo.

Attenzione: 'applicazione degli effetti del contratto non avviene MAI automaticamente ¢ 'operatore
che deve procedere con apposito bottone.

Procedendo con I'applicazione e premendo il bottone ‘Calcola’:

La procedura crea un documento leggendo la causale documento definita nelle ‘Contropartite e
vincoli’ per la Vs fattura, nel corpo usa il servizio forfettario definito nelle ‘Contropartite e vincoli’ per
importo pari al valore del premio definito sul contratto.

Fig: 3-66 - Ordine
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-
Fatture (Acquisti) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Es:[2012 | [confermas

B
[[2]|[verdir. sPA \
o3

Reg.n-| 25]/] 0| Dek[12/04/2012 |

(DocumentO:|VFPRE |[+][vestra fattura premi

CIiente:l\‘ERm SPA

===
N.protocollo: 3 .Irl:l

Rif. est.: |Referenziamento: Schede |

Valuta: Cambio:

COMMERCIALI

ntropartite e vincoli
vendjte | Acquisti | Incassi/pagamenti | Anaf Contenzioso | Interessidimora | Parametri rischio |

Listini: Bl:@
Promozionis C/C.R.: | | Comm. : Atﬁv.:| |B l%i ﬁ
Contratto: Contratto a obiettivo: Traccizh. Cah-.ﬁs:.
| Riga ,!. ‘v\rﬁmlo Descrizione UM, Quantitd Prezzo unitario Ew. Latti!ubic|
10 [#]| STORNI STORMI [, 1,000 [#] ( 100,00000 N
1 == =]

Azienda: [ESPOS | [AziéMde.Qimostrativa AHE

Etichet{e per sconti incondizionati

Articolo: | STORI

Riga Scol

Causali per generadjone documenti

Articolo descrittivo per note:
Articolo f.m. per punti:

Calcolo proporzionale:

Articolo forfettariet

(TR W B (O O

wmow [

Cod. IVA premio: |2]_

) et

1
Categoria contabile: |DIR |B| |Lin92-‘ Diretta

2] |Rimes“;a Diretta

Codice pagamento: |RD

Ns fal

a=|NFPRE ‘B| |N05t|1 fattura premi

Ns nota di credity: | NNOTP |3 ]| [Nostra Nota di credita premi

Vs fatturas

VFPRE ‘B| |Vostra fattura premi

Vg b di mradite o T

CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Interroga

Contratto || Note | Elenco |

Vs 4

\ = o

| [schede videa

Del:|1|§{04f2012 | State:[ps etporare [+]]

Codice:
Valum:

ron e 7]

Controllo gta:

Controlo su riga

validita dal:llz‘l(gf;,fzmz |

Al:[30/04/2012 |

Valido s tutti i listini

Escluso da premio agente

Modello

100,00000 [EUR

Cliente: | | | |
Attributi
| RJga]. Gruppo Famiglia Valore attributo |
W 10|ZZAUTOCLI 7770NE HES [#] =
Descrizione: |N0rd Est |
Applicabile su
Quantita minima: —1| Doc. liquidazione premio: | 1= &
Tipo premio: | it. posticpato | Importo premio:

Dati consuntivi al: | 12/04/2012

Fig. 3-67 - Esempio contratto contributo forfettario posticipato.

Se invece l'operatore annulla il salvataggio del documento dove sono stati applicati gli effetti del
contratto (il documento relativo al contributo premio ¢ stato generato); annullando il salvataggio non

verra annullata applicazione come da messaggio:
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-

|| Ordini (Vendite) / Nuove

| Datigenerali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Documento

ISE

Reg.n.:| as]/| 0| Dek:|12/04/2012 |

Es: 2012 | [ Confermato =]

Documento: ORDCL  [[»]|0rdine da cliente

Cliente: |VERDI SPA |] [verdir. spa

[E=H E=H 5
M. rif.: .’l:l Del: f{
s
| Valuta: EUR Camblo:

Listini: l:l@l:l Evasione: |12jﬂ4;'2012 | Mag.: |AU

Promozioni: 3] [] cleR:[assEMBLAGGIO |[p] Comm.: [o] Attv-:| &) &
Contratto: Contratto a obiettivo: Calﬁap
| Riga "ﬂ, Articolo Descrizione LLM. Quantitd Prezzo unitario Ev. Loth'fubic|
| 10[+]| SCHEDA VIDEO ATI Scheda Video Ati [ [m. 5,000 [ 500,00000 7] [N -

Ll otdlibi

ad hoc ENTERPRISE

e

k. ®

Articolo: [SCHEDA VIDEQ ATI |
Riga

Sconti / maggiorazioni di riga

| 10| | o004+ o00[+ o000+ o000 Previt

Effettiv

% Annullande le modifiche | documenti generati non verrano eliminati.

Si desidera procedere comungue con I'annullamento delle modifiche
apportate al documente corrente?

Fig. 3-68 - Annullamento documento

Rispondendo affermativamente la procedura chiede ancora conferma all’operatore in quanto ¢ gia
stato generato il documento per il premio posticipato:

Ordini (Vendite) / Nuovo

| Datigenerali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Documento

Reg.n.:| 25| 0| Dek[12/04/2012 |

Es:|2012 ||Cmﬁem:afo [=]

Documento: | ORDCL |2/ Ordine da diente

Cliente:| VERDI SPA [»] [verdir. sPA

[E=R(ESR(FX5)
M. doc.: & .f|:| Del:[12/04/2012
M.rif.: 0 fl:l Del:|
Rif, est.:|

Valuta: B Cambio:

Listiniz l:ll:l Evasione: |12j04,"2012 |

Mag.: |AU

Promozioni: || | CIC-R-:|ASSEMBLAGGID | Comm.:

Contratto a obiettivo:

.Atti\t.: —g

Contratto: Car Rsp.
| Riga }. Articolo Descrizione U.M. Quantitd Prezzo unitario Ev. Loth'fubic|
» 10 (]| SCHEDA VIDEQ ATI Scheda Video Ati [ [m. 5,000 [#] 500,00000 ] [N =

ad hoc ENTERPRISE

I o~ )
k. *

Articolo; [SCHEDA VIDEQ ATI |
Riga
[ 10 |

Sconti / maggiorazioni di riga

Previs

0,00+ o,00/+ go0[+ 0,00

Esiste almeno un documento generato per applicazione contratti di tipo
referenziamento con applicazione differita.
Visualizzare i documenti generati?

Fig. 3-69 - Secondo messaggio in fase di annullamento salvataggio

Viene data la possibilita di visualizzare o meno il documento generato relativo al premio.

ESEMPI CONTRATTI AD EFFETTO

IMMEDIATO



AD HOC ENTERPRISE

CONTRATTI COMMERCIALI

-
Crdini (Wendite) / Nuovo

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

S=]rE=]

Reg.n.:| 25|-’|

0| Dek|12/04/2012 |

Documento:| ORDCL  [»]|Ordine da cliente

Cliente: | VERDI SPA

|E| [Verdi R. spA

Es:|[2012 | [Confermato [=] M. doc.: 6//[ | Dek[12/04/2012
N.rif.: i .’l:l Del:[ f
Rif. est.: |

Valuta: Cambio:

Evasione: [12/04/2012 | Mag.: |AU

Promozioni: | |.|

-

P s i ) o] — 0

Contratto: l:l. Contratto a obiettive: . Car Rep.
| Riga “', Articolo Descrizione UM, Quantita Prezzo unitario Ew. Lotﬁfubicl
| 10[#J|SCHEDA VIDED ATI Scheda Video Ati [#][N. 5,000 [+ 500,00000 1 [N = [ ‘
: Visualizzazione documenti generati =n
i Riga L | Cau. Doc. Doc. n® | Serie Del Intestatario Descrizione intestatario |
4 i VFPRE 1|VF |12/04/2012 | VERDISPA Verdi R. SPA | -

[

Docum,

Fig. 3-70 - Visualizza documenti generati

E procedendo comunque con 'annullamento Poperatore ¢ avvisato che dovra procedere
manualmente alla cancellazione del documento generato.

Ordini (Vendite) / Nuovo

nto | Datigenerali | Spedizione | Flusso | Elenco |

===

Reg.n.:| as]/| 0| Dek:|12/04/2012 |

Es: 2012 | [Confermato =]

Documento: ORDCL  [[»]|0rdine da cliente

M.rif.: 0 .fl:l Del:[

Rif. est.: | |

Cliente: | VERDI SPA |[#] |verdiR. sPA

Valuta: Cambio:

Evasione: |12j04{2[]12 |

Mag.: |AU

Promozioni: |B| | CfC.R.: |ASSEMBLAGGID |B Comm.: . Atl:i\-'. : | | -g
Contratto: Conftratto a obiettivo: Caﬁap
| Riga “ﬂ, Articolo Descrizione LM, Quantita Prezzo unitario Ev. Loth'fubic|
| 10[+]| SCHEDA VIDEO ATI Scheda Video Ati [ [m. 5,000 [+] 50000000 ] [N =~

Articolo: [SCHEDA VIDEO ATI |
Riga

Sconti / maggiorazioni di riga

Lldorubi

ad hoc ENTERPRISE

=

% Annullando le modifiche | documenti generati non verrano eliminati.
Si desidera procedere comungue con I'annullamento delle modifiche
apportate al documente corrente?

k. ®

| 10| | o000+ o00[+ o000+ o000 Previt

Effettiv

[ s J [ N |

—'

Fig. 3-71 - Annullamento

L’operatore dovra ripulire manualmente eventuali archivi aggiornati (bottone attivazione nel contratto,
bottone attributi associati all” intestatario se sul contratto sono stati definiti e cancellazione documento

di premio).
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Esiste un collegamento temporaneo tra documento creato e documento di liquidazione premio cio
sta a significare che se I'operatore vuole annullare la creazione del documento che ha dato vita agli
effetti del contratto potra visualizzare il documento di liquidazione premio in quel momento.

Se il documento che ha dato vita agli effetti del contratto verra cancellato in seguito I'operatore dovra
ricercare manualmente il documento di liquidazione premio in quanto non esiste piu il collegamento
tra 1 due documenti.

Gli effetti del contratto si avranno esclusivamente se il documento viene creato manualmente, se il documento viene creato
da Generatore documentale (Generazione piano spedizione, generazione fatture differite, generazione documento offerta,
generazione ordini da Pda) ed il contratto ¢ valido per quella tipologia di documento occorre rientrare sul documento
creato ¢ premere ‘Calcola’ a questo punto verranno applicati gli effetti del contratto (creato il documento di liquidazione

premio)
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7 Referenziamento con tipo premio
‘Contributo forfettario posticipato’ Doc
liquidazione premio ‘Ns nota di
credito’

Vediamo un esempio di contratto a effetto immediato di tipo ‘Referenziamento’.

Supponiamo di stipulare un contratto per il periodo 12/04/2012 al 30/04 /2012 pet una cerchia di
clienti con attributo “Zona Est’ per 1 seguenti articoli.

Scheda video ATT per un minimo di 5

Scheda video ASUS per un minimo di 1

Definendo una quantita in campagna di 1(corrisponde alle occorrenze degli articoli, non conta in
nessun modo la quantita degli articoli, ma il numero assoluto degli stessi sul documento).
Categoria documento sul quale il contratto deve avere i suoi effetti ‘ORDINE’.

Tipo premio ‘Contributo forfettario posticipato’.

Documento liquidazione premio ‘Ns nota di credito’.

|| CONTRATTI A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Modifica == =]

M| Note | Elenco |

Codice:Schede | | Deli 13/04/2012 | Stato:| p; elsborare [+
ualum: ualidnédal:|13;g4;2mg | AI:|3D;12;2999 |

nzismento | Controllo qt&:| sl su riga | Prif’f“i Cat.doc: | grgine

Cliente: | |E| | |

Tipo:

2

Attributi
| R.iga}' Gruppo Famiglia Valore atiributo |
:.1 10 |ZZAUTOCLI ZZZONE [#]/nES [¥] =

Descrizione: |N.3|-d Est |

poptesbie SI-(IQU.antit.::n minima: Doc. liquidazione premio:
Tipo premio: | Contrib, forfett. posticpato E| Importo premio: | 100,00000 |ELIR
Rjga}._ Articolo Descrizione M. Altern.|  Attributi
M 10|{SCHEDA VIDEO ATI Scheda Video Ati M. No | o
| 20|scHEDE vIDEO ASUS [2] | scheda video ASUS N[ No e

Fig, 3-72 - Contributo forfettario posticipato nostra nota credito

Supponiamo di fare un’offerta per cliente VERDI SPA per il quale ¢ valido Pattributo definito nel
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contratto e in seguito trasformare I'offerta in un ordine.

AD HOC ENTERPRISE

Carichiamo un’offerta per il cliente in oggetto movimentando 5 pz per la Scheda video ATT presente
sul contratto, come possiamo vedere la procedura non applica sulla riga (pur essendo soddisfatte sia le
occorrenze (quantita minima) sia il minimo di 5) il codice contratto in quanto la categoria del
documento non corrisponde con quella definita sul contratto.

-

(Docﬂmeﬂ10!|DFFCL ][ offerta a diente

)

Cliente:|VERDI SPA || |Verdi R. SPA

Mag.:

Listini: B

M.rif.: i Jl:l Diel:

'j Documenti interni (Vendite) / Interroga E@
Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |
Reg.n.: 27|/ 0| Dek|13/04/2012 | Es:[2012 | [confermsto | N. doc.: I|:| Del:|13/04/2012

[

Rif. est.: |

B
uplica Valuta:

Cambio: 1,000000

) % | -3

|E| Atﬁv.:|
)

Contratto: l:lEl Contratto a obiettivo: Traceiah, || Carferma
| Riga 3, Articolo Descrizione LM, Quantitd Prezzo unitario Ev. Lotti!ubic|
10 [#]| SCHEDA VIDEO ATI [2]/ scheda Video Ati [=][n. 5,000 [#] 500,00000 O] [N =

T Documenti dati di riga

Principale || Magazzino | Analitica | INTRA/P.listfprovy. |

4 Tipologia riga: |

8]

7 Spese accessorie: |

0,00 " Ripar fizione aufomatica

| Business Unit: |GEN |E||Generim

Test omaggio:

Cat.contabile: | COM

Articolo: @ | | Componenti

Riga S | I'Bd:| {/ |

Comp. cont. dal: | I

Contropartita: |

B

Listini/promozioni

No omagaio

Listino prezzi: | KIT

[[#] [krT

Listino sc/mag: | KIT

|@ |KIT

| Promoz.prezzi: l:l :
| Promoz.scfmag: l:l

Contributi accessori

Contratti commerciali Sconto a valre:| 0.00000|
(Conh'atto: | | _] |
Contratto a obiettivo: | | | |
Codice TVA articolo: |2g | |I\.ra 20% | E]
Riga:

Categoria contribute:

8]

Fig. 3-73 - Applicazione su offerta

Carichiamo l'ordine (usando una causale con ricalcolo prezzi attivato) importando l'offerta, la

procedura al salvataggio avvisa operatore con il messaggio.
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'j' Ordini (Vendite) / Nuove [= ===
Documento | Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg.n.:| 10]/[ 0| Dek[12/04/2012 | Es:[2012 ||Cmmm =] Nodoes[ 5|/ | Dek[12/04/2012)]
Documento: [ORDCL || Ordine da cliente L o /[ | Dek[/y

) Rif. est.: | |
Cllente:|VERDI SPA |B |Verdi R. SPA | Valuto: —

Listini: |:|.|:|. Evasione: |12/04/2012 |  Mag.:|AU
Promozioni: l:l.l:l. CfCR.: El Comm.: | | Attiv.:| | 5'
Rap.

i I s I c

v

| Riga _"_ Articolo Descrizione LM, Quantita Prezzo unitario Ev. Lotti,{ubic|
W 10 [#]|SCHEDA VIDEO ATI Scheda Video Afi ] . 5,000 [#] 500,00000 |[[] [N =
b Log errori ’?‘@

7 Elenco errori bloccanti

7 Premere il bottone per 'applicazione delle condizioni dei contratti sul dettaglio del -

4 documento

Articolo: | SCHEDA VIDH

Riga Sconti / mag

2|

11 messaggio appare poiché la categoria del documento questa volta corrisponde con quella definita
sul contratto, quindi 'operatore deve accedere alla pagina ‘Dati generali’ del documento, dove ¢
presente il bottone ¢ Applica Contratto *, e premerlo.

Attenzione: 'applicazione degli effetti del contratto non avviene MAI automaticamente ¢ 'operatore
che deve procedere con apposito bottone.

Procedendo con I'applicazione e premendo il bottone ‘Calcola’ sul documento :

La procedura crea un documento leggendo la causale documento definita nelle ‘Contropartite e
vincoli’ per la Ns nota credito, nel corpo usa il servizio forfettario definito nelle ‘Contropartite e
vincoli” per importo pati al valore del premio definito sul contratto.

Fig, 3-74 - Ordine
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Note di credite (Vendite) / Interroga = EoR (===

Documento | Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg.n.

o] o] escpoa | [ ] M 1)/ | os{ramapons

DOC"“le"lO:‘NNDTP |N05tm Nota di credito premi | Nurifi: 0 "I:l Del:|
@ Rif. est.: |Referen2|amento: Schede

Duglics Valuta: B Cambio:

| o] <

1}
Cliente:| VERDI SPA [#] [verdiR. sPA |

Promozioni; ‘ \ ‘B‘ | C/CR.: | ‘ Comm.: |
Contratto: \! El Contratto a obiettivo:

‘ Riga J’ Akncalu Descrizione U.M. Quantita Prezzo unitario Ev. Lotﬁj‘ub\c‘
EI 10 [#]| STORNL \ STORNI [¥)[n. 1,000 [¢] IUU,UEI[I\[I[I 0 |n -

Azienda: |E5pG5~.] |Azienda Dimostrativa AHE |

Etichette per sconti incondizionati
Primo sconto: Articolo forfettario: [§TORNT

Secondo sconto: Articolo desarittivo per note: |
Terzo sconto: Articolo f.m. per punti: [pUNTT Bl

| Col\tloparﬁleevinc li [ol ==
| | vendite | Acquisti | Indassijpagamen alitica | Contenzioso | Interessidimora | Parametririschio || Contratt obiettivai| Girocdito IVA |

Causali per generazione documenti
1

Controllo qté:| -,

to to:
Quarto scon CONTRATTL A EFFETTO IMMEDIATO (Vendite) / Interroga =l
= Quinto sconto: Contratto || Note | Elenco |
hY
Sesto sconto: Codice: | [schede video N\ Del

Validita dal:| 131042012 Al:|30/12/20¢

Priorita Cat.doc.

Ordine

Quantita minima: Doc. liquidazione wer&

Ns fattura: | NFPRE Mostra fattura premi
— Cliente: Dati consuntivi al: [14/0¢
(NS nota di credito: | yNO TP Nostra Nota di credito premi | ‘B ‘ | II
Attributi
Vo fattura: [VEPRE [o] [Vostra fattura premi [ Reap|  Gupee Fanigia Veloreatibuo | | [/]aido st st
Vsnota diredito: [yNGTP [3]| [Vostra Nota di credito premi 10|zzaUTOCL  [2]|ZZZONE [2][NES - Escluso da premio agente
- Modello
Desarizione: [Hord Est |
Applicabile su

Fig. 3-75 - Esempio contratto contributo forfettario posticipato nostra nota credito

Tipo premio: | - Gmporbo premio: 100,00000 ‘EUH
Riga Articolo Desarizione UM, Altern | Attributi |
10 |SCHEDA VIDEOQ ATI Scheda Video Ati N. B | No -
20 SCHEDE VIDEO ASUS Scheda Video ASUS O ERS

Se invece 'operatore annulla il salvataggio del documento dove sono stati applicati gli effetti del
contratto (il documento relativo al contributo premio ¢ stato generato); annullando il salvataggio non

verra annullata applicazione come da messaggio:
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Ordini (Vendite) / Nuovo [= ==

| Datigenerali | Spedizione | Flusso | Elenco |

(=]

Reg.n.:| 25|.|’| U| Del:|1;yu4{2r.]12| Es.:|2012 ||Cmﬁ;-:maro E“ N. doc.: 12/04/2012

Documento:[ORDCL _ |[»][Ordine da clente Nif: o /[ ] pek[/

|

) ) . -E Rif. est.: |

Cliente:|VERDI SPA [#] [verdir. spa | Dk Valstas Combio:
Listini: l:lBl:l Evasione: |12j£]4!2012 | Mag.: |AU |E|

II:I Del:

Promazioni: |B| | CfC.R.: |ASSEMBLAGGID | Comm.: El Attiv.: | | &
Contratto: Contratto a obiettivo: El Cal"ﬂap
| Riga }' Articolo Descrizione LLM. Quantitd Prezzo unitario Ev. Loth',’ubic|
Y 10[#]| SCHEDA VIDEO ATI [ scheda Video Ati [n. [ 5,000 [ 500,00000 O] [N =
i Dati Riga
i Ll
1 ad hoc ENTERPRISE [

I.-"'_-'\-I Il documento corrente ha attivato almeno un contratto di tipo:
] Y - Referenziamento

1 Annullando le modifiche 'applicazione dei contratti non verra

— annullata.
Arteolo: |SCHEDA UIVED AT | Si desidera procedere comungue con I'annullamente delle modifiche
Riga Sconti / maggiorazioni di riga apportate al documento corrente?
| 10| | UrUU| +| 0,00 | +| U,UU| +| U,UUl Previst

Effettiv [ | M

Fig. 3-76 - Annullamento documento

Rispondendo affermativamente la procedura chiede ancora conferma all’operatore in quanto ¢ gia
stato generato il documento per il premio posticipato:

Ordini (Vendite) / Nuovo =N | e

| Datigenerali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg.n.:| 25|.’| U| Del:|12}04,*2012| Es.:|2012 ||Cmml,o Iz“ M. doc.:
M.rif.:

L=

I[ "] oek[12/04/2012
Documento:|ORDCL  [»]/Ordine da ciente I ] o[ 41

|
) ) . .E Rif. est.: |
Cliente: | VERDI 5PA [»] [verdir. sPA |] E@i valuto: E| Cambio:

Listini: l:ll:l Evasione: |12j[}4j'2012 | Mag.: |AU |
Fromozioni: | || | C/CR.: |ASSEMBLAGGID | Comm.: l:l Rl g
&

=)

i W i I e
| Riga }. Articolo Descrizione UM, Quantitd Prezzo unitario Ev. Lotti.fubic|
» 10 (]| SCHEDA VIDEQ ATI Scheda Video Ati [ 5,000 [#] 500,00000 |[C] [N

7 ad hoc ENTERPRISE

-

I Esiste almeno un documento generato per applicazione contratti di tipo
Y referenziamento con applicazione differita.
| Visualizzare i documenti generati?

Articolo: |SCHEDA VIDEQ ATI

Riga Sconti / maggiorazioni di riga

| 10| | o00[+ o000+ o000+ 000 @ Prevs ( 5 H Mo ]

Fig. 3-77 - Secondo messaggio in fase di annullamento salvataggio

Viene data la possibilita di visualizzare o meno il documento generato relativo al premio.
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-

’j Ordini (Vendite) / Muovo EI@
Documento || Dati generali || Spedizione | Flusso | Elenco |
Pagamento: [RIBA3 |»] [Ri.Ba. 30 0o |  Riepiloga documento CodIVA  Rip.
Data diversa: | | Totale: 2.500,00
Magag. /scont: commerdiale su pagam.: Sconti/maggiorazioni: 0,00 |[C] Forza sconto
Banca: (0603010701 |+] [CASSA DI RISPARMIO DELLA SPEZIA | Spese incasso: 0,00 20 ;] O
o imabanlle, [ 1 [ 1
Visualizzazione documenti generati 5
Riga L | Cau. Doc. Doc, n® | Serie Del Intestatario Descrizione intestatario |
i NNOTP 1| NP_| 14/04/2012 | VERDISPA VerdiR. SPA |«
o ]
Dooum,
! | [ AR T (=T
Fig. 3-78 - Visualizza documenti generati
E procedendo comunque con 'annullamento 'operatore ¢ avvisato che dovra procedere
manualmente alla cancellazione del documento generato.
|| Ordini (Vendite) / Nuovo [=lf=E=s
Documentoi| Datigenerali | Spedizione | Flusso | Elenco |
Reg.n.:| 25|.’| 0| Del:|12;04,‘2012| Es.:|7_012 | |Cmmm E" N. doc.: 6 ,II:I Del:[12/04/2012
Documento: ORDCL _|[3][Ordine da ciente Tl o /[ ] o[y
Rif. est.: | |
Cliente: |VERDI SPA |2] [verdir. sPa | _
Valuta: EUR Cambio:
Listini: l:l@l:l Evasione: |12!04f2012 | Mag.: |AU >

Promozioni: |

&)

[+) cicRr.:|assEmBLAGGIO |B comm: |

e IR

B

)

| Riga }. Articolo Descrizione Quantitd Prezzo unitario Ewv.
10 [#]| SCHEDA VIDEO ATI Scheda Video Ati [#]{n. 5,000 [*] 500,00000 ([

Articolo: [SCHEDA VIDEQ ATI |
Riga

Sconti / maggiorazioni di riga

?

ad hoc ENTERPRISE

Ll Lot Lk :

~
|

| 10| [ o004+ o004

0,00+ 0,00

Effettiv

Previst

Annullande le medifiche | documenti generati non verrano eliminati.
Y Sidesidera procedere comunque con I'annullamento delle modifiche
apportate al documente corrente?

Fig. 3-79 - Annullamento

Ioperatore dovra ripulire manualmente eventuali archivi aggiornati (bottone attivazione nel contratto,
bottone attributi associati all’ intestatatio se sul contratto sono stati definiti e cancellazione documento

di premio).

Esiste un collegamento temporaneo tra documento creato e documento di liquidazione premio cio
sta a significare che se I'operatore vuole annullare la creazione del documento che ha dato vita agli
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effetti del contratto potra visualizzare il documento di liquidazione premio in quel momento.

Se il documento che ha dato vita agli effetti del contratto verra cancellato in seguito I'operatore dovra
ricercare manualmente il documento di liquidazione premio in quanto non esiste piu il collegamento
tra 1 due documenti.

Gli effetti del contratto si avranno esclusivamente se il documento viene creato manualmente, se il documento viene creato
da Generatore documentale (Generazione piano spedizione, generazione fatture differite, generagione documento offerta,
generazione ordini da Pda) ed il contratto ¢ valido per quella tipologia di documento occorre rientrare sul documento
creato ¢ premere ‘Calcola’ a questo punto verranno applicati gli effetti del contratto (creato il documento di liquidazione
premio)
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>

Y
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CONTRATTI AD OBIETTIVO

Contratto obiettivo con calcolo premio su scaglione max
Contratto ad obiettivo con calcolo premio Progressivo

Contratto ad obiettivo con calcolo premio Cumulativo

o0

Determinazione pezzi/valore venduto/acquistato per
documento senza aggiornamento magazzino

Contratto ad obiettivo intestato a gruppo di acquisto
Contratto ad obiettivo intestato ad agente
Contratto con punti

Contratto con articolo omaggiato

VRV

Contratto ad obiettivo definendo nelle contropartite e
vincoli Calcolo proporzionale su Importo

v

Contratto ad obiettivo definendo nelle contropartite e
vincoli Calcolo proporzionale su Quantita

Contratto ad obiettivo con attributi
Contratto con tipo storno pet articolo

Contratto con flag Sconto incondizionato

VBBV

Ripartizione premio per mese
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I~

Contratto obiettivo con calcolo premio
su scaglione max

Supponiamo di caricare i seguenti dati:

nuovo cliente BITRON

nuovo articolo CESTELLO PORTACARTA

DDT di vendita di 5 pezzi a 25.400

DDT di vendita di 3 pezzi a 10.000

DDT di vendita di 10 pezzi a 5.000

DDT di vendita di 4 pezzi a 1.000

DDT di reso di 1 pezzo a 1.000

Stipuliamo con il cliente appena creato un contratto a obiettivo, valido per il petiodo 01/01 al 31/01
per I'articolo CESTELLO PORTACARTA definendo come calcolo premio SU SCAGLIONE
MAX, attivando il flag ‘Applicazione extra documentale’.

B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Modifica

Contratto | Gestione commerciale | Dati consuntivi | |

Codice: BITRON 5C. MAX  |[Bitron Scagione Massimo Del:|01/01/2010 Statas
\-'aluta: Validita dal: | 01,01/2010 al:|31/01/2010

Intest.: [BrTROM ] [Eatron
Dati cansuntivi al: |11 /012010 Priorita: 1 Tipo starno:
- Forfettario b
Yalidn su butke e vendite

Calc, prermio: I:l Doc. liguidazione premio: | |- - .. .o w | [¥]valida su butti i listini

R . [JEscluso da premio agents
eriodicits liquidazione premio:
[ 5alo sconti incondizionati

Cod, I¥4 premio: |2|j | |1\,-a 20% | tz; l.—_;{

Riga Articala Descrizione LM, Altern, | Calcolo prem, Akkributi

10|CESTELLO PORTACARTA (3] Cestello portacarta Mo [ ~ m

B Premi contratto / Interroga

Riga Scaglione premio S0 % Sc. a valore per pezzo Sc. a valore per scagl, Articolo LLM, N.pezzi in omaggio
W 10 100,000,00000 | 10,000 0,00000 0,00000 [z 0,000 4:_
20 150,000,00000 || 12,000 0,00000 0,00000 [z 0,000
20 200,000,00000 || 14,000 0,00000 0,00000 [z 0,000
| v
Tipo 0maggio:| | PR premio per pezzo: Ijl Punti premio per scaglione: Ijl
Contatori
Pezzi venduti: 0,000 Yalore venduto: | 0,00000 |
Premio a valore:l 0,00000 | Premio a quantita: 0,000 Premio a punti: I:I

Fig, 3-80 - Contratto con calcolo premio scaglione Max

Elaboriamo il premio indicando il contratto appena creato, la procedura considera tutti documenti
intestati al cliente BITTRON.

3—76

ESEMPI CONTRATTI AD OBIETTIVO



AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

B Generazione premi {vendite) / Nuovo

Generale | |

Mum. generazione: |I]I]DIJIZII]I]I]I]9| |Generazin:une prermi Bitron scaglione max |

Periodicita liquidazione: |A;'b"a v| Del:|21/01/2010 Tipa:

Yalorizzazione: | D fiting - ‘
Listina di riferimenta:
Gruppa causalidi magazzino: [GR, 1 o] [GRUPPO 1 |
Selezioni
CDntrattn:|EITRQN SC. MAX | Del: Yaluta;
Intest. :| “EIITRON [+] |Bitron

Selezione documenti da data: |01/01/2010 A data:|31/01/2010

Creazione documenti fiscali

Docurmenta da generare: | |E] | | Eserciziu:u:

Frirmno numeru:u:| |:|| ."| | Del: |31fle2EllEl |

Data competenza IVA: |39 /012010 Scadenze in data diversa: (31/01,/2010

Creazione documenti interni
Docurnento da generare: | |E] | | gm_la :ﬂ

Fig, 3-81 - Generazione premi con scaglione max

Consultando il contratto troveremo:

ESEMPI CONTRATTI AD OBIETTIVO - 3—77



CONTRATTI COMMERCIALI - AD HOC ENTERPRISE

B Contrattia obiettivo/pfa (vendite) / Interroga _||E|r>__(|

Contratto || Gestione commerciale | Dati consuntivi | Elenco |
Codice:|BITROM SC, MaX  |[Bitran Scaglioie Massima vel[oy/o1j2010 | State: I:|
Yaluta: Yalidita dal:lgljn'gl,fgglg | al: |31,fg]_,f2010 |

Intest.i [EITRON ] [Etren |
Daki consuntivi al: Priorité: Tipa starna: I:l

Zalc. premio: I:l Doc. liquidazione premio: I:l
Periodicita liquidazione premio: I:l

Cod. IV4 premio: |20 | |Iva 200, |
Riga Articalo Descrizione LM, Altern.| Calcola prem. Aktributi
10 CESTELLO PORTACARTA E] Cestello portacarta M. O | sy vaire » ~ m
1 Premi
1 @
1 h‘%'s
Artributi

Riga Scaglione premio S % 5c. awalore per pezzo 5c. a valore per scagl. Articolo LLM, . pezzi in omaggio
[ 10 100,000,00000 | 10,000 0,00000 0,00000 0,000 ﬁ-
20 150,000,00000 | 12,000 0,00000 0,00000 0,000

® 30 200.000,00000 | 14,000 0,00000 0,00000 0,000

| -
Tipo 0maggi0:| | PURK premio per pezzo: Ijl PUR premio per scaglione: Ijl

Contatori
Pezzi venduti: 21,000 Yalore wvenduko: | 210.000,00000 |
Premio a valore:| 29,400,00000 | Premio a quantita: 0,000 Premio & purti: I:I

Fig. 3-82 - Aggiornamento bottone premi

11 calcolo del premio sullo scaglione massimo stabilito nel bottone premi.
Vediamo come ¢ stato calcolato il premio in valore:

Pezzi venduti: rappresentato dalla somma delle quantita dei documenti considerati per determinare il
fatturato.

Valore venduto: rappresentato dalla somma del valore di vendita di ciascun documento considerato
per determinare il fatturato.

Premio a valore calcolato su scaglione massimo come:

Valore venduto * Sc. %

210.000 * 14%= 29.400

Si precisa che, in fase di generazione premi in modalita simulata, se non si raggiunge lo scaglione
stabilito, la procedura nel bottone premi sctive comunque il numero di pezzi venduti/acquistati e il
valore del venduto/acquisto.

A questo punto decidiamo di generare anche il documento fiscale e il relativo documento interno.
Rientriamo nella maschera di generazione premio ed eseguiamo la generazione in Definitiva, a questo
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punto la procedura attiva due flag sulla maschera di generazione
Generazione documento fiscale

Generazione documento interno

Li lasciamo attivati e filtriamo sul contratto precedentemente caricato.

B Generazione premi {vendite) / Nuovo

Generale | |

Mum. generazione: |I]I]DIJIZII]I]I]1I]| |Generazin:une prermi Bitron scaglione max |

Periodicita liquidazione: |A;'b"a v| Del:|21/01/2010 Tipo: [ porinii 3

vl

Yalorizzazione: | Da fivting
Listine di riferimenta:
Gruppo causal magazzino:[GR, 1 3] [GRUPPO 1 |
celesion {T¥] Generazione documenti fiscali ) ('[¥] Generazione documentiinterri |
CDntrattn:|EITRQN SC. AN | Del: valuta;
Intest [EITRON [+] [Bitran |

Selezione documenti da data: |01/01/2010 A data:|31/01/2010

Creazione documenti fiscali

Documento da generare: |'IUI'F|:|RE |E] |'lul'|:|5tra fattura premi | Eserciziu:u:

Primo numeru:u:| 1| ,|'|\,r|:u | Del: |31,fIIIlI2EIlEI | [#] Dettaglia punti premio

Data competenza IVA: 139 /01 /2010 Scadenze in data diversa: |31/01,/2010

Creazione documenti interni -~
Documento da generare: |F{ET‘J- |E] |Rettiﬁ|:a di vendita in diminuzione |

Fig. 3-83 - Generazione documenti fiscali e non

A questo punto vengono generati due documenti, una fattura e un documento interno di rettifica,
nella pagina consuntivo ¢ possibile consultare i due documenti generati con un semplice doppio clic
sull’elenco documenti generati:
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B Fatture (Acquisti) f Interroga

Documento || Datigenerali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Dﬂf““"E“tml\f’FF‘RE |‘\.’Dstra fattura premi | Wil 15|f

Rif. est.: |CDntr’attDl BITRON ST, MAX

. . ) Cliente: |\BITRON it
B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Interrog | |E] tren | Yaluta: Cambio: 1,000000
Contratto | Gestione commerciale || Dati consuntivi || Elg Liskiri: l:ll:l

o . Promozioni: | CICR.: ‘ | )
Eﬂdlm-‘BITRON SC. Max ||E|tr|:|ﬂ = Cantratta: B Contratta a obiettiva: IEE%b K

Documenti considerati dalla generazione premi Riga Articolo Descrizione UM, Quantits Prezzo unitario Ev. Lattifubic.
MN.reg Datareg,  Tipo doc, 10 E] . E] . E] E] 0,000 0,00000 |1 M L]

) 11 0B/O1/2010 DOTYE  DOT per vendita 20 (&) STORMI (]| STORML B 1,000 29,400,00000 | M

: 12 08f01j2010 DDTVE DDT per vendita

L 13 08/01)/2010 DDTYE DDT per vendita

L 14 08/01/2010 DDTYE DDT per vendita

L 15 08/01/2010 RESOC DDT diresa da clienl

I« | v
Documenti generati dal contratto e dettaglio gene Articolo: |, Listini applicati:

Riga Sconti [ maggiorazioni di riga &

M.doc, | Serie | Datadoc, | Causale ¢ -

| LLYP  12/12/2010 VFFRE ® [ w] [ oo+ oo+ oo+ oo Meworga: [ oo
] 18 31/01/2010 RETY- Totale righe:

B Documenti interni. {Vendite) / Interroga

| Documento || Dati generall | Spedizione | Flusso | Elenco |
Dﬂcume"t0=|RETV- |E]|Rettiﬁca di vendita in diminuzione | fLrk.: E ! I:l S
’ Rif. est.: ‘CUntl’attD: BITROM 5C, M&X
Cllente [BITRON [pfsiron | vkt [EURJ5) conbio|  2,000000)]
) o —

Promazioni: ‘ |E] | |E] CIC.R.: | |E] T%g; g
Contratta; Contratto & obietkivo; E] T X

€

o

Riga Articolo Descrizione UM, Quantita Prezzo unitario Ev. Loktifubic,
. ‘ O] 0,000 oooooo O N A
20 [#]| CESTELLO PORTACARTA [2]| Cestello portacarta En. 1,000 29.400,00000 ] N

Articolo: |, Listini applicati:

Riga Sconti [ maggiorazioni di riga

[ 0] [ om|+[ ool om|+[ oo newerae: | o0
Tatsle ighe:

Fig. 3-84 - Consultazione documenti

Come vediamo dall'immagine sopra

per il documento fiscale (fattura) la procedura ha utilizzato Iarticolo Forfettario definito nelle
Contropartite e vincoli per riportare il premio calcolato, in quanto nel contratto ¢ stato definito un
tipo storno ‘forfettario’

per il documento interno di rettifica la procedura ha utilizzato I'articolo movimentato per riportare il
premio calcolato.
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Contratto ad obiettivo con calcolo
premio Progressivo

Supponiamo di caricare i seguenti dati:

nuovo cliente BITRON

nuovo articolo CESTELLO PORTACARTA

DDT di vendita di 5 pezzi a 25.400

DDT di vendita di 3 pezzi a 10.000

DDT di vendita di 10 pezzi a 5.000

DDT di vendita di 4 pezzi a 1.000

DDT di reso di 1 pezzo a 1.000

Stipuliamo con il cliente appena creato un contratto a obiettivo, valido per il periodo 01/01 al 31/01
per I'articolo CESTELLO PORTACARTA definendo come calcolo premio PROGRESSIVO,
attivando il flag ‘Applicazione extra documentale’.

B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Interroga

| Gestiore commerciale | Dati consurtivi | Elenco |

|:'Jdi':'3=|Elitan Progres. ||CDntratt0 Bitron Progressivo Del: Stato: I:l
\-'aluta: Yalidita dal:lgljn'gl,fgglg | al:|3ljfgljfgglg |

Inkest.: [BrTRON [#] [Bitran |
ki comsunkivi al: Priorité: Tipo skarno: I:l

(Calc. premio: I:l ] Doc, liquidazione premio: I:l
Periodicita liquidazione premio: I:l

Cod, I¥A premio: |gg | |I\ra 0%, |
Riga Articolo Descrizione .M, Alkern. Calcolo prem, | Abkributi
10|CESTELLO PORTACARTA  [2] Cestello portacarta M. i vale W ~ m

B Premi contratto / Modifica

Riga Scaglione premio Sc. % Sc. a valore per pezza Sc. a valore per scagl. Articalo LLM. M. pezzi in omaggio
Iy 10 100,000,00000 | 10,000 0, 00000 O,00000 E] 0,000 | e
20 130,000,00000 || 12,000 0,00000 0,00000 0,000
20 200,000,00000 || 14,000 0,00000 0,00000 0,000
I v
Tipo omaggi-:|:|5{@,]&:| T - | Punti premio per pezzo: I:I Punti premio per scaglione: I:I
Contatori
Pezzi venduti: 0,000 Walore venduto: | 0,00000 |
Premio a valore:| 0,00000 | Premio a quantita: 0,000 Premio a punti: Ijl

Fig, 3-85 - Contratto con calcolo premio Progressivo

Elaboriamo il premio indicando il contratto appena creato, la procedura considera tutti documenti
intestati al cliente BITTRON.
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B Generazione premi (vendite) / Modifica

Generale i |

Num. generazione: |l]l]l]l]l]l]l]l]21| |Generazin:une simulata Bitron |

Periodicit liquidazione: |A;'h"a 3 | Del: |11/01/2010 Tipo! I:I

Yalorizzazione: | D dsting - |
Listina di riferimenta:
Gruppa causali di magazzino: [GR, 1 |[o] [GRUPPO 1 |
Selezioni
Cnntrattu:|5itmn Progres, | Del: Waluta:
Intest.. | "EIITRON [+] |Bitran

Selezione documenti da data: (01012010 A data:|11/01/2010

Creazione documenti fiscali

Docurnento da generars: | |E] | | Eserdizio: | 2010
PFmO Mumero: Ijl i I:I Del: [11j01/2010
Data competenza IVA: (11012010 Scadenze in data diversa: (11/01,/2010

Creazione documenti interni
Docurmenta da generare: | |E] | | Em_la :CI

Fig. 3-86 - Generazione premi Progressiva

Consultando il contratto troveremo
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B Premi contratto / Interroga

Riga Scaglione premio SC % Sc. a valore per pezzo Sc. a valore per scagl, Articolo LLM, . pezzi in omaggio
M 10 100,000,00000 | 10,000 0, 00000 0,00000 D,DDD' =
20 130,000,00000 | 12,000 0,00000 0,00000 0,000
20 200.000,00000 | 14,000 0,00000 0,00000 0,000
| »
Tipo 0maggio:| | Purki premio per pezzo: Ijl Punti premio per scaglione: Ijl
Contatori
Pezzi venduti: 10,000 walore venduto: | 100.000,00000 |
Premio & valore:| 10,000,00000 | Premio a quantita: 0,000 Premmio a purki: Ijl
B Premi contratto / Interroga
Riga Scaglione premio SC. e Sc. a valore per pezzo Sc. awvalore per scagl. Articalo LI, I.pezzi in omaggio
| 10 100,000,00000 | 10,000 0,00000 0,00000 0,000 g-
W | 20 150.000,00000 | 12,000 0,00000 0,00000 0,000/
30 200.000,00000 | 14,000 0,00000 0,00000 0,000
| v
Tipo omaggio:| | Punti premio per pezza: Ijl Punti premio per scaglione: Ijl
Contatori
Pezzi venduti: 5,000 Yalore venduta: | 50,000,00000 |

Premio a valore:l 6.000,00000 | Premio & quantita: 0,000 Premio a punti: Ijl

8 Premi contratto / Interroga

Riga Scaglione premio Sc. % Sc. a walore per pezzo Sc. avalore per scagl. Articola L, IM.pezzi in amaggio
i 10 100.000,00000 | 10,000 0,00000 0,00000 0,000 2_
20 150.000,00000 | 12,000 0,00000 0,00000 0,000

M 320 200,000,00000 | 14,000 0,00000 0,00000 D,DDDl

| v
Tipo 0maggio:| | Punti premio per pezza: I:I Punti premio per scaglione: I:I

Contatori

Pezzi venduti: £,000 Yalore wenduto: | £0.000,00000 |

Premio a valore:| 8.,400,00000 | Premio a quantita: 0,000 Premio a punti: I:I
Fig. 3-87 - Aggiornamento bottone premi

11 calcolo del premio avviene progressivamente in base agli scaglioni definiti.
Vediamo come ¢ stato calcolato il premio in valore:
Nel nostro esempio:

100.000%10% =10.000 eu +

(150.000-100.000)*12% = 6.000 eu +

(210.000-150.000)*14% = 8400 cu=
= 24400 eu

Se decidiamo di generare il documento fiscale e il documento interno di verifica la procedura generera
una fattura identica all’esempio precedente, ma con il nuovo importo 24.400€ utilizzando sempre il
servizio forfettario perché nel contratto ¢ stato definito come tipo storno forfettario.

Per il documento di rettifica 'ammontare del premio sara spalmato sull’articolo venduto.
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—7 Contratto ad obiettivo con calcolo
premio Cumulativo

Supponiamo di caricare i seguenti dati:

Nuovo cliente BITRON

Nuovo articolo CESTELLO PORTACARTA

DDT di vendita di 5 pezzi a 25.400

DDT di vendita di 3 pezzi a 10.000

DDT di vendita di 10 pezzi a 5.000

DDT di vendita di 4 pezzi a 1.000

DDT di reso di 1 pezzo a 1.000

Stipuliamo con il cliente appena creato un contratto a obiettivo, valido per il periodo 01/01 al 31/01
per I'articolo CESTELLO PORTACARTA definendo come calcolo premio CUMULATIVO,
attivando il flag 'Applicazione extra documentale’.
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B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Modifica

Caonkratko | Gestione commerciale | Diati consuntivi | |
Codice: Fitron Curmuiat, Del:[01/01/2010 | Stata:
\-'aluta: walidica dathl,‘Dl,@DlD | al:|31fglfgglg |
Intest.: [BITRON ] [Eitron |
Drati cansunkivi al; Priorité:-]_ Tipo storne: [ o e o 3
- yalidn su butte e vendite

[Calc. premia; ] Doc. liquidazione premio: [ | .. | [#] ¥alida su butti i listini

[JEstlusa da premio agente

Periodicitd liquidazione premio:
A Sradknza * | [ solo sconti incondizionati

Cod, I¥A premio: |20 | |I\fa e | ‘::; rx
Riga Articalo Descrizione LM, Altern.| Calcola prem. Aktributi
) 10|CESTELLO PORTACARTA (3] Cestelo portacarta M, O | s valore ~ » m
L Prermi
I )
I [P
| v

B Premi contratto / Modifica

Riga Scaglione premio Sc. % Sc. a valore per pezza Sc. a valore per scagl. Articalo LLM. M. pezzi in omaggio
I¥ 10 100.000,00000 | 10,000 0,00000 0,00000 E] 0,000 | a
20 150.000,00000 | 12,000 0,00000 0,00000 0,000
a0 200.000,00000 || 14,000 0,00000 0,00000 0,000
| v
Tipo 0maggi0:|5mﬂm T - | Punti premio per pezzo: I:I Punti premio per scaglione: I:I
Contatori
Pezzi venduti: 0,000 Yalore venduto: | 0,00000 |
Premio a valore:| 0,00000 | Premio a quantita: 0,000 Premio a punti: Ijl

Fig. 3-88 - Contratto con calcolo premi Cumulativo

Elaboriamo il premio indicando il contratto appena creato, la procedura considera tutti documenti
intestati al cliente BITTRON.
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B Generazione premi (vendite) / Modifica

Generale | |

Num. generazione: |I]I]DIJIZII]I]I]22| |Generazin:une premi Bitron curnualtivo |

Periodicita liquidazione: |A;'i‘ra 7 | Del:|11/01/2010 Tipo: I:I

Yalorizzazione:

|D.—;|;5$f;:ho - ‘

Listing di riferimento:

Gruppo causali di magazzing: |GFL 1 | |Gguppo 1 |

Selezioni
Cu:untrattu:u:|5itmn Curmulat, |E] Del: Yaluka: E]
Intest, :| |BITRON [#]|Bitran

Selezione documenti da data: |01/01/2010 Adata:|11/01/2010
Creazione documenti fiscali
|E]| | Esercizio: 2010

|
| D| I| | Del: |11;01,f2010|

[ata competenza IVA: |11/01/2010 Scadenze in data diversa: 11/01/2010

Creazione documenti interni
Docurnento da generare: | |E] | | Em_la :ﬂ

Fig, 3-89 - Generazione premi Cumulativa

Documento da generare:

Primo nurmero:

Consultando il contratto troveremo:
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Riga Scaglione premio SC. % Sc. a walore per pezzo Sc. avalore per scagl, Articolo L, IM.pezzi in omaggio
I-D 10 100.000,00000 | 10,000 0,00000 0,00000 D,DDDl 2_
20 150.000,00000 | 12,000 0,00000 0,00000 0,000
20 200.000,00000 | 14,000 0,00000 0,00000 0,000
| N
Tipo 0maggio:| | Punti premio per pezzo: Ijl Punti premio per scaglione: Ijl
Contatori

Pezzi venduti: 10,000

Premio a valore:| 10,000,00000 |

B Premi contratto / Interroga

Valore venduto: |

100.,000,00000 |

Premio 4 quantita: 0,000

Prermio a punki: Ijl

Riga Scaglione premio Sc. % Sc. a walore per pezzo Sc. avalore per scagl. Articola L, IM.pezzi in amaggio
i 10 100.000,00000 | 10,000 0,00000 0,00000 0,000 2_
I =20 150.000,00000 | 12,000 0,00000 0,00000 0,000
20 200.000,00000 | 14,000 0,00000 0,00000 0,000
| v
Tipo 0maggi0:| | Punti premio per pezza: I:I Punti premio per scaglione: I:I
Contatori
Pezzi venduti: 15,000 Walore venduta: | 150,000,00000 |

Premio a valore:| 18,000,00000 |

B Premi contratto / Interroga

Riga Scaglione premio S0 %

Sc. a vyalore per pezzo

Premio a quantita: 0,000

Prermio a punki: Ijl

Sc. a valore per scagl, Articolo LLM. M. pezzi in omaggio
| 10 100,000,00000 | 10,000 0,00000 0,00000 0,000 2_
20 150,000,00000 | 12,000 0,00000 0,00000 0,000
I | 20 200.000,00000 | 14,000 0,00000 0,00000 0,000
| v
Tipo 0maggio:| | Purki premio per pezzo: Ijl Punti premio per scaglione: Ijl
Contatori
Pezzi venduti: 21,000 Walore venduto: | 210.000,00000 |

Premio & \-'alore:| 29,400,00000 | Premio 4 guantita: 0,000 Premio a punti: Ijl

Fig. 3-90 - Aggiornamento bottone premi

11 calcolo del premio avviene in modo cumulativo
Vediamo come ¢ stato calcolato il premio in valore:
Nel nostro esempio:

100.000%10% =10.000 eu +

150.000%12% =18.000 eu +

210.000%14% =29.400 cu =
=57.400 eu

Se decidiamo di generare il documento fiscale e il documento interno di rettifica, la procedura
generera una fattura identica all’esempio precedente, ma con il nuovo importo 57.400€ utilizzando
sempre il servizio forfetario perché nel contratto ¢ stato definito come tipo storno forfetario.

Per il documento di rettifica 'ammontare del premio sara spalmato sull’articolo venduto.
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7 Determinazione pezzi/valore
venduto/acquistato per documento
senza aggiornamento magazzino

Nel calcolo per la determinazione dei pezzi/valore venduto/acquistato sono conteggiati anche i
documenti che non aggiornano il magazzino nel seguente modo:
a) se si tratta di fatture la procedura somma le quantita/valori movimentate sul
documento al numero pezzi venduti/acquistati e valore venduto/acquistato;
b) se si tratta di note di credito la procedura sottrae le quantita/valore movimentato sul
documento al numero pezzi venduti/acquistati e valore venduto/acquistato;
¢ se si tratta di document diversi da fatture/note di credito la procedura
somma/sottrae le quantita/valore movimentato sul documento al numero di pezzi
venduti/acquistati e valore venduto/acquistato leggendo i dati analitici, nel seguente
modo
* nel ciclo attivo somma le quantita/valore se la causale di magazzino ha
impostato nei dati analitica Consentita in avere e Natura Ricavo,
sottrarre se impostato Consentita in dare e Natura Ricavo
* nel ciclo passivo somma le quantita/valote se la causale di magazzino ha
impostato nei dati analitica Consentita in dare e Natura Costo, sottrae se
impostato Consentita in avere ¢ Natura Costo.

Supponiamo di operare dal ciclo attivo.

Supponiamo di caricare un contratto a obiettivo per il cliente NERI dove al raggiungimento di cinque
pezzi dell'articolo CPU 1000 MHZ st ha in omaggio un DVD.

Supponiamo di caricare i seguenti documenti:

DDTVE 10 gta a prezzo 10 sconto -10

RESOC 1 gta a prezzo 10 sconto -10

FAVDI 8 gta a prezzo 25 sconto -10

NCVE 5 qta a prezzo 10 sconto -10

OFFCL 3 gta a prezzo 10 sconto -10

ORINT 2 gta a prezzo 10 sconto —10
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B Visualizzazione documenti

Selezioni || Selezioni aggiuntive |

Cielo: | angtte 3 Categoria: | ree: dorumants v| Tipo: | |E] | |

Articolo: |CPU 1000 MHZ [)|cPu 1000 pMHZ | Magazdino: |:| B. Unit: E]
Yariante: | | Da data reg.: Da data doc.:
4 datareg.: A data doc.:

Reg.M. Del Tipo doc, [(Caus, mag, Yaluta) Doc N, | Serie Del Cuantitd Quantitd evasa LM, Imparta rig &
o 27 03/01/2010 DDTYE VEM ELIR. 5 ng/o1/z010 10,000 0,000 M, 90,00
o 28 03/01/2010 RESOC REC ELIR. z ng/o1/z010 1,000 0,000 M, 9,00
o 29 03/01/2010 FAYDI AMNARI EUR 1 0g/01/z010 §,000 0,000 M. 150,00
o 30 03/01/2010 NCVE MCVE EUR 2 0g/01/z010 5,000 0,000 M. 45,00
i 31 08/01)2010 OFFCL AMNARI EUR 2 0g/01/z010 3,000 0,000 M. 27,00
i 32 03/0172010 ORINT SSOLR EUR 3 0g/01/z010 2,000 0,000 M. 15,00
— v
| |3 ¥

| Magazzino: I:I Tatale carichiz | 1,000 | |N. |
ﬁ Magazzino collegato: I:I Tokale scarichi: | 10,000 | |N. |
3

Fig. 3-91 - Elenco documenti.

Le causali di magazzino legate ai documenti sono le seguenti:

-al DDT ¢ associata una causale di magazzino che diminuisce I'esistenza;

- al reso ¢ associata una causale di magazzino che aumenta I'esistenza;

- alla fattura differita ¢ associata la causale di magazzino che non aggiorna il magazzino e movimenta
I’analitica in avere, natura ricavo;

- alla nota di credito ¢ associata la causale di magazzino che non aggiorna il magazzino e movimenta
I’analitica in dare, natura ricavo;

- all’offerta ¢ associata la causale di magazzino che non aggiorna il magazzino e movimenta I’analitica
in avere, natura ricavo;

- al documento interno ¢ associata la causale di magazzino che non aggiorna il magazzino e
movimenta ’analitica in dare, natura ricavo.

Generiamo il premio selezionando un gruppo di causali che contiene le causali utilizzate e vediamo
come la procedura determina i pezzi venduti e il valore venduto.
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B Generazione premi (vendite) / Modifica

Generale | |
Mum. generazione: (noooooooz2o/ [

Periodicit liquidazione: |A;'h"a 3 | Del: |21/01/2010 Tipo! I:I

Valorizzazione: .
Da fsting

v
Listino di riferimenta:
Eruppo causali di magazzin: |GR. 1 | |GRUF‘F‘D 1 |
Selezioni
Intest, :| |MERT SPa [#] |MERD SPA

Selezione documenti da data: (01012010 A data:|31/01/2010

Creazione documenti fiscali

Docurnento da generars: | |E] | | Eserdizio: | 2010
PFmO Mumero: Ijl i I:I Del: [0E/01/2010
Data competenza IVA: |31/01/2010 Scadenze in data diversa: (31/01,/2010

Creazione documenti interni

Documento da generare: | |E] | |

Fig, 3-92 - Generazione premi

B Gruppi causali di magazzino (vendite) / Interroga |: E'E'

Gruppi causali | Elenca |

Codice gruppo:[GR, 1 ||GRUPPO 1 |

Causale magazzing

WWEM  [*]|Documento di vendita ’
REC  [2]Reso da diente

sMART (3] Solo Andlitica Ricavo

ESOLR 3] Storno solo ricayi

McvE  [2)|Nota di credito vendita

Fig. 3-93 - Gruppi causali.
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B Contrattia obiettivo/pfa (vendite) ! Interroga <) E| E|

Contratta | Gestione commerciale | Diati consuntivi | Elenco |
Codice:|Cont. Meri [[contratta ohiettiva reri pel: [02/01/2010 Stata: |:|
Yaluta: validita dal: (2012010 al:|anf12j2000

Intest ; [ERI SPA |[#] [reR1 SPA
ki comsunkivi al: Priorité: Tipn sharno: I:l
Calc. premio: I:l Doc, liquidazione premio: I:l
Petindicita liquidazione premio: I:l

Cod, IvA premia; |2D | |1\;a 0%, |
Riga Articolo Descrizione L.m. Alkern,| Calcolo prem, | Attributi
10| CPU 1000 MHZ [/ cPU 1000 tHZ M. O | 5w guantts v L

B Premi contratto / Interroga

Riga Scaglione premio S % Sc. avalore per pezzo Sc. awalore per scagl. Articalo LLIM, . pezzi in omaggio
¥ 10 5,000 | 0,000 0,00000 0,00000 | WD . 1,000 ﬁ-

Tipo 0maggi0:| | Punti premio per pezzo: l:l Punti premio per scaglione; l:l

Contatori

[Pezzi wenduti; 13,000 ] [Valore wenduko: 225,00000 ]
Premio a valore: 0,00000 Premia a quantita: 1,000 Pramia a puni: ljl

Fig, 3-94 - Premi contratto.

Pezzi venduti 13 dato da:
10 ODT)-1RESOC)+8FAVDI)-5INCVE)+3(OFFCL)-2(ORINT)= 13

- La fattura differita ¢ sommata.

- La nota di credito ¢ sottratta.

- Dofferta ¢ sommata perché essendo un documento diverso da fattura la procedura ha considerato
I'input dell’analitica e I'offerta ha come causale di magazzino ANARI che ha come impostazione
analitica consentita in avere e natura ricavo.

- I documento interno ¢ stornato perché essendo un documento diverso da fattura la procedura ha
considerato I'input dell’analitica e il documento interno ha come causale di magazzino SSOLR che ha
come impostazione analitica consentita in dare e natura ricavo.

Stesso ragionamento per il valore del venduto.
90 (DDT)-9RESOC)+180(FAVDI)-45(NCVE)+27(OFFCL)-18(ORINT)= 225

- La fattura differita ¢ sommata

- La nota di credito ¢ sottratta

- Dofferta ¢ sommata perché essendo un documento diverso da fattura la procedura ha considerato
Iinput dell’analitica e 'offerta ha come causale di magazzino ANARI che ha come impostazione
analitica consentita in avere e natura ricavo.

- I documento interno ¢ stornato perché essendo un documento diverso da fattura la procedura ha
considerato I'input dell’analitica e il documento interno ha come causale di magazzino SSOLR che ha
come impostazione analitica consentita in dare e natura ricavo
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Nel caso in cui si ntilizzino causali — magazino che non toccano in alun modo ['aggiornamento saldi occorre
parametrizzare correttamente input dati analitica, perché ¢ tale input che guida il calcolo dei pezzi venduti/ acquistati e
valore venduto/ acquistato.

Da ciclo attivo non é gestito il caso in cui si parametrizi una cansale di magazzino che non tocca l'aggiornamento saldi
ed abbia impostato nei dati analitici Consentita dare o avere, ma natura Costo.

Caso contrario da ciclo passivo non ¢ gestito il caso in cui si parametrizzi una cansale di magazzino che non tocca
Laggiornamento saldi ed abbia impostato nei dati analitici Consentita dare o avere, ma natura Ricavo.
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Contratto ad obiettivo intestato a

gruppo di acquisto

Supponiamo di caricare i seguenti clienti:

Manpower

Marazzi Ceramiche

Seima

Caricare il seguente gruppo di acquisto ACQ1 indicando i clienti appena creati e definendo come
centrale cliente SEIMA.

Stipulare con il seguente gruppo di acquisto un contratto

Valido dal 01/01 al 31/01 per l'articolo CESTELLO PORTACARTA

Calcolo premio SU SCAGLIONE MAX

Tipo storno FORFETTARIO

Calcolo premio sulla riga SU QUANTITA

Sconto del 10% sull’acquisto di ogni pezzo

Caricare 1 seguenti documenti:

DDT di vendita intestato a cliente MANPOWER per P'articolo in oggetto 2 pezzi a 1.000

DDT di vendita intestato a cliente MARAZZI CERAMICHE per larticolo in oggetto 3 pezzi a 1.000
DDT di vendita intestato a cliente SEIMA per l'articolo in oggetto 1 pezzo a 1.000

Generiamo il premio
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B Generazione premi (vendite) / Modifica

Generale || |

Num. generazione: | QDD0000027| ([EER= eraa = e t= R ah ) oo e me e |
Periodicits liquidazione: ‘A}h"a 3 | el |01/02/2010 Tipo: I:I

Valorizzazione:

‘Dﬂﬁ'ﬂﬁi’m V|

Listino di riferimento:

Gruppo causali di magazzing: |Gp\. 1 | |GRUF‘F‘O 1 |

Generazione documenti Fiscali Generazione documenti inkerni
Selezioni
Cuntratto:|GruppD ACO1 | Del: Yaluta:
Inkest,: | "ﬂ.CQl | |.~'3.CQ1

Selezione documenti da data: |01/01,/2010 Adata:|p1/02/2010

Creazione documenti fiscali

Documento da generare: |"u"FF'RE | |"u‘135tra fattura prami | Esercizio: 2010
PHMma numero: Ijl i Del: |01/02/2010 Dettadlia purki premio
Data competenza IV&: |01,/02/2010 Scadenze in data diversa: |01/02/2010

Creazione documenti interni

(G

i, Dac,

<

Confetrna

Documento da generare: |REW- | |Rettiﬁca di vendita in diminuzione |

04

E=ci

Fig, 3-95 - Generazione premi gruppo acquisto
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CONTRATTI

E generiamo sia il documento fiscale, sia il documento di rettifica

Ipfa (vendite) / Interroga

Contratto | Gestions commerciale || Dati consuntiv | Elenco |

Documento | Dati generall | Spedizions |

Flusso | Elenco |

COMMERCIALI

i o] pekfoiozizoin
[Vastra fattura premi

Esa

Listni

Codice:|Gruppo ACOL | contratto per gruppo acQ1

Documenti considerati dalla generazione premi

Del: [01/01/2010
Daki consuntivial: [91/02/2010

Nreg  Datareg. Tipndoc. Descrizine Ndor. | Serle Datadoc Intestataria ~
33 11/01/2010 DOTVE DT per vendta 6 11/01/2010 Manponer
34 11/01/2010 DOTVE DT per vendta 7 1110142010 Marrazzl
0 35 11j01/2010 DDTYE  DDT per vendies 8 11j01j2010\Ssima
L v
< J 3

Documenti generati dal contratto e dettaglio generazione premi

]

N.doc.  Serie Datados. | Causale Ga

01/02/2010 VFPRE
4 3101/2010 RETY-

Inciderza abiettivi su Fatt,

Incidenza storni su fatt,

Incidenza globale su Fatt.

valore fatturato globals: 6,000,00000
Valore canvass: 0,00000
Walore sconto comm.: 0,00000

:
R Cambio: 1,000000

Document interni (Ven

Documento | Dati general | Spedizions |

e) £ Interroga

Flusso | Elenco |

Promozion:
Contratta: Contratto a chiettive: B]
Figa Descrizone un Quantita Prezzo unitario Ev. | Lottijubic
10 [+ ] D] 0,000 000000 O] N A
20 (] STORNI BN 1,000 600,00000 ] N
Articoles [, Ustnisppicati| |||
Riga Sconti | maggiorazion diriga

Tatale righe: 600,00

i o] pekfzio12010
Documento: [RETY-[][Retiifica di vendita in ciminuzions

Es.:

Valore obietiviraggri |

600,00000 |

[p]s=ma

=

valors totale stornis 600,00000
Valore tot contratto; £00,00000

Listini;

I O

Fig. 3-96 - Consultazione documenti generati

Pramazion :l l:lE]
Contratte: —‘
Riga Articolo
103

20 [+) CESTELLO PORTACARTA,

um,

Cestelo portacarta

=g

N d

[

[E]

Contratto & obiettivo: l:l

Quartta
0,000
1,000

oc, Del

e
Rif est.: |Contratto: Gruppo ACQL
Cambio: __l,UUUUUU

Prezz0 unitario
0,00000 [ N
600,00000 [ N

Ev.| Lottjubic.

B

Articolo: |,

Riga

Sconti{ maggior azioni di riga

D -

st ppicatic [ |

Totale righe: 600,00

Come possiamo notare la procedura considera tutti 1 documenti intestati a intestatari presenti nel
gruppo di acquisto e intesta sia il documento fiscale, sia il documento di rettifica al cliente definito
come Centrale, nel nostro esempio SEIMA.

ESEMP
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I~

Contratto ad obiettivo intestato ad
agente

Supponiamo di caricare 'agente ROSSI MARIO

Stipulare con 'agente un contratto:

Valido dal 01/01 al 31/01 per l'articolo CESTELLO PORTACARTA

Calcolo premio SU SCAGLIONE MAX

Tipo storno FORFETTARIO

Calcolo premio sulla riga SU QUANTITA

Sconto del 10% sull'acquisto di ogni pezzo

Caricare 1 seguenti documenti:

DDT di vendita intestato a cliente MANPOWER per I'articolo in oggetto 2 pezzi a 1.000 indicando
I'agente ROSSI MARIO

DDT di vendita intestato a cliente MARAZZI CERAMICHE per l'articolo in oggetto 3 pezzi a 1.000
indicando 'agente ROSSI MARIO

DDT di vendita intestato a cliente SEIMA per I'articolo in oggetto 1 pezzo a 1.000 senza specificare
'agente

Generiamo il premio indicando tale contratto

B Generazione premi (vendite) / Modifica

Generale || |
Mum. generazione: |\QoooOooo028! (&2

Periadicita liquidazione: |A;'E‘ra - | Del: |01/02/2010 Tipo: I:'

Walorizzazione: -
£a figking w

Listino di riferimento:

iaruppo causal di magazzing: |GFL 1 | |GRUF‘F‘O 1 |

Generazione documenti Fiscali Generazione documenti inkerni
Selezioni
CDntrattn:|CDnt. Rossi | Del: (01012010 Yaluta:
Intest. =| |ROSSI [#] | Raossi Mario

Selezione documenti da data: (010172010 A data:|g1j02/2010

Creazione documenti fiscali

Documento da generare: |\,r|:g|:\R | |‘uf|:|5tra fattura (agente) premi | Eserciziu:

Prirmo numeru:u:| 1| .l'|,.5,|: | Del: ||:|1;|:|2;2[|1|:| | [+] Dettaglia punti premio

Data competenza IV&: |01/02/2010 Scadenze in data diversa: 01,/02f2010

Creazione documenti interni

Q)

Wis, Doc,

<

Confarma

o4

E=ci

Documento da generare: |F{ET‘uf |E] |Rettiﬁca prermio agente |

Fig, 3-97 - Generazione premi per agente

3—96

ESEMPI CONTRATTI AD OBIETTIVO



AD HOC ENTERPRISE - CONTRATTI COMMERCIALI

LLa procedura considera solo i document in cui ¢ specificato 'agente precedentemente caricato, quindi
ignora 'ultimo DDT poiché non riferito all’agente.

Generiamo la fattura, la quale sara intestata al fornitore definito nell’anagrafica dell’agente riportando
larticolo forfettario per l'ammontare del premio, mentre per il documento interno il valore del premio
¢ spalmato sull’articolo venduto.
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I~

Contratto obiettivo agente con ‘Escluso
premio agente’

Supponiamo stipulare 6 tipologie di contratto:

1. Quantita limitata per Puccini dove quantita offerta per articolo CD 100 pz

2. Promozione congiunta per Rossini con flag ‘Escludi premio agente attivato’ dove per un
minimo di 10 Cd viene regalato un DVD

3. Assortimento per Regione Toscana con flag ‘Escludi premio agente attivato’ applicabile per
un minimo di 100 di CD

4. Referenziamento per Verdi dove per una quantita minimo di 1 CD viene corrisposto un
corrispettivo forfettario immediato di 20 €

5. Contratto obiettivo per cliente Ced Interdata con flag ‘Escludi premio agente attivato’ su
scaglione massimo per articolo CD dove al raggiungimento di 1 pezzo sconto a valore di
100€

6. Contratto obiettivo per cliente Datauno su scaglione massimo per articolo CD dove al
raggiungimento di 1 pezzo sconto a valore di 30€

Stipuliamo con I'agente DIEGO un contratto ad obiettivo dove al raggiungimento di 10 pezzi una
percentuale di sconto del 10%.

Supponiamo di caricare 1 seguenti documenti:

DDT intestato a Rossini con agente DIEGO per la vendita di 10 pezzi di CD (viene attribuito di riga
il contratto Promozione congiunta)

DDT intestato a Puccini con agente DIEGO per la vendita di 5 pezzi di CD (viene attribuito di riga
il contratto Quantita limitata)

DDT intestato a Verdi con agente DIEGO per la vendita di 30 pezzi di CD (viene attribuito di riga il
contratto Referenziamento)

DDT intestato a Regione Toscana con agente DIEGO per la vendita di 25 pezzi di CD(viene
attribuito di riga il contratto Assortimento)

DDT intestato a Ced Interdata con agente DIEGO per la vendita di 50 pezzi di CD(viene attribuito
di riga il contatto Contratto obiettivo)

DDT intestato a Datauno con agente DIEGO per la vendita di 25 pezzi di CD (viene attribuito di
riga il contratto Contratto obiettivo)

Elaboriamo il premio per il contratto relativo all’agente DIEGO :
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i

Generazione premi (vendite) / Nuoveo EI@

Generale | Elenco |

Hum-generazione:|ummumw | |Genemzione premi |

Periodicits liquidazione: |,4.|"£ra |Z” Del: |2?jl[]j2[]12 | Tipo:

valorizzazione: |Da.ﬁsﬁm E“

Listino di riferimento:

Gruppo causali di magazzino: |GR v | |Eruppi vendita |

Generazione documenti fiscali Generazione documenti interni
Selezioni
Contratto: | AGENTE | Del: [25/10/2012 Valuta: Solo contratti non pill validi
Intest.:| 4gente |p1EGO [+]|Diego Diocesani

Selezione documenti da data: |g1/01/2012 Adata:|27/10/2012

Creazione documenti fiscali

Documento da generare: |V05tr3 fattura (agente ) premi | Esercizio:

Prima numero:| 0 | ,|"| | Del: |2?J|'1[]J|'2[]12 | [¥] Dettaglia punti premio

Data competenza IVA: | 37/10/2012 Scadenze in data diversa: 27/10/2012

Creazione documenti interni @ @
Documento da generare: |RETP | |Rett'rﬂm premio |

Fig. 3-98 - Generazione premi per agente

Se visualizziamo il contratto notiamo che la procedura nella determinazione del premio ha
considerato esclusivamente i seguenti documenti

DDT intestato a Puccini con agente DIEGO per la vendita di 5 pezzi di CD.

DDT intestato a Verdi con agente DIEGO per la vendita di 30 pezzi di CD al

DDT intestato a Datauno con agente DIEGO per la vendita di 25 pezzi di CD.

In quanto per gli altri 3 documenti erano stati applicati contratti con attivo il flag ‘Escludi premio
agente’, quindi volutamente esclusi dall’elaborazione del premio agente.
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CONTRATTI A OBIETTIVO/PFA (Vendite) / Interroga

Contratto | Gestione commerciale || Dati consuntivi || Elenco |

[F=3Hom(T>)

Codice: AGENTE | AGENTE

| [0

Documenti considerati dalla generazione premi

Dati consuntivial: |27/10/2012

M.doc. 421-] Serie IDaia doc.zl Causale H -

M.req H Data reu.z,l Tipo doc. I Descrizione I M.doc. | Serie I Data doc | Intestatario |‘
M 2 25/10/2012 DOTVE DOT per vendita 2 25/10/2012 PUCCIMI
3 25/10/2012 DOTVE DOT per vendita 3 25/10/2012 VERDI SPA
& 26/10/2012 DOTVE DOT per vendita 6 26/10/2012 DATAUNG
I T F
Documenti generati dal contratto e dettaglio generazione premi
Valore fatturato globale: | 66,25000

L 0 27/10/2012 VFAPR Inddenza fissa su fatt.: 0,00 | % Valore canvass: | 0,00000
2 31/10/2012 RETP
Incidenza sconto su fatt.: % Valore sconto comm. : | 0,00000
- Incidenza obiettivi su fatt.: 10,00|% Valore obiettivi raggiunt: | 6,62500
o Inddenza storni su fatt.: 10,00 |% Valore totale storni: | 6,62500
q [T o Indidenza globale su fatt.: 10,00 | = Valore tot.contratto: | 6,62500
Fig, 3-99 - Dettaglio premio agente
[=] CONTRATTI A OBIETTIVO/PFA (Vendite) / Interroga [ ===
Contratto | Gestione commerdale | Dati consuntivi | Elenco |
Wioe:‘AGENTE lrvr=ve R Errrrveverm BTSN g ]
IE Premi contratte / Interroga == &2 |
[
A ‘ R.lga!' Scaglione premio 5c.% Sc. a valore per pezzo Sc. & valore per scagl. Articolo UM, N.pezzi in omaggio |
mestilgee |0 10] 10,000 0,00000 0,00000 0 -

Dati consuntivi al: E

Calc. premia: | o,

Cod. IVA premio: I:

Contatori

Tipo emasge:

Punti premio per pezzo: l:l

Punti premio per scaglione: l:l

| Rjga" Articolo

10/ CD

Gezzi venduﬁ:| 60 | ]
Premio a valore:

Valore venduto: 66,25000

Premio a quantita: I:l

(53

Attributi

Fig, 3-100 - Dettaglio premio agente
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Contratto con punti

Supponiamo di stipulare un contratto con

Il cliente AMP Italia valido dal 01/01 al 31/01 per I'articolo Cestello Portacarta

Calcolo scaglione premio SU SCAGLIONE MAX

Tipo storno FORFETTARIO

Definiamo nel bottone premi uno scaglione dove al raggiungimento di 1 pezzo ¢ erogato 1 punto.
Emettiamo a tale cliente un DDT utilizzando I'articolo precedentemente per 10 pezzia 100€.
Generiamo il premio indicando il contratto in oggetto:

B Generazione premi (vendite) / Modifica

Mum. generazione: |l]l]l]l]l]l]l]l]32| |Generaziune premio punti |

Periodicitd liquidazione: |A'J'Pr.—;| 7 | Del: |01/02/2010 Tipo: I:I

Yalarizzazione: |Da It 3 ‘

Listina di riferimento:

Gruppo causali di magazzing: |GR. 1 | |GRU|:||:|D 1 |

Generazione documenti Fiscali Generazione docurnenti interni
Selezioni
Contratta: |.-'-‘«I"-"IF‘ Italia | Del: (01012010 Yaluta:
Intest. =‘ | ar4p 1talia [+][2mp Ttalia

Selezione documenti da data: (01,;01/2010 A data:|p1j02/2010

Creazione documenti fiscali

Documnento da generare: |\,-'|:|:|pr | |"u“|:|5tra fattura premi | Eserciziu:u:

Primo numern:| 3| ,|'|\,r|:u | Del: |EIlIEIEI2EIlEI | [«#] Dettaglia punti premio

Data competenza IVA: |01,/02/2010 Scadenze in data diversa: 01,/02f2010

Creazione documenti interni

Q)

‘iz, Do,

9

Conferrna

04

E=ci

Documento da generare: |RET‘J- | |Rettiﬁ|:a di vendita in dirminuzione |

Fig; 3-101 - Generazione premi con punti

Generiamo il documento fiscale dove troveremo:
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B Fatture {Acquisti) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

o

Req. n.: ,|'| |3| Del:|01;02;2010 | Es. [2010 M. doe.: i Del:

Documento: [\VFPRE  |5]vostra fattura premi | i prelizaalle: 5| ]
RIf. est.: [Contratto: AMP Itala |

Cliente: | AMP Italia [P 1talia | valuta: B combin

e 2 — W
Contratto: |:| Contratto a obiettivo: I:I T, g

Riga Articala Descrizione LM, Quantitd Prezzo unitario Ev. Laktifubic.
M 10+ #]. (2] #] 0,000 000000 O] W A
| { 20 [+]/PUNTI =]/ PUNTI =N (2] 10,000]) 0,00000 [ M =

@

1 Lot JUbi.

g

Saldi

-4

Articalo: | | Listini applicati:
Riga Sconti | maggiorazioni di riga
| 1D| | DJDD|+| D,DU|+| DJDD|+| DJDD| Nettoriga:| D,DD|
Tatale righe: | D,DD|

ry

Fig; 3-102 - Documento con punti

La procedura utilizza il servizio fuori magazzino definito nelle contropartite e vincoli per rilevare
Pammontare dei punti.. Il costo unitario punti deve essere rilevato in contabilita manualmente.

II documento interno non ¢ generato poiché a magazzino nel nostro esempio non deve rettificare
nulla in quanto nel contratto ho stabilito solo dei punti.
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Contratto con articolo omaggiato

Supponiamo di stipulare con il cliente Bag un contratto

Valido dal 01/01 al 31/01 per l'articolo Cestello Portacarta

Calcolo premio PROGRESSIVO

Tipo storno FORFETTARIO

Definiamo nel bottone premi che al raggiungimento dello scaglione di 5 pezzi per l'articolo
CESTELLO PORTACARTA ¢ dato l'articolo CD in omaggio, al raggiungimento dello scaglione di
10 pezzi ¢ dato il servizio INSTALLAZIONE in omaggio.

Caricare un listino prioritario per il cliente, con dettagli per I'articolo CD e il servizio
INSTALLAZIONE in cui il prezzo del CD ¢ di 18€ e del servizio INSTALLAZIONE e di 12.50

B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Modifica M=E3

Contratto | Gestione commerciale | Dati consuntivi | |

Eodice=|8ag ||CDntrattD con articolo ornaggiato Del:|01/01/2010 Stato:
Valuta: Validia dal:|01/01/2010 | ali|z1/01/2010 |
Intest,: |Elag |E] |Elag |

Dati consuntivi al: Priorité:-l Tipo storno:
Valido su kutte le vendite

Calc, premia: Doc. liquidazions premic: [ o oo | [#] walida su tutti i listini

[JEsclusa da premio agents

Periodicita liquidazione premia:
A Sradenza * | [ 5olo sconti incondizionati

Cod, IvA premio: |20 | |I\fa 0% | L-;; I_’Z
Riga Arkicalo Descrizione LM, Altern.| Calcolo prem, Aktributi
b 10 CESTELLO PORTACARTA Cestello portacarta N, Bl O | 5 guantts v |~ m
L Prrermi
1 “%‘S
l -

B Premi contratto / Modifica

Riga Scaglione premio SC. % Sc. a walore per pezzo Sc. a valore per scagl, Articolo LI, I.pezzi in omaggio
| 5,000 0,000 0,00000 0,00000 | 0 M. 1,DDD| *
20 10,000 | 0,000 0,00000 0,00000 | INSTALLAZIONE H. 1,000

Tipo 0magglo:|5mm‘o P I | Purki premio per pezzo: Ijl Punti premio per scaglione: Ijl

Contatori

Pezzi venduti: 0,000 Walore venduto: | 0,00000 |
Premio a valore:| 0,00000 | Premio a quantita: 0,000 Premio & punki: Ijl

Fig. 3-103 - Contratto con articoli in omaggio

Supponiamo di emettere a tale cliente un DDT di vendita di 11 pezzi a 10€.
Generiamo il premio
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B Generazione premi {vendite) / Nuovo

Num. generazione: |uuuuuuuuaﬁ| |Generazi|:|ne premi con art. omaggio |

Periodicita liquidazione: |A‘;‘Er.—;| v| Del:|11/01/2010 Tipi:

Valorizzazione:

| Cosfo madio pond. anng w |

Inventario di riferimento: Data: Listino di riferimento:

Gruppo causali di magazzing: |GR. 1 | |GRUF‘F‘O 1 |

zenerazione documenti Fiscali Generazione documenti interni
Selezioni
Contratto: |Elag | Del: 01/01/2010 Yaluta:
Intest, :| ||Elag |E] |EIE|I;|

Selezione documenti da data: |01,/01/2010 Adata:|11/01/2010

Creazione documenti fiscali

Documento da generare: |‘u"FF‘F{E |E] |'-,J-',:,5tra fattura premi | Esercizin:

Prirna numeru:| 4| .|'|sur|:l | Del: |11;D1;2[|1|j | [¢] Dettaglia punki premio

[ata competenza VA 111/01/2010 Scadenze in data diversa: 11/01/2010

Creazione documenti interni —
Documento da generare: |RET‘J- | |Rettiﬁca di wendita in diminuzione |

Fig. 3-104 - Generazione con articoli in omaggio

Se interroghiamo il bottone premi dopo la generazione notiamo che come valore premio sul primo
scaglione ¢ riportato il costo medio ponderato annuo dell’articolo omaggiato, nel nostro esempio
troviamo 11,54630€ esattamente il Costo medio ponderato annuo dell’articolo CD nell'inventatio di
riferimento indicato nella maschera di generazione premi, mentre per il secondo scaglione ¢ riportato
il costo che assume il servizio omaggiato nel listino statistico, nel nostro esempio troviamo 15€
esattamente il costo del servizio INSTALLAZIONE nel listino statistico definito nella maschera di
generazione premi.

Analizziamo la fattura generata:
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B Fatture {Acquisti) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flussa | Elenco |

Reg. n.: ,|'| D| Del:|11JrD]_JrgD]_U | Es.: Iﬂl M. doc.: ! Del:
Documento: |\fFF‘RE ||Vostra fattura premi | : N protocolo: 'f |:|
_ 3 Rif. est.: [Contratto: Bag |
Cliente: |Elag |Elag | Yaluta: Carnbio:
Listini: l:ll:l Mag.: I:I
Promazioni: |:| I:I CJCR. l:l ff
Contratto: l:l Contratto a obisttivo: I:I T, e

Riga Articolo Descrizione LI, CQuantita Prezzo unitario Ewv. Loktifubic,
M 10, . £ 2] 0,000 ooooo0 | N A
20 [#]| STORMI STORMI [E3) Y| 1,000 26,54630 [ N
a0 [#)| o D ROM [E3) Y| 1,000 18,00000 ] |M
40 [#]| INSTALLAZICOME Ore di intervento per instalazione® H. 2] 1,000 12,50000 ([ |M
H “alore monetario premi
1 Valore del listino walido (prezzo Saldi
1 dellarticolo/servizio nel listing ‘-'“f
priaritario v
Articalo: | | Listini applicati: |:| I:I
Riga Sconti | maggiorazioni di riga IE
| 1D| | DJDD|+| D,DU|+| DJDD|+| DJDD| Netto Figat | D,DDl
Tatale righe: | 5?,05'

Fig, 3-105 - Fattura generata

La procedura riporta
© Tarticolo forfetario STORNI per 'ammontate monetario del premio(Somma valoti premi delle
due righe =11,54630+15)
® Tarticolo omaggiato al prezzo del listino valido alla data registrazione per il cliente, indicando
sulle righe Sconto merce.
® il servizio omaggiato al prezzo del listino valido alla data registrazione per il cliente, indicando
sulle righe Sconto merce.
©® Come codice pagamento quello definito nelle contropattite e vincoli pagina Contratti obiettivo.
Analizziamo il documento interno di rettifica
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B Documenti interni (Vendite) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flussa | Elenco |

Reg. n.: ,|'| |3| Del:|31,r01,r2|310 | Es.: (2010 M. doc.: g ,l'l:l Delt|21/01/2010
| B 0 I|:| Deli| ¢

Rif. est.: |Contrattu: Eag

Clente:[32g [2Js=0 | Vet R [5]  Conbior

wii:[ B [p) Meg:[ [
Promazioni: |:| I:IE] CiCR. |:| IE%E& ‘g
Conkratta: l:l Contratto a abisttiva: I:I

Documento: |RETV- ||Rettiﬁca di wendita in diminuzione

Riga Articolo Descrizione LM, Quantita Prezzo unitario Ew. Lottifubic.
y 0[], . [#] [2) 0,000 000000 O N A
20 [#]| CESTELLO PORTACARTA [3]| Cestallo partacarta FN [ 1,000 26,546230 ] M e e

@

Lok JUbi.

Articalo: | | Listini applicati:

Riga Sconti [ maggiorazioni di riga

| | [ ood/+] o000+ 000/ o000

<
B 7 [

Netto riga: | 0,00 |

Totale righe: | 26,55 |

Fig. 3-106 - Documento interno di rettifica

La procedura riporta:
® Tlarticolo oggetto del fatturato al prezzo dato dal valore monetatio del premio calcolato.

©® Come codice pagamento quello definito nelle contropattite e vincoli pagina Contratti obiettivo.
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Contratto ad obiettivo definendo nelle
contropartite e vincoli calcolo su
importo

Calcolo proporzionale su Importo

Supponiamo di definire nelle contropartite e vincoli pagina contratti ad obiettivo Calcolo
proporzionale su IMPORTO.

Stipulate con il cliente INSATO un contratto valido dal 01/01 al 31/01, calcolo premio SU
SCAGLIONE MAX definendo per I'articolo MOUSE OTTICI, al raggiungimento di 5 pezzi uno
sconto a valore per scaglione di 3€, per articolo MOUSE VALMOUSE al raggiungimento di 5 pezzi
uno sconto a valore per scaglione di 2,5€

Caricare 1 seguenti documenti

Fattura attiva per 2 pezzi al5€ per articolo MOUSE OTTICI

Fattura attiva per 3 pezzi a 18€ per articolo MOUSE VALMOUSE

Fattura attiva per 5 pezzi a 13,5€ per articolo MOUSE OTTICI

Fattura attiva per 4 pezzi a 12€ per articolo MOUSE VALMOUSE

Elaboriamo il premio e generiamo la fattura

B Fatture {Acquisti) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg. n: I| D| Del=|11101,f2010 | Es.: [2010 M. dor.: i Del:
Dacumento: \yFRRE  |[»][vostra fattura premi | pE L EI J I:I

| _tj RiF, est.: |Contratto: Insato

Clienter |INS£\TO |BINSM—O | i Waluka: B Cambic:
Listini: l:l@l:l Mag.: l:l
Promozioni: :I I:IB CICR.: |:| ?\/
Contratto: :l Contratto a obiettivo: I:I Tracciab. || s &

Riga Articala Descriziong LM, Quantité Prezzo unitario Ev. Lattifubic,
M 10+ ] (2] [#] 0,000 000000 O N & [ =
20 [#]| STORMI STORMI XY 1,000 550000 ] N - -
Lot SUbi.
Saldi
v ko

Articalo: | | Listini applicati: l:l l:l

Riga Sconti | maggiorazioni di riga
| ID| | D,DD|+| D,DU|+| D,DD|+| D,DD| Nettoriga:| D,DD|
Tatale righe: | 5,50|

Y

Fig. 3-107 - Fattura generata

La procedura riporta 'ammontare del premio sul servizio fuoti magazzino

Sul documento interno di rettifica troveremo:
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B Documenti interni| (Vendite) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg.n: EMEE/| 0| DPek[3rjoi/z010 | Es: [2010 M. doc.: B I|:| bel:[31/01/2010

Rl.rif.: Del:
DDEU""E“tD=|RETV— |E]|Rettiﬁca di vendita in diminuzione | " oj/ l:l LS
RIf, est,: |Cuntratt0: Insato

Cliente: |INSATO |INS!—\TO | Valuta: Carmbio:
usni:[ B ) mag: |5
Promozioni: l:lE] CIC.R.: l:l Tﬁi g
I O 2

Conkratto: Contratto a obiettivo: l:l
Riga Articolo Descrizione LM, Quantita Prezzo unitario Ev. Loktifubic,

M 10(¢). [2]]. [ 0,000 000000 O] M -~

20 [#]| Mouse Ottici [#]| Mouse Ottici [ n, 1,000 268797 [ [N S

20 [+]| Mouse Wamouse [2]| MoLse vamouse [#] 1. 1,000 2,61203 [ N _ﬁ
1 Lot fibi.
! &
1 Saldi
I || ka

Articolo: | . | Listini applicati:

Riga Sconti { maggiorazioni di riga

ey

| w| | opo|+ ooo/+) oo0/+ o000 Nettoriga: | 0,00 |
Totale righe: | 5,50 |

Fig; 3-108 - Documento interno generato

11 valore del premio proporzionato in base all'importo sui singoli articoli:
II calcolo effettuato per I'articolo MOUSE OTTICI ¢ il seguente:

(fatturato dell’articolo MOUSE OTTICI/ fatturato totale del petiodo)*premio calcolato
(97,5/199,5)* 5,5=2,68797

11 calcolo effettuato per 'articolo MOUSE VALMOUSE ¢ il seguente:

(fatturato dell’articolo MOUSE VALMOUSE /fatturato totale del petiodo)*premio calcolato

(102/199,5)* 5,5=2,81203
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Contratto ad obiettivo definendo nelle
contropartite e vincoli calcolo
proporzionale su Quantita

Supponiamo di definire nelle contropartite e vincoli pagina contratti ad obiettivo Calcolo
proporzionale su QUANTITA.

Stipulate con il cliente INSATO un contratto valido dal 01/01 al 31/01,calcolo premio SU
SCAGLIONE MAX definendo per I'articolo MOUSE OTTICI, al raggiungimento di 5 pezzi uno
sconto a valore per scaglione di 3€, per articolo MOUSE VALMOUSE al raggiungimento di 5 pezzi
uno sconto a valore per scaglione di 2,5€

Caricare 1 seguenti documenti

Fattura attiva per 2 pezzi al5€ per articolo MOUSE OTTICI

Fattura attiva per 3 pezzi a 18€ per articolo MOUSE VALMOUSE

Fattura attiva per 5 pezzi a 13,5€ per articolo MOUSE OTTICI

Fattura attiva per 4 pezzi a 12€ per articolo MOUSE VALMOUSE

Elaboriamo il premio e generiamo la fattura

B Fatture {Acquisti) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

Reg. n: ,|'| D| De|:|12m]_l|rgglg | Es.: [2010 M. doc.: ljl ! I:I Del:
Documento: |VFPRE ||\fustra fattura premi | N.pratocalo: f I:I
- | =) RIF. est.: |Contratto: Insato
Cliente: |IN5£\TO |INSﬂ\TO | i el B Cambio:
Promozioni: I:IB CiCR.: l:l ?%Ei /
Contratto: :l Contratto & obietkivo: I:I s

Riga Articolo Descrizione LM, Quantité Prezzo unitario Ev. Lattifubic,
M 10+ (=] (2] [2] 0,000 000000 O N A [ =
20 [#]| STORMI STORMI XY 1,000 550000 ] N - —
Lot fUbi.

Articalo: | | Listini applicati: l:l l:l

Riga Sconti | maggiorazioni di riga
| ID| | D,DD|+| D,DU|+| D,DD|+| D,DD| Nettoriga:| D,DD|
Tatale righe: | 5,50|

T

Fig, 3-109 - Fattura con calcolo proporzionale su quantita

La procedura riporta 'ammontare del premio sul servizio fuori magazzino
Sul documento interno di rettifica troveremo:
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B Documentilinterni| (Vendite) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

31/01f2010

Reg. n.: 4] ,|'| D| Del:|31l|fgll|fgglg | Es.: [2010 M. doc.: gl I:I Del:

Il rif.: Del:
DDCU""E“t0=|RETV- ||Rettiﬁca di vendita in diminuzione | " o II:I =L
RIf, est,: |Cuntratt0: Insato

Cllente:[NSATO [pfmeato | vobsto: R[] Conbi
e o oL — | &
Cantratta: :‘E] Contratto a abiettiva: I:l

Riga Articolo Descrizione LM, Quantita Prezzo unitario Ev. Lottifubic,
M 10+ . [ 0,000 000000 O] W A
20 [#]| Mouse Ottici Mouse Ottici XY 1,000 275000 ] N = .;ga
20 [#]| Mouse Vamouse Mouse Walmouse XY 1,000 275000 ] M _ﬁ
1 Lok JUbi,
1 §a|::|i
I 9| ke

Articolo: | | Listini applicati:

Riga Sconti | maggiorazioni di riga @
| ID| | D,DD|+| D,DD|+| D,DD|+| D,DD| Netto riga: | D,DD|
Tatale righe: | 5J5|3|

Fig. 3-110 - Documento interno generato con calcolo proporzionale a quantita

11 valore del premio proporzionato in base alle quantita dei singoli articoli:
II calcolo effettuato per 'articolo MOUSE OTTICI ¢ il seguente:

(quantita fatturata dell’articolo MOUSE OTTICI /quantita totale del petiodo)*premio calcolato
(7/14)* 5,5=2,75

II calcolo effettuato per I'articolo MOUSE VALMOUSE ¢ il seguente:

(quantita fatturata dell’articolo MOUSE VALMOUSE / quantita totale del petiodo)*premio calcolato

(7/14)% 5,5=2,75
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Contratto ad obiettivo con attribut

Supponiamo di stipulare con il cliente INSATO un contratto valido dal 01/01 al 31/01, calcolo
premio SU SCAGLIONE MAX definendo per I'attributo MOUSE, al raggiungimento di 2 pezzi uno
sconto a valore di 5€

B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Modifica

_[M| Gestione commerciale | Dati consuntivi | |
EDdiEE:’W' Contratto con attributi Del: Stz
\-'aluta: Yalidita dal: |D]_JfD]_JI'2E|1|j | al: |31JfD]_JI'2E|1|j |
Inkest.: [INSATO [ |msaTO |
Diati consuntivi al: _ Priotita: Tipa storna:
_ i Forfettariz b Yalido su butte le vendite

Calc. prerio: Do, liquidazione premio: [, o0 | [#]valida su butti i listini

[JEscluso da premio agente

Periodicita liquidazione premio:
A Sradenza * | [ solo sconti incondizionati

Cod, I¥& premia: |2EI | |I\,-a 20, | L_:} ,rjf
Riga Articolo Descriziong 1L, alkern,| Calcolo prem. Aktributi
:| 10 M. Su GUAanttd v e m
B Attributi articolo / Modifica : : 4 Prerai
Riga Gruppo Farmiglia Walore attributo e

10| ZZ8UTOART ZZFAM_ARTI MOLUSE

B Visualizza articoli

1 Articolo Descrizione Famiglia | Cat.omog. | Gr.merceal, Cat s
Descrizione: »Mouse Ottici [Mause Ottici MOLISE N
@ Maouse Yalmouse Mouse Yalmouse MOUSE
isualizza ™

Fig. 3-111 - Contratto con attributi

Caricare 1 seguenti documenti

Fattura attiva per 2 pezzi al5€ per articolo MOUSE OTTICI

Fattura attiva per 3 pezzi a 18€ per articolo MOUSE VALMOUSE

Fattura attiva per 5 pezzi a 13,5€ per articolo MOUSE OTTICI

Fattura attiva per 4 pezzi a 12€ per articolo MOUSE VALMOUSE

Elaboriamo il premio, la procedura considera tutti i documenti intestati ad INSATO nei quali ¢ stato
indicato un articolo avente gli attributi indicati nel contratto.
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B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Interroga

Conkratto | Gestione commerciale | Dati consuntivi | Elenco |
Codice:|Cont, Attributi [|cantratta con attributi Deli|g1/o1/2010 | State:
\-'aluta: walidita da“lDl,‘Dl,‘EDlD | al:|31fglfgglg |

Intest.: [msaTO [)[msaTO |
Dati cansuntivi al: Priorité: Tipo storno; I:l

Calc. premio: |:| Doc. liquidazione premio: |:|
Periodicita liquidazione premio: I:l

Cod. IVA premio: |20 | |I\ra 20, |

Riga Articolo Descrizione LM, Altern.| Calcolo prem. Akkributi
10 [ M, SU guantita L

B Premi contratto / Interraga

Riga Scaglione premio S0 e SC. a valore per pezzo Sc. a valore per scagl. Articolo LM, I.pezzi in omaggio
l-b 10 2,000 | 0,000 5,00000 0,00000 [#] 0,000 :-
| v
Tipo 0maggio:| | PR premio per pezzo: Ijl PRt premio per scaglione: Ijl
Contatori
Pezzi venduti: 14,000 Walore venduto: | 199,50000 |
Premio a valore:l F0,00000 | Premio & quantita: 0,000 Premio a punki: Ijl

Fig. 3-112 - Dettaglio premio

I premio a valore ¢ dato da 14 pezzi venduti per 5 lo sconto a valore per pezzo.
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Quest'importo ¢ riportato nella fattura generata

B Fatture {Acquisti) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

[z}

Reg.n: IEA[| 0| Dekfizjoyeoin|  Es:[2010 M. doc.: i[vp | Dek12/01/2010]
Documento: [\VFPRE  |5]vostra fattura premi | i prelizaalle: ult[ ]

Rif. est.: |C0ntrattu: Cont. Attributi |

Cllentes [INSAT [p]meero | vohte: [EUR[§)  Coni
e o s — ] o
Cantratto: |:| Contratto a abiettiva: I:I

Riga Articala Descrizione LM, Quantitd Prezzo unitario Ev. Laktifubic.
M 10+ =] [ [2] 0,000 000000 O] W A
20 [#]| STORMI STORMI XY 1,000 70,00000 ] M o
1 Lot JUbi.
! g+
Saldi

-4

Articalo: | | Listini applicati: |:| |:| o

Riga Sconti | maggiorazioni di riga IE
| 1D| | DJDD|+| D,DU|+| DJDD|+| DJDD| Nettoriga:| D,DD|
Tatale righe: | ?D,DD|

Fig, 3-113 - Fattura generata

Mentre nel documento intermo di rettifica generato avviene la ripartizione del premio sui singoli
articoli.
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7 Contratto con tipo storno per articolo

Supponiamo di stipulare con il cliente INSATO un contratto valido dal 01/01 al 31/01, calcolo
premio SU SCAGLIONE MAX definendo per I'articolo MOUSE OTTICI, al raggiungimento di 5
pezzi uno sconto ha valore per scaglione di 3€, per articolo MOUSE VALMOUSE al raggiungimento
di 5 pezzi uno sconto ha valore su scaglione di 2,5€, tipo storno RIPARTITO PER ARTICOLI

B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Modifica M=1E3

Conkratko | Gestione commerciale | Drati consuntivi | |
Codice:|[msato per art. Contratto con tipo storno per articolol Del:|01/01/2010 Stako:

valuta: [ EUR ] validita dal: (01/01/2010 | al:{31/01/2010 |

Intest. [Ns4TO [+) [mnsaTo |
Drati cansuntivi al: Priorité: (— Tipo storna: | oo avtir, articod v]

valido su kutke le vendite

Cale, premio: Doc. liquidazione premio: | |- e co .o w | [#] valido su tutt i listini
periodicts louidaz _ [JEscluso da premio agente
eriodicita liquidazione premio:
[ solo sconti incondizionati

Cod. TvA premio: |2|j | |Iva 0%, | qj . r){
Riga articolo Descrizione 1M, altern. | Calcola prem. Attributi
| 10 |Mouse Ottici Mouse Cittici N B O | s guanges » A~ m

20 |Mouze Walmouse oLz Walmouse M, [ O | s quanerd v

(=]
]
E

=
B

Fig; 3-114 - Contratto con tipo storno per articolo

Caricare i seguenti documenti

Fattura attiva per 2 pezzi al5€ per articolo MOUSE OTTICI
Fattura attiva per 3 pezzi a 18€ per articolo MOUSE VALMOUSE
Fattura attiva per 5 pezzi a 13,5€ per articolo MOUSE OTTICI
Fattura attiva per 4 pezzi a 12€ per articolo MOUSE VALMOUSE

Elaboriamo il premio e generiamo la fattura
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B Fatture {Acquisti) / Interroga

Documento || Dati generali | Spedizione | Flusso | Elenco |

[}

Reg. n.: &0 ,|'| |3| Del:|12,r01,r2|310 | Es. [2010 M. doe, ¢ i el

Documento: [\VFPRE  |5]vostra fattura premi | i prelizaalle: B ]
RiF. est.: |C0ntrattu: Inzato per art, |

Cllentes [INSAT [p]meero | vohte: [EUR[§)  Coni
Sl I O N © weos[[p]

e 2 — W
Contratto: |:| Contratto a obiettivo: I:I T, g

Riga Articala Descrizione LM, Quantitd Prezzo unitario Ev. Laktifubic.
p 0[], []]. o] &) 0,000 oooooo O] N &
20 [#]| Mouse Ottici Mouse Ottici XY 1,000 268797 [ N o
20 [#]| Mouse Vamouse Mouse Valmause FN [ 1,000 281203 [ M _ﬁ
1 Lot JUbi.
! g
Saldi

-4

Articalo: | | Listini applicati:
Riga Sconti | maggiorazioni di riga
| 1D| | DJDD|+| D,DU|+| DJDD|+| DJDD| Nettoriga:| D,DD|
Tatale righe: | 5,5D|

ry

Fig, 3-115 - Fattura generata

In questo caso la procedura per effettuare lo storno del premio calcolato utilizza gli articoli che
partecipano alla determinazione del fatturato e non larticolo forfettario definito nelle contropartite e
vincoli pagina Contratti obiettivo.

Per il documento interno di rettifica la procedura ripartisce il valore del premio sugli articoli fatturati.
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I~ Contratto con flag Sconto
incondizionato

Attivando il flag sconto incondizionato 'operatore non puo definire nessun premio, ma solo sconti
nella pagina Gestione commerciale del contratto, questi sconti saranno applicati sul valore fatturato

globale.

B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Modifica

JM| Gestione commerdiale | Dati consunkivi | |
Eudice:’W‘ Solo scont Del: Stako
\-'aluta:E] validits dal: al:
Intest.: [n5aTO [+][msaTO
Diaki consurkiv al; Prlorlta. Tipa starno; e

Calc, premio: Doc. liguidazione premia: | | e o o | [#] valida su bttt i listini

[JEscluso da premio agente

Periodicita liguidazione premio:
A Sradenza ~ Solo sconti incondizionati]

Cod. T¥a premin: |20 | |I\ta 20% | =3 I'X
Riga Articalo Descrizione 1M, Altern.| Calcalo prem. Aktributi
| 10| Mouse Ottici MoLse Ottici M. B O | s quanses v »~ m

Bottone premi disattivato

"~
BN

Fig. 3-116 - Contratto con solo sconto incondizionato

Nella seconda pagina definiamo un primo sconto del 5% ed un secondo sconto del 6,5.
Inseriamo due documenti per un valore totale dell’articolo MOUSE OTTICI di 97,5
Generiamo il premio e la procedura calcola il valore dello sconto commerciale dato da
(Valore fatturato globale — 1° sconto — 2°sconto)

Nel nostro esempio 97,5 — 5%-6,5%
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B Contratti a obiettivo/pfa (vendite) / Interroga

Conkratto | Gestione commercisle | Diaki consuntivi | Elenco |

Codice:|Splo scont | |50 sconti | By | Del: [01/01/2010
Documenti considerati dalla generazione premi Dati consuntivi al: 12012010

M.reg | Datareg. | Tipodoc. Descrizione M.doc, | Serie | Datadoc Intestatario -
L 62 12i01/2010 FAVIT Fattura accompagnatoria attiva 4 120012010 INSATO
63 12001/2010 FAYIT Fattura accompagnatoria attiva g 1200172010 INSATO

| Calcolato come (97,5-5%-6,5%)

— »
I« | ¥
Documenti generati dal contratto e dettaglio generazione premi
M.doc, | Serie | Datadoc, | Causale (A E] Yalore fatturato glo 97,50000 |
- Incidenza fissa su Fatt,: o walore canva 0,00000 |
: Incidenza sconto su Fatt.: o Yalore sconto comm, : 10,89563 |
— Incidenza obiettivi su Fatt,: % Walore obiettivi raggiunti: | 0,00000 |
: Incidenza starni su Fatt.: %o Yalore takale storni: | 10,59563 |
I'( | 3 = Incidenza globale su Fatt.: % Yalore kot,contratto: | 10,29563 |

Fig. 3-117 - Valore sconto incondizionato
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I~

Ripartizione premio per mese

Supponiamo di stipulare con il cliente TEXILIA un contratto valido dal 01/01 al 31/12, calcolo
premio SU SCAGLIONE MAX definendo per I'articolo CD, al raggiungimento di 5 pezzi sconto a
valore su scaglione 1.000€..

Periodicita liquidazione premio ‘ANNUALE’, applicazione Extradocumentale

Caricare

Mese di gennaio per articolo CD 20 pezzi a 150€

Mese di febbraio per articolo CD 20 pezzi a 175€

Mese di maggio per articolo CD 20 pezzi a 180€

Mese di novembre per articolo CD 40 pezzi a 165€

Mese di dicembre per articolo CD 100 pezzi a 158€

Generiamo il premio indicando il contratto appena creato:

B Generazione premi [vendite) / Modifica

Generale | |

Mum. generazione: |I]I]DIJIZII]I]I]4E:| |Generazin:une prermio annuale |

Periadicita liquidazione: |A;'b"a 7 | el |12/12/2010 Tipo: I:I

Valorizzazione: .
Da figking A

Listing di riferimento:

Gruppo causali di magazzing: |GR. 1 | |GRUF‘F‘D 1 |

Generazione documenti Fiscali Generazione document inkerni
Selezioni
Cu:untrattu:u:|.:,:,nt. TEXILIA | Cel: Yaluka:
Intest. =| | TEXILIA, [+] | TEXILIA

Selezione documenti da data: (010172010 Adata:|12/12/2010

Creazione documenti fiscali

Documento da generare: |'IUI'F|:|RE |E] |'lul'|:|5tra fattura premi | Eserciziu:u:

Primo numeru:u:| 1|:|| ,|'|'.“.-|:| | Del: |12;12;2[|10 | [#] Dettaglia punti premio

Data competenza IVA: 11271212010 Scadenze in data diversa: |12(12/2010

Creazione documenti interni

iz, Do,

@

Confetrna

04

E=ri

Documento da generars: |RETv- |B |Rettiﬁca di wendita in diminuzione |

Fig, 3-118 - Generazione annuale

Visualizzando il contratto possiamo notare che la procedura crea 5 documenti interni di rettifica, uno
per ogni mese.
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B Contratti a obiettivo/pfa {vendite) / Interroga

Conkratto | Gestione commerciale |
lIﬂdice=|cht. TEXILIA | |CDntrattD TEXILIA | |EU | Del: [01/01/2010
Documenti considerati dalla generazione premi Dati consuntivi al: 12122010
M.reg | Datareg. | Tipo doc, Descrizione M.doc. | Serie | Datadoc Intestatario -
L &4 12/01f2010 DDTYE COT per vendita 12 12/01/2010 TEXILIA
o 65 12/02f2010 DDTYE COT per vendita 13 12f02{2010 TEXILIA
o 66 12/05/2010 DDTYE COT per vendita 14 12/05/2010 TEXILIA
o 67 12/11f2010 DDTYE COT per vendita 15 12111f2010 TEXILIA
o 68 12/12f2010 DDTYE COT per vendita 16 12112{2010 TEXILIA
- -
I« >
Documenti generati dal contratto e dettaglio generazione premi
M.doc, | Serie  Datadoc, | Causale A E] valore Fatturata globale: | 32.500,00000 |
L 10 vp 12{12{2010 WFPRE Incidenza fissa su Fatt.: g Wal B
L " i, alore canwass: 0,00000
o 13 31/01/2010 RETY- | 2 |
14 28/02/2010 RETY- Incidenza sconto su Fatt,: ) Yalore sconbo comm, | 0,00000 |
] 15 31/05/2010 RETY- . N o R
— Incidenza obiektivi su Fatt,: % ‘alore obiettivi raggiunti:
| 16 a0/11/2010 RETY- ¢ | 1.000,00000
17 31/12/2010 RETY- Incidenza storni su Fatt.: % Yalore totale starni: | 1.000 UUDUU|
- s U,
v
I'( 3 Incidenza globale su Fatt.: % Yalore tob,conkratho: | 1,000,00000 |

Fig. 3-119 - Elenco documenti generati da contatto annuale.

Se metodo calcolo proporzionale su quantita:

Data documento Articolo Quantita Importo
31/01/2006 CD 1 100
28/02/2006 CD 1 100
31/05/2006 CD 1 100
30/11/2006 CD 1 200
31/12/2006 CD 1 500

Se metodo calcolo proporzionale su importo:
Data documento Articolo Quantita Importo
31/01/2006 CD 1 92,31
28/02/2006 CD 1 107,69
31/05/2006 CD 1 110,77
30/11/2006 CD 1 203,08
31/12/2006 CD 1 486,15

Consigliamo nel caso in cui il contratto ha periodicita lignidazione premio ANNUALLE di generare il premio e i
relativi documenti fiscali/ rettifica a fine anno onde evitare proliferazioni di documenti generati.

11 calcolo eseguito nel caso di metodo calcolo proporzionale su importo ¢ il seguente.
- per 31/01/2006

(3.000/32.500)*1.000
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dove 3.000 (20 gta *150 prezzo)e 'ammontare del fatturato di gennaio
dove 32.500 ¢ I'ammontare del fatturato annuale
dove 1.000 ¢ il valore su scaglione raggiunto

- per 28/02/2006

(3.500/32.500)*1.000

dove 3.500 (20 gta *175 prezzo)e I'ammontare del fatturato di gennaio
dove 32.500 ¢ I'ammontare del fatturato annuale

dove 1.000 ¢ il valore su scaglione raggiunto

- per 31/05/2006

(3.600/32.500)*1.000

dove 3.600 (20 gta *180 prezzo)e I'ammontare del fatturato di gennaio
dove 32.500 ¢ I'ammontare del fatturato annuale

dove 1.000 ¢ il valore su scaglione raggiunto

- per30/11/2006

(6.600/32.500)*1.000

dove 6.600 (40 gta *165 prezzo)e I'ammontare del fatturato di gennaio
dove 32.500 ¢ I'ammontare del fatturato annuale

dove 1.000 ¢ il valore su scaglione raggiunto

- per 31/12/2006

(15.800/32.500)*1.000
dove 15.800 (100 gta *158 prezzo)e I'ammontare del fatturato di gennaio
dove 32.500 ¢ I'ammontare del fatturato annuale
dove 1.000 ¢ il valore su scaglione raggiunto
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